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Foretal

For inte sd linge sedan spekulerade vii det tryckta ordet skulle d6 ut pa grund
av den nya tekniken. Skulle den Gutenbergska traditionen gi i graven,
bokhyllorna gapa tomma, bokhandlarna forsvinna nir ordet, boken kunde
produceras och lagras elektroniskt? Minga befarade Bokens snara dod.

Den friga, vi stiller oss idag, 4r den motsatta: Kommer den nya att
tekniken bidra till att vi littare, snabbare och kanske rentav billigare firi vir
hand just den bok vi eftertraktar? Ar det kanske s3 att elektronisk lagring,
produktion och distribution kommer att iteruppritta utgivningen och
forbittra spridningen av litteratur som varken ir storsiljande, bestir av
trendiga kioskviltare eller 4r skriven pa nigot av de stora virldsspriken?

Maja-Brita Mossberg har pd TELDOKSs uppdrag gett sig ut bland
forfattare, forliggare, producenter, bokhandlare och lisare for att soka efter
svaret pa den frigan. Maja-Brita har under sin odyssé frin januari 1997 till
slutet av mars 1998 inte fitt ett — utan manga — svar, som pekar pd att
foreteelsen Print on Demand under den perioden utvecklats mycket snabbt.

Nir det giller mojligheter, som bygger pa den nya tekniken, saknar vi
ofta vedertagna svenska uttryck. Det giller dven i detta fall. Print on
Demand (PoD) kallas den snabbt framvixande flora av tillvigagingssitt
som anvands for att framstilla, lagra och distribuera trycksaker med hjilp av
IT. Maja-Brita, tack for att du vigleder oss pa just bokmarknaden.

TELDOK har under sin 15-4riga existens pa traditionellt sitt tryckt
och distribuerat ett stort antal rapporter och publikationer. Den hir
gangen lever vi som vi lir dvs producerar efter behov. Denna rapport trycks
forst 1 en mindre PoD-utgiva. Huvudupplagan, i offsettryck, distribueras
till var givna ldsekrets. Tilltryck kommer sedan att ske 1 Print on Demand-
teknik alltefter bestillningarna kommer in. Mart Marend, som du méter 1
rapportens avsnitt "Med vindande post” hjilper oss med detta. Tack Mart
for att du med foredomlig snabbhet fir fram firdiga, snyggt redigerade
rapporter ur de filer vi sinder pa nitet till Gotland!

Sist men inte minst: Ett stort och varmt tack till alla er som delat med
er av synpunkter och kunskaper inom omridet PoD. Utan er medverkan
hade vi inte haft nigot att producera ens pa begiran.

Stimulerande lisning 6nskas med nya infallsvinklar och ett kulturpo-
litiskt perspektiv pa tekniken —ett stycke 1 sinder!

Bertil Thorngren Agneta Qwerin
Ordforande Ledamot
TELDOK Redaktionskommité ~ TELDOK R edaktionskommité



Forfattarens forvarning

Begreppet Print on Demand (PoD) har pa senare tid kommit att anvindas
i samband med framstillning av trycksaker som lagras digitalt for att dirpa
tryckas upp efter behov och pa begiran. Eftersom de digitala teknikerna
visat sig mojliggdra framstallning av bocker 1 sadana sma upplagor som det
tidigare inte har varit ekonomiskt forsvarbart att producera har PoD-be-
greppet under det allra senaste dret etablerats som begrepp iven pa
bokmarknaden.

Det ir denna speciella tillimpning — framstillning av till synes
traditionella pappersbocker 1 enstaka exemplar eller mycket sma upplagor
till ett rimligt styckpris och ofta distribuerade med hjilp av Internet —som
foreliggande Teldokrapporti huvudsak uppehaller sig vid och begrinsar sig
till. Tillfogas bor att min avsikt inte varit att —annat 4n marginellt —beskriva
den inte speciellt nya teknik som gjort PoD-utgivningen av bocker majlig.
Den som 1 forsta hand letar efter mera detaljerade tekniska beskrivningar,
redovisningar av kostnaderna f6r PoD-leverantorernas maskinpark, upp-
rikningar av kommandon for framstillning av digitala manuskript och
liknande information 16per dirfor risk att bli besviken.

Jag har 1 gengild sokt belysa frigan: "Kommer den digitala och
teleburna tekniken att kunna dteruppritta utgivningen och forbittra
spridningen av bocker som varken ir storsiljande, anpassade efter tillfilliga
trender eller skrivna pa nigot av de stora virldsspriken?” Det har jag gjort
genom att, utifrin olika aktorers perspektiv, beskriva de maojligheter som
Oppnas vid moétet mellan den Gutenbergska pappersboken och den
digitala framstillningstekniken, de komplikationer som uppstir, de betank-
ligheter och forvintningar som frodas, liksom den snabba utveckling av
det litteraturrelaterade PoD-konceptet” som gt rum under den period
jag arbetat med rapporten.

Maja-Brita Mossberg



[
Inledning

Kommer den digitala och teleburna tekniken att kunna ateruppritta
utgivningen och forbittra spridningen av litteratur som varken &r storsil-
jande, anpassad efter tillfilliga trender eller skriven p3 nigot av de stora
virldsspraken? Det 4r den grundliggande frigan i denna Teldokrapport.
Svaret kan dnnu inte ges. Nuliget kan emellertid studeras utifrin den
anmirkningsvirda utveckling av Print on Demand som tagit fart under det
senaste dret.

NAGOT OM BAKGRUNDEN

Vi har i Sverige enligt minga bedomare Europas brickligaste bokhandel.
Stora forlagsgrupper satsar hirt pa storsiljande skonlitteratur, pd kok- och
tridgirdsbocker, New Age och IT-litteratur'. Stora bokhandelskedjor
koper in bestsellers pallvis och till kraftigt rabatterat pris. Sma bokhandlare
har varken rad att kopa pallvis eller lagerhilla alla de nyutgivna eller nigot
ildre bocker som inte massproduceras och hardlanseras. Den fullsorterade
sd kallade A-bokhandeln som, via avtal med forlagen, forbundit sig att
lagerfora minst ett exemplar av varje nyutgiven titel ir numera ett minne
blott. Den lisare som vill bladdra i och ta stillning till en lite udda bok fir
dirfor mycket ofta vilja mellan att bestilla den obesedd for avhimtning
nigra dagar senare, eller l3ta bli. Om just den boken alls ir m&jlig att f3 tag

pa.

HEMMAGJORDA PROBLEM

Aven om vissa drag i denna utveckling ir internationella, si ir en hel del av
problemen hemmagjorda, och bottnar i att vi 1 Sverige under de senaste
decennierna har fitt en av virldens mest avreglerade bokmarknader. Den

1 Bara under 1997 har det exempelvis utkommit langt mer dn hundra kokbd&cker.
Inget tyder pa att det blir firre nista ar (Killa: Svensk Bokhandel 20/97).



fria prissittning av bocker som infordes i borjan av sjuttiotalet® har
visserligen lett till 6kad konkurrens. Men bockerna har inte blivit billigare
for alla de lisare som inte nojer sig med storsiljande bestsellers, den (i sig
begrinsade) utgivningen av pocketbdcker eller realisationernas bristande
valfrihet.

Avregleringen har dock fort det goda med sig att vi kan kdpa bocker
mer spontant, exempelvis 1 varuhus och kiosker, 1 specialaffirer av typen
Pocket Shop eller genom att skicka efter dem fran floran av bokklubbar.
Men iven i dessa fall ror det sig om ett begrinsat urval. Till detta kommer
att de vilsorterade bokhandlarna blir allt firre; sedan de fasta bokpriserna
forsvann har deras antal stadigt minskat. I hela landet finns omkring
fyrahundra bokhandlar, varav 330 allminbokhandlar’ och ett sjuttiotal
storre specialbutiker®. Mer in var fjirde svensk kommun saknar numera
’riktig bokhandel” och tva bokhandelstoretag per manad gick i konkurs
under forsta kvartalet 1997°.

INTE VILKA KONSUMTIONSVAROR SOM HELST

Allt detta visar egentligen bara att man inom bokhandeln — utdver
effekterna av avregleringen — har genomgitt samma hardhinta struktur-
omvandling/rationalisering som mdinga andra detaljhandelsbranscher.
Men bra bocker ir inte som vilka littrorliga konsumtionsvaror som helst;
om den bok man tinker kdpa inte finns inne tar man inte (om in
motvilligt) ett annat “mirke”. Vidare lampar sig inte —1 ett litet sprak-
omride som virt — de flesta bocker for massproduktion och de ir inte
heller nigon firskvara som ir “bist fore” inom nigot ir. Andi har
forandringarna medfort att sivil forlagens bokutgivning som detaljhan-
delns distribution av bdcker har fitt en tydlig “massproduktions- och
firskvaruinriktning”. En inriktning som av allt flera bedoms innebira ett
uppenbart och allvarligt hot mot spridningen av en mangsidig svensk
kvalitetslitteratur.

2 I ett stort antal europeiska linder, bland annat Tyskland, tillimpas fasta bokpriser,
nagot man 6nskar hilla fast vid och hittills ocksa lyckats virna, trots att det strider
mot EU:s konkurrenslagstiftning.

3 For att definieras som allmdnbokhandel miste ett foretags huvudsakliga affirsidé vara
att lagerfora och/eller pa annat sitt tillhandahilla ett (enligt ridande bedomningar)
brett sortiment av allmdnlitteratur. Med allminlitteratur menas skonlitteratur for barn
och vuxna samt facklitteratur. Renodlad undervisningslitteratur ingdr ej.

4 Specialbokhandlarna vinder sig via sitt sortiment — exempelvis barnbocker, religios
litteratur och liromedel —1 huvudsak till vissa kundkategorier.

5 Killa: Svensk Bokhandel nr 10/97.



INTE LASARNA SOM SVIKER

Trots det minskande antalet vilsorterade bokhandlare och utvecklingen
for ovrigt skylls den allt blygsammare forsiljningen av ”smal” skon- och
facklitteratur, liksom av klassiker och nigra ar gamla titlar, ofta pa att det 4r
ldsarna som sviker. Det ir ett pastdende som inte kan ledas i bevis, sd linge
den “smala” kvalitetslitteraturen gors allt mera svértillginglig eller inte ens
ges ut. Det ir dessutom ett pastiende som de sma forlagen, liksom de mest
ambititsa bokhandlarna, gir pa knina for att motbevisa.

[ DETTA SKEDE FORANDRAS BILDEN

I detta skede forandras bilden — bade i Sverige och internationellt — av
framst tva, ibland samverkande, faktorer. Det ror sig dels om den snabbt
framvixande elektroniska bokhandel som agerar via Internet och forvisso
utgor ytterligare ett hot mot den krympande skaran aktorer inom den
traditionella svenska bokhandeln. Dels om den, enligt min mening dnnu
mera intressanta, utvecklingen av Print on Demand (PoD); den digitala och
teleburna produktion och distribution av bocker som av allt att doma har
forutsittningar att dteruppritta utgivningen och forbittra spridningen av
bocker som varken 4r bestsellers, frambringade av tillfilliga trender eller
skrivna pd nigot av de “stora” spriken.

RAPPORTENS INNEHALL

Mojligheterna att framstilla, lagra och distribuera tryckta alster via digitala
tekniker har inte tillkommit med tanke pa bokldsarna och litteraturen och
ar inte heller nya. Trots detta amnar jag fokusera min beskrivning till den
radande situationen for bocker, och bland annat visa pa hur PoD gor det
ekonomiskt mojligt att trycka upp mycket sma upplagor —ja, till och med
en bok at gingen! —till ett fast och rimligt styckpris. Ett pris som det med
utnyttjandet av en mera traditionell bokframstallningsteknik for narvaran-
de skulle krivas en upplaga pd minga hundra exemplar® for att na ner till.

6 Det finns PoD-leverantdrer som menar att 6vre grinsen for nir PoD 4r 16nsamt gar
vid 600-800 exemplar och de som hivdar att 300—400 exemplar utgor den bryt-
punkt, dir valet mellan traditionellt boktryckeri och PoD avgors av andra faktorer —
exempelvis leveranstiden eller mojligheten att dndra i texten mellan varje tryckning.



—OCH UTGANGSPUNKT

Dirmed har PoD —detta dr rapportens utgangspunkt —forutsittningar att
forbattra den ridande situationen for ’smal” nyskriven skén- fack- och
utbildningslitteratur, for nyss utgiven men redan makulerad litteratur, {or
klassiker och annan ildre litteratur, for de smi — mihinda ocksa stora —
torlagen, den svenska bokhandeln, den svenska forfattarkiren samt alla de
lasare som 1 dagens lage och av en eller annan orsak inte tillgodoses av det
tillgingliga utbudet.

OMVALVNING ELLER BLYGSAM MARKNADSNISCH?

Frigan ir alltsd: Kommer Print on Demand att anvindas pa detta sitt?
Kommer denna de sma upplagornas framstillnings- och distributionstek-
nik att fora med sig nigot av en omvilvning nir det giller bockers
tillginglighet och mangtald, eller kommer den utveckling som si tydligt
skjutit fart under 4r 1997 att bromsa upp —sa att den digitala trycksaksfram-
stallningen/distributionen ocksa 1 fortsittningen 1 huvudsak kommer att
anvindas for olika typer av stindigt forinderliga (och kommersiellt mera
intressanta?) bruksanvisningar och manualer? Svaret kan antagligen ges om
nigra dr. Nuliget kan emellertid belysas via intervjuer med de minga mer
eller mindre entusiastiska intressenter som omger PoD och kantar bokens
vig frin upphovsman till lisare.

NAGRA SIDOSPAR

Utover den mera allminna beskrivningen av PoD —tillimpningen, idéer-
na, forvintningarna och kritiken — samt intervjuerna med olika aktorer
kommer jag i denna rapport att dgna speciell uppmirksamhet it de av PoD
betingade utvecklingsmaijligheterna inom den svenska bokhandeln. Det ir
dessutom oundvikligt att, om in marginellt, beréra Internetbokhandeln,
samspelet mellan PoD och Internet samt de upphovsrittsliga frigor som
blir allt mera briannande i en situation dir tjocka romaner och andra
litterdra verk pa ndgra minuter kan transporteras fran ett horn av virlden
till ett annat via telenitet.
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I1
Vad ar Print on Demand?

Vad som i brist pd vedertagna svenska uttryck brukar kallas Print of
Demand ir en snabbt framvixande flora av mojligheter att framstilla, lagra
och distribuera olika typer av trycksaker via digitala tekniker och proces-
ser’. Formuleringar som “Tryck per Styck”, "Ring si trycker vi” och
“Book on Demand” férekommer ocksi. Bland dem jag intervjuat fram-
hills ofta att begreppet ”Print on Demand” inte bor tolkas som tryck pa
begiran” utan snarare som “tryck efter behov”.

TRYCK EFTER ANDRA KRITERIER AN BEHOV

I detta sammanhang —det vill siga PoD:s mojligheter att framstalla bocker
efter det faktiska behovet —finns anledning att nimna att upplagorna pa de
bocker som idag trycks med konventionell teknik ofta tycks faststillas mera
utifran forlagens ambition att erbjuda bokhandel och lisare ett acceptabelt
styckpris, an utifrdn faktisk (eller ens forvintad) efterfrigan. Pa grund av de
jamforelsevis hoga igdngsittningskostnader som hor samman med traditio-
nellt boktryckeri gir det inte att fi fram ett nigorlunda acceptabelt
styckpris ifall upplagan dr mycket liten. Att upplagan ir si stor som mojligt
ir dven av intresse for upphovsminnen, vars honorar som regel faststills
utifrdn antalet utgivna bocker. Eftersom skillnaden i kostnad mellan att
trycka upp lat siga 1000 respektive 2000 exemplar av en bok dnnu si linge®
ar sd liten att styckpriset i det nirmaste halveras med fordubblat antal
exemplar, hor det till vanligheterna att man tar fram for optimistiska

upplagor.

7 Mera rittvisande vore att 16sa upp begreppet utifran de olika momenten 1 tillverk-
nings- och distributionsprocessen och exempelvis tala om Non Impact Printing,
Publishing om Demand och Bok pa Begiran —se vidare avsnittet "Det finns inga
Print on Demand-maskiner”.

8 —ett forhillande som mojligen kan komma att forindras genom den pagiende ut-
vecklingen av mera digitaliserade offsetpressar —

11



ETT PAGAENDE RESURSSLOSERI

De osilda bockerna drar pd sig transport- och lagerkostnader och realiseras
mestadels inom kort tid (ofta inom tva dr), varpd 6verskottet —inte sillan
mer 4n halva upplagan! —makuleras inom en tredrsperiod. Bortsett frin det
stotande 1 detta resurssloseri bidrar forfarandet till att den svenska bok-
marknaden har fitt den “firskvaruprigel” som tidigare berorts —och som
innebdr en tidsmissig begrinsning av den svensksprakiga litteraturen.
Detta, tillsammans med den eftertraktade ekonomiska vinning som star att
finna 1 mycket stora upplagor, innebir ocksd en kvalitetsmissig begrins-
ning och ett hot mot det fria ordet. S3 snart bockerna ir slutsilda frin
forlaget gir dessutom avnimarna, det vill siga forfattare, forlag och
bokhandel, miste om den efterfrigan som — just nir det giller bocker —
mycket vil kan vixa fram pa lite lingre sikt.

KOMPLEMENT ELLER ALTERNATIV?

Alla jag talat med betonar att de ser Print on Demand som ett komplement
till det traditionella boktryckeriet och inte som ett alternativ. Man anser
inte heller att inférandet av PoD hotar arbetstillfillena inom den grafiska
branschen. Snarare tvirtom, eftersom PoD i hog grad forbittrar mojlighe-
terna att trycka upp alster som annars inte skulle blivit publicerade 1
bokform. Risken for att ytterligare arbetstillfillen skall g forlorade eller (i
basta fall) forandras ligger snarare 1 att de bada tillverkningssitten —p4 vissa
punkter och lite sikt — kan komma att smilta samman. Idag ir dock

skillnaderna betydande:

TRADITIONELL BOKFRAMSTALLNING

Vid traditionell bokframstillning produceras ett begrinsat antal titlar i
stora eller mycket stora upplagor. I processen ingdr manga arbetsmo-
ment som ombesdrjs av yrkeskunniga personer och en rikhaltig
maskinpark. Bockerna trycks pa stora ark, det vill siga papper som
efter tryckningen viks, ofta till 16 sidor. Forst nir ett ark har tryckts 1
faststallt antal (=upplagan) fortsitter man med nista. Darpa sker bland
annat falsning (=vikning), plockning (=sortering), klamring (=hift-
ning) eller limbindning samt skirning till ritt format. Igingsittnings-
kostnaden ir hog inte bara 1 samband med tryckningen av en boks
forsta upplaga, utan dven vid tryck av nya upplagor —som allts3 dven
de bor vara jamforelsevis stora for att styckpriset skall bli acceptabelt.

BOKFRAMSTALLNING MED PoD

Med Print on Demand har man majlighet att producera ett mycket
stort antal titlar 1 sma eller mycket sma upplagor. Forfarandet kan —
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grovt forenklat och kanske ocksd en gnutta idealiserat —beskrivas som
att man stoppar in en diskett i ena dndan av en ling maskin och efter
nigra minuter kommer det ut en firdig bok i andra dndan. Mycket av
forberedelsearbetet har som regel genomforts av bokbestillaren, inte
sillan upphovsmannen (och det firdiga resultatet kan onekligen
komma att se ut direfter). Maskinen’ kan handhas av en person.
Bockerna trycks sida efter sida och exemplar efter exemplar. Forst nar
inlagan till en bok ir klar paborjas alltsd nasta. Nir kostnaden for det
digitala tryckunderlaget (originalet) vil 4r avklarad kan bestillaren lata
producera hur sma upplagor som helst till ett faststillt och —4ven med
startkostnaden inrdknad —acceptabelt styckpris.

MER AN EN TRYCKMETOD —EN HEL PROCESS

Men det speciella med PoD ligger inte enbart i forfarandet vid den
materiella framstillningen av en bok. Man kan — med ytterligare en
forenkling —beskriva gingen 1 den gingse bokframstillningen och -distri-
butionen pa foljande sitt:

Fran manuskript O till tryckfirdigt material(original) O till fysisk
produktion av bocker O till fysisk lagerhdllning O till forsiljning/
orderanskaftning O till leveranser av bestillda bocker och lager-
hillning 1 bokhandeln O till beslut om realisation O till leveranser och
forsiljning av reabocker O till makulering av restupplagan.

Observera att processen fran antaget manuskript till utgivning av en bok
ofta tar mer 4n ett ar. Fran utgivningsdagen brukar det dirp3 ta uppemot
tre dr innan resterande bocker mals ner till makulatur.

Man kan med motsvarande forenklingar beskriva gingen vid dagens
bokframstillning via PoD pa foljande sitt:

Frin manuskript O till tryckfirdigt material(original) O till digital
lagerhallning O till order O till fysisk produktion av bocker O till
leverans av bestillda bocker/bestilld bok samt (eventuell) lager-
hallning, till exempel av ett bladderexemplar, 1 handeln.

Observera att sjilva tillverkningen i detta fall formodas ske forst sedan
bockerna dr bestillda och kanske ocksd betalade. Hela produktionsproces-

9 Begreppet “digital tryckpress” anvinds ofta trots att de maskiner som anvinds 4r en
typ av sofistikerade laserskrivare som mera bygger pi en utveckling av fotokopie-
ringstekniken, 4n av traditionella trycktekniker.
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sen behover inte ta minga minuter — under forutsittning att bestallaren
levererar det tryckfirdiga originalet digitalt, det vill siga pa diskett'’, den
bestillda upplagan ir liten och PoD-maskinen ledig.

Nista utvecklingssteg, som man hir i Sverige riknar med att ta inom
kort, innebir ytterligare senareliggning av produktionen:

Frin manuskript till O tryckfirdigt material (original) O digital
lagerhillning O order O digital leverans av det tryckfirdiga materialet
O produktion hos bestillaren eller via en PoD-leverantor pa den ort i
varlden (eller i det land) dir bestillaren finns.

Observera att produktionen i detta utvecklingssteg kan komma att ske forst
hos bestillaren/distributoren —exempelvis bokhandel, bibliotek, hogsko-
lor och universitet, foretag, annan organisation —eller hos en PoD-utforare
i dennas nirhet, med de ytterligare tids- och miljovinster detta innebir.

TIDSVINSTER OCH ANDRINGSMOJLIGHETER

Till allt detta kommer den korta leveranstid'' som — i varje fall innu si
linge —hor thop med PoD-framstillda bocker, liksom maojligheterna for
upphovsmannen att helt utan kostnad, eller utan nimnvird kostnad, g in
och indra 1 texten/aktualisera materialet mellan varje tryckning. Dessa
poanger ir naturligtvis av stort intresse i samband med vissa bocker och
skrifter, exempelvis material som har ambitionen att vara rykande aktuellt,
universitetslitteratur som stills samman av utdrag ur olika texter (och dir
varje lirare kan vilja komponera sitt eget kompendium) eller ifall en skrift
som denna Teldokrapport efterfrigas om nagot eller nigra ar —da sa mycket
sannolikt har hint att min grundliggande friga (om den framtida tillimp-
ningen av PoD) rentav kan besvaras.

10 De krav som stalls pa originalet beskrivs narmare 1 nista avsnitt.
11 —for narvarande ett par dagar (eller mindre) efter det att PoD-leverantoren fitt ett
tryckfirdigt original —
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[11
Sa gar det till

MANUSKRIPTET

Grunden for att ge ut en bok, oavsett hur man dmnar g3 tillviga, ar ett
firdigt och fullt lasbart manuskript. Detta kan 1 princip se ut hur som helst.
Det kan vara handskrivet eller utskrivet pa skrivmaskin (Alt A). Det kan
vara skrivet pa ordbehandlare/dator och lagrat pa diskett eller annat digitalt
medium, till exempel en si kallad SyQuest!? (Alt B) Men det kan ocksa
bestd av firdigformgiva papperssidor (pasikter) eller sidor ur en tidigare
publicerad bok —som med hjilp av en si kallad scanner kan kopieras och
dteruppstd som en "Book on Demand” (Alt C)

FRAN MANUSKRIPT TILL ORIGINAL

For att kunna matas in en digital tryckpress maste alla typer av pappers-
manuskript omvandlas till datoriserade original. Vigen dit, liksom kostna-
den, avgors av vilkens sorts manuskript PoD-utforaren har att utga frin,
vilket 1 sin tur avgdrs av hur inblandad upphovsmannen/bestillaren 4r 1
tillkomsten av det tryckfirdiga originalet.

ALTERNATIV A

Ett hand- eller maskinskrivet pappersmanuskript 4r nu for tiden allt
annat 4n idealiskt i samband med bokproduktion i allminhet och PoD
i synnerhet. Texten maste nimligen sittas, det vill siga skrivas av/skri-
vasinien dator. I samband med sittningen miste dtskilliga beslut fattas
som har att gora med bokens utseende och lisbarhet. Det ror sig om
sidstorlek, hur minga och hur linga rader som skall finnas med pa
varje sida, val av stilsorter och stilstorlekar, kapitelrubriker, sidnum-
rering, blankrader, textindragningar och mycket annat. Sivil ut-
skriften (inklusive en eller flera korrekturomgangar) som formgivnin-
gen tar tid. De PoD-leverantorer jag talat med erbjuder sig att svara for

12 SyQuest; ursprungligen ett varumirke, anvinds som beteckning for en sorts porta-
bel harddisk med storre kapacitet 4n vanliga disketter.
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sittningar, men detta hojer avsevirt startavgiften och kan iventyra
utgivningen av langa manuskript i sma eller mycket sma upplagor.

ALTERNATIV B

De manuskript som ir bist limpade f6r PoD-framstillning av tidigare
opublicerade bocker 4r redan frin borjan utformade som tryckfirdiga
original. De ir som regel skrivna pa ett ordbehandlingsprogram,
overforda till ett layoutprogram'® och sedan lagrade pa vanliga dis-
ketter eller nigot annat for arbetets omfattning och/eller leveranto-
rens maskinutrustning limpat medium'*. Om detta forfarande tillim-
pas har bestillaren inga speciella kostnader for originalet.

Tekniska krav: PoD-utforarna kan ta emot manuskript som 4r
utskrivna pa olika typer av datorer (PC och Macintosh). De kan stilla
speciella krav, exempelvis att originalet skall vara omvandlat till en si
kallad Postscriptfil. Leverantoren ger som regel instruktioner till den
obevandrade om hur man i s fall gir till viga.

Visuella krav: Originalet skall vara formgivet, vilket innebir att
det 4r bestillaren som ansvarar inte bara for korrekturlisning och allt
annat som har med textinnehillet att gora, utan ocksa for det visuella,
det vill siga eventuella illustrationer och de minga andra utseende-
missiga avgoranden som har med sittningen (se ovan) att gora. Av
intresse 4r 1 detta sammanhang den utveckling som nitt och jimnt
paborjats inom Tidskriftsverkstiderna'® — ett antal kulturforeningar
som erbjuder sina medlemmar all den teknik som krivs for att
framstilla digitaliserade original. I man av resurser har man nu
ambitionen att till liga priser erbjuda iven andra upphovsmin kun-
skaper och praktisk hjilp.

Leverans av digitala original: Tilliggas kan att det digitaliserade
originalet om si onskas kan Overforas till PoD-leverantoren via

telefonnitet; antingen med hjilp av modem och Internetabonnemang
eller via ISDN-kabel'.

13

14
15

16

16

—till exempel de vanligaste ordbehandlingsprogrammen samt layoutprogram av ty-
pen Page Maker och Quark Xpress —

Olika leverantorer kan ha olika krav i detta sammanhang.

Tidskriftsverkstider finns for nirvarande 1 Goteborg, Luled, Malmé, Norrtilje,
Stockholm och Arhus.

ISDN; Integrated Services Digital Network. En ISDN-kabel ir en typ av telefon-
ledning som har storre kapacitet att verfora digital information 4n det vanliga tele-
nitets ledningar.



ALTERNATIV C

Om ett pappersmanuskript bestir av redan firdiga sidor (som till
exempel kan vara utskurna ur en befintlig bok) maste dessa kopieras/-
scannas, vilket kan ske direkt i PoD-maskinen. Originalet ir dirmed
redo for tryck. Sidorna i den firdigstillda boken kommer att se ut
exakt som sidorna i det ursprungliga manuskriptet och resultatet blir
en sorts faksimilupplaga. Forfarandet medfor extra kostnader, men
kan vara limpligt i samband med tilltryck 1 smaupplagor. Manu-
skripten till bécker som 4r tryckta under de senaste 15-20 dren 4r som
regel redan omvandlade till digitala original. Aven en del av dessa kan
omvandlas f6r PoD-bruk. Men detta kriver for det mesta en hel del
arbete, varfor det dr vanligt att dven i dessa fall gi vigen Over
kopiering/scanning av boksidorna eller pasikterna — det vill siga de
reproduktionsdugliga pappersoriginal som legat till grund for den
tidigare utgavan. Ocksa i detta fall tillkommer originalkostnader.

Slutligen bor papekas att jag i denna rapport huvudsakligen utgir frin
bocker som 4r tryckta i en firg, som regel svart, och har ett enkelt omslag 1
en eller tvd firger, som trycks upp samtidigt som boken. Minga vill
emellertid att deras bocker skall forses med ett mera exklusivt yttre,
exempelvis ett omslag som trycks i flera farger och lackeras. Det vanliga 4r
da att man tillverkar ett separat original for omslaget och en specialupplaga
(exempelvis 500 exemplar) med hjilp av traditionellt offsettryck!”. De
omslag som blir 6ver efter tryckningen av forsta upplagan har man pa lut
for framtida behov.

PLIKTEXEMPLAREN OCH DEN DIGITALA LAGERHALLNINGEN

Alla tryckerier har skyldighet att leverera ett exemplar av de bocker de
trycker upp for arkivering i Kungliga Biblioteket samt ytterligare sex till
universitetsbiblioteken. Aven om det kommer att hora till sillsyntheterna
med sdpass sma “forstaupplagor” bor den forsta PoD-utgivan av en bok
alltsd omfatta minst nio exemplar; de sju pliktexemplaren, forfattarens
exemplar samt ett s kallat Master-exemplar som behdlls av tryckeriet. Efter
den forsta tryckningen bevarar PoD-utfdrarna det digitala originalet i sina
datorer och kan dirigenom, under den tid som avtalas och utan storre
igdngsittningsprocedurer, framstilla det antal exemplar av boken som
bestillaren frin ging till annan efterfrigar.

17 Kostnaden for ett exklusivare omslag varierar med utseende och upplagestorlek.
Det hojer mirkbart priset pa den firdiga boken.
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FORSALJNINGEN OCH BETALNINGEN

En grundliggande skillnad mellan PoD och traditionell bokproduktion ir
att tryckkostnaden/styckpriset inte behover erliggas forrin boken ir
bestilld och kanske ocksd betalad av sina kommande distributérer eller
lasare. PoD gor det dirmed ekonomiskt mojligt f6r manga flera aktorer dn
tidigare att utifran en relativt lig startkostnad (se nedan) ge ut bocker.
Forfattare/upphovsmin kan komma att fungera som sina egna forliggare
med allt vad det for med sig —bland annat ansvaret for marknadstéring och
forsiljning. Denna forsiljning kan givetvis ske sivil via mera personliga
och okonventionella,som via gingse metoder och distributionskanaler. Av
intresse 4r ocksd den forsiljning av bocker som iger rum via de minga
nitbokhandlare som numera agerar via Internet samt de 6vriga mojlighe-
ter forfattarna numera har att presentera sig sjalva och sina verk och ta emot
bestillningar/betalning via Internet.

BOKPRODUKTIONEN OCH LEVERANSERNA

De maskiner som med hjilp av olika tillbehor (exempelvis f6r limbindning
och renskirning) och pa ett fital minuter formadr tillverka en tvahundrasi-
dig roman representerar en sammansmaltning av tekniker som ursprung-
ligen utvecklats for kopiatorer och laserskrivare och i nigon man tryck-
pressar. Kvaliteten pa trycket blir mycket likt offsetteknikens —och det vill
till en fackman, hivdar flera av dem jag intervjuat, for att skilja en
PoD-tryckt pocket fran en som framstillts med traditionella tryckmetoder,
givetvis under forutsittning att originalet ar perfekt.

Betriftande leveransen av de firdiga béckerna kan dven denna ske pa
alla upptinkliga sitt och vis, och via olika kanaler; den enskilde forfatta-
ren/bestallaren kan komma knallande och himta sina alster, PoD-leveran-
torerna kan triffa avtal om att skicka béckerna med bud och post eller mot
postforskott till forlag, grossist, bokhandel, bibliotek, enstaka lisare etcetera.
Vad giller sjilva transporten til att upprepas att denna kan ske fire
produktionen och pa digital vig —det vill siga frin den PoD-maskin dir
originalet finns lagrat och via telenitet till en annan PoD-maskin i
mottagarens nirhet eller 4go.

KOSTNADEN

Kostnaderna for PoD-framstillda bocker framstar som laga i forhillande till
nyutgivna bocker, men jimforelsevis hoga i forhillande till pockets. Mina
huvudsakliga sagesmin, Arkitektkopia i Stockholm och Novum Grafiska i
Goteborg, tillimpar olika regler for sin debitering och priserna varierar.
Studerar man deras erbjudanden finner man emellertid att den som hosten
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1997 kom med ett firdigformgivet, digitalt tryckunderlag (Alt B) eller ett
pappersoriginal, limpat att kopiera/scanna (Alt C) och bestillde en uppla-
ga om hundra exemplar av en tvihundrasidig bok, med omslag i tva firger
(som trycktes upp tillsammans med boken), hamnade i nirheten av en
styckkostnad pa 80 kronor,det vill siga en totalkostnad for forstautgavan pa
cirka 8 000 kronor.

Eftersom startkostnader och kostnader for den digitala lagringen ir
fordelade pd de hundra exemplaren i detta exempel sjunker styckpriset
nigot i takt med nya bestillningar. Priset sjunker dessutom (kanske med
nigon tia) om omslaget gors 1 en firg, medan det stiger mirkbart ifall
omslaget skall vara mera pikostat (fortryckt i offset), liksom om manu-
skriptet eller originalet kridver nigon form av bearbetning.

Men det ryktas om ligre priser. I en artikel i Svensk Bokhandel'®
menar Mats Bellander frin KTH att man med den nya generation av sma
maskiner som ir pa vig ut pa marknaden, och inte tar mer plats 4n en
kvalificerad kontorskopiator, kommer att klara av att trycka en tva-
hundrasidig pocket pa mindre 4n tio minuter och for omkring trettio

kronor!®.

18 Nr 10/97.

19 Observera att beloppen inte utan vidare kan jamforas med forlagens priser som
dven ticker ersittning till forfattaren (royalty), kostnader torknippade med manu-
skript och original (lektors- och redaktorsarbete, formgivning, sittning, korrektur-
lasning med mera) samt kostnader f6r marknadstoring och forsiljning. Innan den
traditionellt framstillda och spridda boken nir sina lisare tillkommer dessutom
eventuella piligg till grossist, speditor, bokhandel eller annan distributor samt den
ackumulerade mervirdesskatten.
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Olika sitt att se pa saken

NAGRA LASARPERSPEKTIV OCH
TANKEGANGAR

Nir man diskuterar fordelar och nackdelar med Print on Demand ur ett
antal lasarperspektiv hamnar man dels 1 resonemang om bécker som ir
efterfrigade, men inte lingre gir att fi tag pa, dels i resonemang om bocker
som av en eller annan orsak behover komma ut, men som inte klarar av att
armbdga sig fram pa dagens marknad. Via en utveckling av PoD kan dessa
bocker goras tillgingliga —nidgot som, menar entusiasterna, innebir storre
mangfald och forbittrad valfrihet f6r oss som lasare. Mot detta invinder de
tvivlande att deti var tid inte 4r mangfalden som ir problemet. Vi har redan
en bokutgivning som ir stor 1 forhallande till vart lilla sprakomrade och de
flesta av oss hinner inte —ens under var hela livstid —14sa allt det vi vill och
kanske bor. Problemet ir inte heller valfriheten, utan snarare hur man skall
klara av att vilja och vraka i den aldrig sinande flod av lisning som det
digitaliserade informationssamhillet numera star till gjdnst med.

Men det finns ocksi andra, lite mer hogtidliga, sitt att se pa saken.
Begrepp som demokrati och tillgdng till det fria ordet dyker ideligen upp 1
resonemangen kring Print on Demand — liksom frigorna kring litte-
raturens betydelse for sprakets utveckling och forfining. Nir jag i ett samtal
med Agneta Qwerin, systemchef pd Riksskatteverket och medlem 1
Teldoks redaktionskommitté, diskuterade Print on Demand ur olika
genre- och lasarperspektiv, utspann sig f6ljande samtal:

MOSSBERG: Jag gissar att du 4r representativ for den grupp nutidsmanniskor
som tycker om att lasa och liser kolossalt mycket sivil i arbetet som for
att hilla sig informerade 1 storsta allminhet —men sannolikt har ritt
lite tid fOr skonlitteratur.

QWERIN: Ja, och det kinner jag skam for. Sorg och skam.

MOSSBERG: Sorg och skam!? Det ir vildigt starka ord.
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QWERIN: Ja. Skonlitteraturen har betytt oerhort mycket t6r mig dnda sedan
jag som barn botaniserade i bokhyllorna hemma. En av mina forsta
stora lasupplevelser var Filtskdrns berdttelser och jag minns till och med
att titeln var 1 rott och hur hirligt snirkligt F:et var. D3 var jag elva ar.
Jag laste fortfarande mycket skonlitteratur ndr mina barn var sma, pa
nitterna och medan man ammade. Sedan liste man for dem. Nu 4r de
vuxna. Och som det 4r idag... Jag vacklar i sing vid elvasniret for att
kunna gi upp vid sextiden. Trots att jag 4r sa road blir det inte mycket
tid till Overs for nojeslisning. Detta gir inte obemirkt forbi. Jag
upplever niamligen att under perioder di jag liser lite skonlitteratur,
blir mitt eget sprik fattigare.

MOSSBERG: Menar du att du marker det?

QWERIN: Ja, det dr ingenting jag koketterar med. Jag behover den pafyllning
som skonlitteraturen ir. Jag kinner att jag tappar ndgot annars; sjilva
min uttryckstdrmaga, sjalva mitt sprakbruk smalnar. Och det var
dirfor jag tog till s starka ord.

Att tillgingen till ett rikt och nyanserat sprik blir allt viktigare i det
sambhille som héller pa att vixa fram och att allsidig tillgang till litteratur i
allminhet och skonlitteratur i synnerhet tillhor de bista redskapen vad
giller utvecklingen av det egna spriket® rider det numera inte mycket
diskussion om. Vad som alldeles osokt kommer f6r mig — nir jag stiller
ordvixlingen med Agneta Qwerinirelation till de méjligheter som 6ppnas
via Print on Demand —ir ett citat av Artur Lundkvist*':

“Trots alla hipnadsvickande uppfinningar 4r och forblir spriket
minsklighetens mirkligaste och oumbirligaste skapelse. Spraket utgor
sjalva forutsittningen for var hogre minskliga medvetenhet. Utan
spraket kan vi inte tinka och heller inte kinna pa ett fullganget sitt, ty
ocksa vara kinslor bestims 1 hog grad av vira sprakliga mojligheter att
ge dem form och inriktning. Detta borde vara sjilvklart f6r var och en,
men 4nda ser det inte ut som om det vore det.”

20 —liksom formagan att pa ett fullgott sitt tilligna sig andra sprik —
21 Citatet ar himtat ur Artur Lundkvists direktorstal vid Svenska Akademins hogtids-
dag 1971.
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ETT SAMHALLSPERSPEKTIV

En grannlaga uppgift

Ligger det i det svenska samhillets intresse att stodja utgivningen av
kvalitetslitteratur och dirmed ocksa nya former for utgivning och sprid-
ning av goda bocker? Ja, som bokmarknaden har utvecklat sig under de
senaste tjugo, trettio aren ir den uppfattningen forhirskande. ”"Men”
framhaller Barbro Thomas, avdelningsdirektor pd Kulturridet och expert i
1997 irs bokutredning® “det ir en grannlaga uppgift for staten att gi in
och stddja en bokproduktion. Vi har avskrickande exempel frin andra hall
ivirlden. Si 1 mitten av sjuttiotalet gillde det att hitta en ordning dir staten,
och byrikrater som jag sjilv, inte kan styra sjilva utgivningen. Man kom da
fram till den nuvarande konstruktionen som, med nigra forindringar,
faktiskt har sttt sig genom dren.”

DET STATLIGA UTGIVNINGSSTODET

Det statliga utgivningsstodet som infordes 1975 —sedan 1968 ars litte-
raturutredning konstaterat att situationen for kvalitetsbocker blivit kraftigt
forsimrad — ir ett selektivt stod till enskilda bocker inom olika genrer®.
Sammanfattningsvis avser stodet ticka viss del av produktionskostnaden
for den aktuella boken. Genom att vara ett efterhandsstod** som efter
bokens publicering utgar till forlagen anses det inte paverka valet av titlar.
Till stodet dr kopplat vissa krav: bland annat maste den titel som fatt stod
finnas tillganglig for distribution i bokhandeln, antingen pa hyllorna eller 1
(elektronisk eller tryckt) lagerkatalog. Vidare fir bockerna inte 6verskrida
ett faststillt maximipris eller —vilket 4r av intresse i samband med Print on
Demand-utgivning — underskrida viss minimiupplaga. Stodet utdelas av
Statens Kulturrdd, medan beslut om vilka bocker som skall uppbira stod
fattas av ett antal, frin Kulturridet fristiende, arbetsgrupper.

22 BOKEN I TIDEN. Betinkande frin utredningen om boken och kulturtidskriften.
SOU 1997:141.

23 Utgivningsstodet ir indelat 1 ett antal stddordningar, bland annat ny svensk skonlit-
teratur och skonlitteratur i svensk dversittning, facklitteratur, barn- och ungdoms-
litteratur, klassisk litteratur samt litteratur pa invandrar- och minoritetssprak.

24 Ett fatal undantag forekommer, forhandsstdd kan exempelvis utgd i samband med
utgivning av klassiker.
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DE SAKKUNNIGA ARBETSGRUPPERINA

Den arbetsgrupp som viljs for varje stddomrade arvoderas av Kulturridet,
men ir fOr Ovrigt fristiende och bestir av personer med stor bokkinne-
dom. Det ror sig, beroende pa vilken typ av litteratur som berors, om
litteraturforskare, kritiker, forfattare, bibliotekarier, lirare och andra typer
av sakkunniga. Arbetsgrupperna utses av Kulturridets styrelse och fornyas
kontinuerligt.

UR SAMTALET MED BARBRO THOMAS:

MOssBERG: Vilka kriterier maste uppfyllas for att fa st6d?

THOMAS: Kvalitet och enbart kvalitet. Arbetsgrupperna fir inte snegla pi om
forlaget 4r vilmaende eller spekulera i forsaljningssiffror. De grundar sina
avgOranden enbart pa kvaliteten. Dirpa tar nigon pa kansliet 6ver och
stoppar in fakta om boken i datorn som riknar fram stodbeloppet utifran
vissa regler, baserade pd arkersittningsprincipen, vilket forenklat innebir
att ju jockare boken 4r,ju mera pengar kan den f3.

MOSSBERG: Gir det att uttala sig om vad stodet kan betyda i reda pengar?

THOMAS: Nu finns det ju bide mycket tjocka och mycket tunna bocker,
men om det skulle finnas en genomsnittsbok, si tror jag att stodet
skulle hamna p3 mellan trettio- och fyrtiotusen kronor. Pengar som
gar till forlagen.

MOSSBERG: [ princip kan alltsd forfattare som 4r sina egna forliggare soka
stod. Men i praktiken? Vilken upplaga kravs?

THOMAS: Det beror pa vilken kategori av bocker som vi talar om. Men som
regel ror det sig om minst femtonhundra exemplar. I den nya bokut-
redningen foreslds dessutom att bocker som trycks i upplagor 6ver
sextusen exemplar bara far halva stddet. Samtidigt borde man nog ta i
beaktande att vi ir ett litet sprikomrdde med en jimforelsevis stor
utgivning och att titelbredden hela tiden 6kar. Ser man till de lite udda
titlarna ir de presumtiva koparna onekligen ganska fi. Mot den
bakgrunden kan kanske den upplaga som vi har valt att stilla krav pa
vara i storsta laget. Den baserar sig egentligen p4 att det inte 16nar sig for
forlagen att trycka mindre upplagor 4n si med konventionell teknik.

MOSSBERG: Men som det 4r just nu blir alltsd slutsatsen att det bara ir
forfattare som sjilva kan sta for kalaset, som har mojlighet att publicera
sina verk via Print on Demand, eftersom de smai och efterfrigebase-
rade upplagor det hir kan bli frigan om gor att de, oavsett kvalitet,
diskvalificerar sig for litteraturstod?

THOMAS: Det har aldrig varit latt att vara forfattare. Det dr betydligt enklare
att vara rik. For det ir ju ingen sjilvklar mansklig rittighet att kunna
ge ut en bok; nir manuskriptet vl dr skrivet krivs alltid en grundplat.
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Forlagen fyller i detta avseende viktiga funktioner, bland annat genom
att sortera fram bra manuskript, skota om marknadsforingen och ta
den ekonomiska risken.

MOSSBERG: Men situationen ir trots allt den att det finns forlagslosa

forfattare som 4r mera litterirt in kommersiellt intressanta. Onskar de
publicera sig via Print on Demand hor det till ovanligheterna att de
har behovligt antal tusenlappar till hands. Den arliga genomsnittsin-
komsten for en heltidsarbetande skonlitterdr forfattare ligger en bra
bit under hundratusen kronor®.

THOMAS: Jag tror faktiskt att forlagen betyder dnnu mer for den sortens

forfattare som skriver bra bocker, men aldrig slagit igenom med
dunder och brak. En bidragande orsak till att en sidan forfattare siljer
ett visst, om in begrinsat, antal exemplar 4r kanske att boken ser
lockande ut med ett vackert omslag och en spannande baksidestext.
Jag dr inte alls saker pa att sidana forfattare skulle na ut ens till de ldsare
de brukar ha, ifall de 6ppnar eget och trycker sina bocker 1 en lite
halvtaskig upplaga —f6r man fir vil fortfarande anta att det inte blir
riktigt samma kvalitet med Print on Demand? Sedan har du den andra
sidan av saken. Det 4r ldsaren. Vad vi pa Kulturrddet satts att stodja ar
kvalitetslitteratur av allmdnt intresse. Fragan ir dd nir en upplaga blir s
liten att den inte girna kan anses vara av allmint intresse. Det hir ma
vara kontroversiellt och fir std for mig, men jag undrar om det ir
riktigt bra att kunna Oka titelbredden obegrinsat pa en marknad som
redan ir sa mittad? Mer in tretusen titlar allminlitteratur gavs ut forra
iret. Ar det di enbart av godo att var och en, med hjilp av ny teknik,
kan ge ut sin egen bok? Jag undrar det.

MOsSBERG: Det kommer fOrstas att ges ut en hel del av mera privat natur —

sliktkronikor, femtiodrshyllningar och liknande —av folk som har rad
med det. Men ocksa skrip. Fast det kan bli tvirtom. Ett jittelikt digitalt
lager med bra bocker. Bade klassiker och ganska nya titlar, s3idana som
inte finns 1 att fi tag pa vare sig i bokhandeln eller frin forlagen, men
som —om 4n i enkel tappning —kan tas fram och tryckas upp efter
behov. Di skulle man kunna trycka upp mer relevanta upplagor frin
forsta borjan och sedan ligga 6ver manuskriptet pa Internet eller 1
ndgon annan databas. Som ldsare skulle man kunna gi in i bokhandeln

25

24

Enligt en undersdkning av forfattarnas inkomster frin 1993 hade de forfattare som
definierades som heltidstorfattare (det vill siga dgnade minst 75% av sin arbetstid at
litterdr verksamhet) en medianinkomst pa totalt 116 000 kronor per ir, medan de
heltidsarbetande skonlitterira forfattarnas medianarsinkomst stannade pa 84.500 kro-
nor.
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och be att fi kdpa den eller den forfattarens allra forsta eller nist sista
bok. Det kan man inte nu.

THOMAS: Nej. Och det dr nog dir vi ser den storsta utvecklingspotentialen
for Print on Demand. Jag tror sikert att den sortens teknik si
sminingom kommer att hitta sina former och att backlistutgiv-
ningen® blir den kulturpolitiskt mest betydelsefulla dimensionen. For
det dr ett dilemma att hilla en bred utgivning i lager 1 ett sa litet
sprakomrade som vart. Det klarar vi faktiskt inte av. Det finns ju
mingder av intressanta klassiker och lite aldre litteratur —sddant man
tycker borde finnas tillgingligt i ett civiliserat land! —men som man
inte lingre kan fa tag pa i bokhandeln.

MOsSBERG: [ bokutredningen namns Print on Demand pa nigra stillen.

THOMAS: Ja, och dir finns ett forslag om att man, inom ramen for
litteraturstodet, skall infora en ny och mera fri stddordning som bland
annat skulle frimja nyare utgivningsformer.

MOSSBERG: Fast jag ir forstas fortfarande lite bekymrad for hur det skall ga
for den dir fattiga forfattaren, kanske en ung debutant, som inte
skriver om det allra trendigaste och inte heller platsar i bestsellerismen
—men kanske 4dnda 4r ndgot 1 histevig.

THOMAS: Det ir klart att man kan tinka sig olika, mera okonventionella
16sningar. Att vi redan nu stodjer forfattare som sjilva ger ut sina
bocker genom att ge verksamhetsbidrag till Forfattares Bokmaskin —
som ju 4r avsedd att finga upp den produktion som tidigare gavs ut av
stencilforlag och liknande — var pa sin tid en sidan okonventionell
16sning. Nu har tekniken sprungit en bit till och da vill det kanhinda
till ndgonting annat. Visst 4r det m&jligt att man skulle kunna kon-
struera en sorts starthjilp och se det som ett slags riskkapital, bara man
definierar vad man onskar dstadkomma. Samtidigt maste man vara
medveten om att det traskar omkring massor av minniskor hir i
viarlden — begdvningar, snillen, potentiella nobelpristagare! — som
aldrig fick den chans de skulle velat ha. I min position dmmar jag
naturligtvis sirskilt for forfattare, men det hir handlar ocksd om manga
andra minniskor och om sjilva livet. Man fir st ut med att olika
omstindigheter, tidsandan och gud vet vad stiller sig hindrande i
vigen. Och det tror jag faktiskt inte vi kan 16sa med hjilp av ny teknik.

(18 november 97)

26 Backlist; forteckning som gar bakat i tiden. Anvinds 1 bokbranschen om bocker
som inte tillhor drets utgivning, men fortfarande gar att bestilla fran forlaget. Ordet
backlist anvinds ocksd som beteckning pa ett bokforlags samlade utgivning sedan
starten, med undantag av drets utgivning.
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NAGRA FORFATTARPERSPEKTIV

Jag skriver inte smala bocker

Sveriges Forfattarforbund har mer 4n tvitusen medlemmar, varav en mer
eller mindre namnkunnig skara utgdrs av etablerade skonlitterira forfatta-
re. Per Agne Erkelius 4r pd minga sitt representativ for dem. Trots sina
uppemot ett tjugotal, mestadels kritikerrosade, romaner har han fitt kinna
av hur bokmarknaden, liksom klimatet for de forfattare som av en eller
annan orsak inte ir pa allas lippar, har hirdnat och forandrats. Han har
emellertid svart att forestilla sig att inforandet av ny teknik pa nigot mera
avgorande sitt skulle forbittra situationen.

MOSSBERG: Du hor till dem som, tills helt nyligen, kunnat kinna tryggheten
1att ha ett och samma forlag hela tiden.

ERKELIUS: Ja, sedan 1961 med ett undantag. Det har hint nigra ginger att
jag har behovt forskott. Just den gingen var min forldggare inte nojd
med det jag kunde visa upp, utan tyckte att jag skulle ligga det pa
hyllan. Men jag kinde att det hir var nigonting som skulle kunna bli
bra, att han inte riktigt kunnat bedéma mitt halvfirdiga manus. Sa
langre fram gick jag till ett annat forlag som gav ut boken. Den blev en
framging, fick bland annat ett ritt stort penningpris av Akademin.
Men efter den utflykten dtervinde jag till fadershuset.

MOSSBERG: Som du nu motats ut ur. Detta tycks ha drabbat en hel del
forfattare under de senaste dren, varav alla har det gemensamt att de
inte hor till den lilla krets som skriver bocker som ges ut i upplagor pa
minst tiotusen, helst betydligt mera. I hur stora upplagor brukar dina
romaner komma ut?

ERKELIUS: Under minga ar rorde det sig, om jag minns ritt, om fyra tusen.
Till detta kom ibland bokklubbsforsiljning och pocketutgivning. Min
mest lyckosamma roman, Drémmen om_Johannes, saldes 1 nistan attio-
tusen exemplar. Vad som drog upp siffran var att den trycktes i mer dn
fyrtiotusen exemplar som “En bok for alla”. Men sedan har upplagor-
na gitt nerat. Jag minns inte riktigt nir detta borjade, men det kan ha
varit omkring 1990. Oxgelspelaren som 4ir min senast utgivna roman
trycktes 1 tretusen exemplar. Exakt hur mycket den har silts vet jag
inte. Man far for all del redovisning i oktober varje dr, men de dir trista
kuverten har jag slutat 6ppna. Det har dnda stitt klart att man pa
forlaget dgnat sig mindre och mindre 4t att marknadsfora mitt
torfattarskap och att mina bocker siljs allt mindre.

MOSSBERG: Det ena ir naturligtvis inte oberoende av det andra. Jag tror inte
detta dr ritt forum for att fordjupa sig 1 kinslan av att det pagir ett
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stiallningskrig mellan forfattarna och de stora forlagen. Men den
kinslan gor sig hela tiden pdmind.

ERKELIUS: Ja, den finns dir. Men det handlar ocksi om en flathet frin
forfattarnas sida. Kanske jag inte borde kalla det flathet, utan snarare en
radsla. Skricken for att plotsligt std utan forlag. Hur som helst sa maste
min senaste roman ha silts i mindre in femtonhundra exemplar, det
vill sdga mindre 4n halva upplagan, eftersom jag inte fitt ndgot betalt
utover garantihonoraret”’. Detta kan man jamfora med hur det var i
slutet av sjuttiotalet, di flera av mina bdcker sildes i tolvhundra
exemplar bara till biblioteken. Nu fir man vara glad om biblioteken
koper nigra hundra.

MOSSBERG: D3 forlorar du ocksi lisare pd biblioteken? Vilket rimligen
medfort att dven din biblioteksersittning® minskat?

ERKELIUS: Det har jag inte hillit ordning pa eftersom jag har garanterad
forfattarpenning® som ir oberoende av antalet utlinade bocker.
MOsSBERG: D3 har du i alla fall en fast inkomst. Gér det att leva pa den? Eller
mdste du, som sd manga andra forfattare, forlita dig till en férmogen,

eller i varje fall arbetssam, livskamrat?

ERKELIUS: Arbetssam iar hon. Inte rik. Jag skulle 6verhuvudtaget inte ha
kunnat vara forfattare pa heltid om inte min hustru statt for storre
delen av kostnaderna f6r hem och hushill. Det skulle inte ha gitt utan
forfattarpenningen heller. Utan den hade jag varit tvungen att ha
dtminstone ett halvtidsjobb.

MOSSBERG: Hur stor ir den garanterade forfattarpengen?

ERKELIUS: | dr var den 113.500. Frin det beloppet maste du dra bort
egenavgifterna och skatten. Hilften 4r kvar da. Kanske.

MOSSBERG: Du har hallit forfattarkurser?

ERKELIUS: Jo, men ju dldre man blir desto mer upptagen blir man av sitt eget
forfattarskap. Det blir svirare och svarare att riktigt kunna engagera sig

27 Vid avlimnandet av ett av forlaget antaget, firdigt manuskript erhaller fSrfattare
mestadels sd kallat garantihonorar, som utgdr hilften av den upphovsrittsliga ersitt-
ning (royalty) som den aktuella upplagan kan inbringa. Garantihonoraret for en ro-
man som trycks 1 3000 exemplar haller sig ofta omkring fyrti- till femtiotusen kro-
nor. For inkomsten, bakom vilken det ofta ligger mer 4n ett drs arbete, betalar for-
fattaren sjilv in sociala avgifter, sd kallade egenavgifter, pa cirka 35% samt
inkomstskatt.

28 Biblioteksersittning for utlining av verk i offentliga folk- och skolbibliotek utgar
enligt vissa regler med knappt 60 6re (1997) per utlinad bok till den enskilde forfat-
taren — vilket utgor den si kallade forfattarpenningen.

29 Ur Sveriges Forfattarfond, som forvaltar och fordelar biblioteksersittningen, utdelas
bland annat garanterad forfattarpenning. Drygt 230 forfattare, 6versittare och
bokillustratorer uppbir garanterad forfattarpenning (1997).
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iandras rader.Ibland har jag istillet kunnat ridda inkomsten genom att
skriva for radioteatern.

MOSSBERG: Bara for att ridda inkomsten?

ERKELIUS: Nej absolut inte. Lusten har ocksi funnits! Men jag undrar inda
om jag skulle ha skrivit s pass mycket for radion ifall... Njja, det kan
man aldrig veta. Men att arbeta med en roman...

MOSSBERG: ... en storre lycka?

ERKELIUS: Ja.

MOssBERG: Kommier du ihdg en liten avling broschyr som alla medlemmar
av forfattarforbundet fick i somras? Den handlade om Print on
Demand och bar —pahittigt nog! —titeln En smal bok.

ERKELIUS: Jodd, och jag tycker att man skall fors6ka undvika begreppet
”smal litteratur” for att skilja mellan det som skrivs av bistsiljande
forfattare och det alla vi andra gor. Att definiera en bok som “’smal”
bara for att den inte trycks 1 stora upplagor, det leder tankarna it fel
hall, speciellt nir det handlar om bocker som inte 4r extrema pa nigot
vis, utan dr lika lattldsta och intressanta som bistsiljarnas stapelbocker.
Jag skriver inte smala bocker.

MOsSBERG: Det skall jag tinka pd i fortsittningen! Men for att dterga till
amnet; vad vet du om Print on Demand? Vad tycker du?

ERKELIUS: Jag har forstds list vad som skrivits om Print on Demand 1
Forfattaren och 1 dagspressen, niar Curman, Forssell och Myrdal gav ut
nigra bocker’. Jag tinker att det hir med att ligga in sitt manus och
sin presentation pa en databas kan vara oerhort bra f6r den som vinder
sig till en speciell publik. Framfor allt nir det giller fackbocker, dir
ldsaren vet precis vad han idr ute efter och omedelbart kan fa grepp om
vad en bok behandlar. Vad som ocksa kan vara glidjande med Print on
Demand ir att den tekniken skulle kunna gynna Oversittnings-
litteraturen, som ju siljs forskrickligt diligt hir i landet, sa snart den dr
oversatt frin nigot annat sprik in engelska. Det 4r en litteratur som
bara krymper och krymper, fastin det handlar om de riktigt stora
forfattarnamnen! Som portugiserna Anténio Lobo Antunes eller José
Saramago. De siljs 1 ndgra hundra exemplar i originalupplaga!

MOSSBERG: Du menar att ocksd dir finns ett specialintresse. En liten, men
trofast krets hingivna lisare?

ERKELIUS: Ja, men nir det ror sig om en svensk roman. Visst kanske man
ocks3 da vinder sig till specialintresserade, men inte alls pa samma sitt.
Dir har man inte samma sorts forvintningar. En sidan bok miste
liksom betittas. Bladdras i. Den skall ocksa se snygg ut. Vara typografiskt
vilgjord. Letar man i en databas ir jag ridd att det antingen blir sa att

30 Se nista avsnitt.
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man 1 forsta hand soker sig fram till sidant man redan kinner till
Exempelvis Myrdal och Forssell. Sedan skulle Peter Curman och vi
andra,som ir mindre kinda, komma i en ling radda. Eller si kastar man
sig som ldsare ut 1 det okidnda. D3 ir den stora risken att det till den
skonlitterdra samlingen forfattare har sillat sig en massa verkligt diliga
skribenter. For efter vad jag forstir kommer ingen att sitta och sovra,
utan vem som helst fir ligga in sig i databasen med sitt manus och sin
presentation —och hur fasen skall man da kunna hitta?

MOSSBERG: S3 kan det kanske bli. Skulle det vara si hotfullt?

ERKELIUS: Det kan 1 varje fall leda till att Print on Demand fir grundmurat
daligt rykte och att lisare som inte 4r si litterirt bevandrade, utan
bestiller mera pd mafa, lockas att kopa usla bocker. Sedan de upptickt
vilken smorja det 4r finns risken att de drar hela skonlitteraturen Sver
en kam och aldrig koper nigot mera.

MOSSBERG: Vigar jag dra slutsatsen att du —trots att du nu ir firdig med din
nya roman, men for 6gonblicket stir utan forlag —inte ir speciellt road
av tanken pd Print on Demand och inte heller intresserad av tanken pa
att borja fungera som din egen forliggare?

ERKELIUS: Nej, det idr jag inte. Inte just nu ialla fall och jag tanker inte bli det
heller, ifall jag inte blir absolut tvungen. Aven om det hittills inte har
gitt si bra pd den konventionella bokmarknaden...

MOSSBERG: S3 kan du vil inte siga. Det 4r vil 4nda lite blygsamt! Du har
givit ut ett tjugotal, vil mottagna, romaner, uppbir garanterad for-
fattarpenning och har fitt pris av Svenska Akademin... det handlar vil
snarare om att du 4r utsatt for samma forindringar som s manga andra
forfattare?

ERKELIUS: Kanske det. Hur som helst vill jag nog fortsitta att komma ut pa
den traditionella bokmarknaden.

MOSSBERG: Nilsogat?

ERKELIUS: Ja, jag vill komma ut pa ett forlag med rykte om sig att ge ut god
litteratur. Det 4r en kvalitetsbestimning. Nagot sd nir, 1 och for sig. Det
ar det ena. Det andra och inte minst viktiga har vi redan varit inne pa.
Det ar ekonomin. Skulle jag vara min egen forliggare s skulle jag inte
kunna rikna med nigot garantihonorar. Och det ir jag absolut
beroende av. Jag kan inte sitta och vinta pa att f3 min forsorjning fran
en enstaka sild bok och sedan nista exemplar och sedan nista. Jag har
visserligen ingen aning om vad det skulle kosta att ge ut pa Print on
Demand, men vad det 4n kan kosta skulle jag inte ha rid med det, iven
om jag kan tinka mig att vinsten per exemplar kanske 4r storre 4n for
en forlagsbok.

MOSSBERG: Hur stor vinsten per bok skall bli kan du ju sjilv bestimma.

ERKELIUS: Ja och pa ett sitt skulle den vil komma fortare eftersom man inte
maste silja flera tusen exemplar innan det hela gir ihop?
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MOSSBERG: Jo, men vinsten upptrader forstds bara ifall boken siljs. Ifall du
sjalv fungerar som forsiljare.

ERKELIUS: Det skulle jag inte heller vilja vara. Jag vill inte det. Jag kan inte
det. Att gi ut och pa mitt som jag tycker allvarsamma sitt framfora det
som 4ar mitt, det vill siga tala om mitt forfattarskap och mina bocker...
det tycker jag faktiskt vildigt mycket om. Men att fungera som
forsiljare! Jag vet att det finns forfattare som ar bra pa sddant. Forfattare
som nir de gir ut pa biblioteken alltid har med sig en liten — eller
snarare stor! —viska med sina bocker och sedan star och siljer dem.
Det har jag aldrig kunnat. Jag tycker att det kinns forsmidligt pa nigot
vis. Och framfor allt tycker jag nog... Hur gammal ir jag nu? Jag
tycker att vid sextiotva ars alder, da finns det egentligen bara tid att
skriva®l.

(4 september 97)

31 Efter det att intervjun genomfordes har Per Agne Erkelius nya roman antagits for
utgivning hosten 98 av Wahlstrom & Widstrand Forlag.
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Print on demand som verklighetspoem

Peter Curman ir forfattare, fore detta ordfdrande i Sveriges Forfattar-
forbund och nuvarande ordférande i KLYS?. Det var han som skrev den
artikel 1 Sydsvenskan® som av allt att doma utloste den utveckling av Print
on Demand som inleddes under 1997. Artikeln borjade sa hir:

”Den nya tekniken — framfor allt Internet — har i ett slag skapat nya
spridningsmojligheter fOr litteratur, som snart kan fa de gamla frlagen
att framstd som gutenbergska dinosaurier med sina gigantiska overhe-
adkostnader, forlagskorridorer och hyror. Genom ’printing om de-
mand’ har en ny och littmandvrerad bokproduktion méjliggjorts,
kopplad till nationella eller internationella databaser. Och eftersom
man inte behover vara forlaggare for att hantera Internet kommer
sannolikt forfattar- och kritikerinflytandet 6ver utgivningen att dka.
Jag pastar inte att forfattarna kommer att ta over forliggarrollen —for
dven 1 framtiden behover vi olika kompetenser —men jag tror att den
nya tekniken kan bredda mingfalden i bokutgivningen och ge oss
tillgang till litteraturer som Frankfurtmissan pa grund av sin inbyggda
kommersiella struktur nu tvingas sortera bort.”

MOSSBERG: Dir satte du en boll i rullning!

CURMAN: Det som skapade det stora publika intresset var inte Print on
Demand. Den tekniken var inte ny utan anvindes inom branscher dir
det kommer nya modeller hela tiden och man inte kan ligga p3 ett
jattelager med till exempel manualer. Samma sorts dndringsbehov
finns i samband med undervisningslitteratur. Universitetet i Oslo har
anvint sig av denna uppdateringsbara tryckmetod i flera ar och sikert
ocksd universitet i USA. Nej, det som vickte intresset var snarare
kopplingen mellan Internet och Print on Demand och de kultur-
politiska mojligheterna. Jag menar att var bild av virlden har varit
absurd. Vi blev 6verraskade nir Sovjet f6ll ihop. Vi trodde att det fanns
ett land som hette Jugoslavien. Jag menar att det 4r groteskt att var
litteratur inte speglat hindelseutvecklingen 1 virlden pa ett bittre sitt.
Nu stir vi mitt 1 en omvilvning. Massor av nya forfattare har kommit
fram, allt medan var egen bokmarknad uppfor sig som en tankbat som
inte klarar av att indra kurs, trots att virlden och landskapet omkring
oss har forandrats. Vart kulturliv 4r genomsyrat av anglosaxisk po-
pulirkultur, med en massutgivning av litteratur enligt bestseller-

32 Konstnirliga och Litterira Yrkesutévares Samarbetsnamnd.
33 Sydsvenska Dagbladet 23/9 96.
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konceptet och en television som 4r mera amerikansk dn europeisk.
Dirfor maste vi forsoka tinda gnistor! Se till att sitta fyr pa brinder
som lyser upp nya delar av virlden, nu nir tekniken 6ppnar mojlig-
heter att utan stora ekonomiska risktaganden presentera litteratur frin
andra sprikomraden.

MOSSBERG: Lit oss fOr ett 6gonblick dtervinda till hur det hela borjade!
CURMAN: Min utgingspunkt var allts3 att jag tror att det bland minga svenskar

finns en vixande medvetenhet om att vildiga litterdra kontinenter ligger
imorker och en nyfikenhet pa det som skrivs. Skilet till att detta inte ges
ut 4r att det 4r ekonomiskt riskabelt att experimentera med nya litteratu-
rer. Det finns ingen publik, siger forliggarna, och visst kan det ta tid att
tinda en publik.

MOSSBERG: Du menar att man skulle kunna tinda en publik genom att

ligga ut information om dessa bocker pa Internet?

CURMAN: For det forsta miste man vara medveten om att det finns valdigt

manga som varken kan eller vill sitta och knappa pa en apparat, och att
det stora folkflertalet dnnu si linge inte ir uppkopplat till Internet.
Aven om det ir en stor tillstromning si kommer det att dréja innan
svenska folket har tillging till Internet pa samma sjilvklara sitt som
man har teveapparater.

MOSSBERG: Skont att ndgon nimner det...
CURMAN: Ja, vi lever ju 1 nuet hela tiden och jag menar att om man bara

kommer iging med en sorts nischutgivning som komplement till den
traditionella utgivningen... och gor detta via Print on Demand och
Internet, s att dir finns en hemsida med titlar man kan vilja bland,
med smakprover ur bockerna och annan kringinformation... dessa
bocker skall man sedan kunna distribuera i fulltext och krypterad
form direkt till Print on Demand-maskiner pa olika stillen i landet.

Sedan behover bokhandeln bara ...

MOSSBERG: Sa den traditionella bokhandeln ir alltsd inblandad?
CURMAN: I hogsta grad. For mig ir det sjilvklart att bocker skall sdljas 1

32

bokhandeln och att det hir kan vara ett sitt att gora den till ett mera
spannande stille att g3 till. Bokhandeln har en stark stillning 1 alla
kulturlinder, men Sverige 4ar inget kulturland i den meningen. De
flesta bocker siljs inte lingre 1 bokhandeln som triangs oerhort hirt av
varuhusens ligpriser —samma bestsellers travade 1 hogar 6verallt! —och
olika former av direktforsiljning. Nu kommer Internetbokhandlarna
ocksd! Dirfor menar jag att nir det giller den hir kulturpolitiskt
intressanta nya utgivningen, si lit oss samtidigt passa pa att dra nya
kunder till bokhandeln, vilket till exempel invandrarna ir. Den
svenska bokhandeln ir stingd for dem! Bara undantagsvis kan de
bestilla bocker, men di 4r det ofta bide mycket dyrt och mycket
kringligt. Med kombinationen Internet och Print on Demand kan de
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fa direkt access till sina ursprungslinders kultur och litteratur. Sedan
har vi biblioteken som ofta saknar vissa titlar! Nu kan man dir, med
hjilp av den hir tekniken, si att siga laga de delar av bokbestindet som
fallit bort.

MOSSBERG: Du talar bdde om utgingna titlar och om en kulturpolitiskt
intressant ny utgivning, men in s linge finns det vil inte mer 4n en
handfull "Books on Demand’?

CURMAN: Vinta bara! Ta vira egna klassiker. Det 4r obegripligt att ett land som
vart inte héller sina klassiker levande, att jag inte kan gd in i vilken
bokhandel som helst och fi min Almqpvist eller vad det nu kan vara. Men
ocksa hir finns intressanta projekt, ett ar Runebergsprojektet, dir Linko-
pings universitet lagger in klassikerna i sin databank. Sedan kan du ta fram
dem i fulltext pa Internet.

MOSSBERG: Menar du att man kan bestilla dem som “Books on De-
mand”’?

CURMAN: Det kriver antagligen nigra tekniska anpassningar, men ir fullt
mojligt. Jag tror vi kommer att £3 se en hel del exempel pa den typen
av utveckling. Ocksd Dramatikerforbundet har ett epokgorande pro-
jekt p3 ging. Namligen att ge ut den svenska dramatiken p3 Print on
Demand. Det ir texter som tidigare inte varit dtkomliga. De flesta har
aldrig givits ut. Snart kan vilken ensemble som helst f3 tag pd dem. Det
ar en litterdr hindelse som belyser den typ av virden som gommer sig
1 den hir sortens utveckling.

MOSSBERG: Apropa virden, sa har du ofta tagit upp demokratiaspekten.
Som jag har uppfattat det, si handlar det om vikten av att manga
sorters roster inte bara talar, utan ocksa gor sig horda —det vill siga de
risker for det fria ordet som kommer sig av den sillning som numera
dger rum, liksom det faktum att manga, ocksd vil mottagna, bocker
inte ens nir ut till hela bokhandeln.

CURMAN: Nigon sorts kvalitetsurval madste 1 och for sig goras, inte minst
for ldsarnas skull. All den kunskap som finns nedirvd i de litterira
forlagen, den kritiska verksamhet som bedrivs dir, det faktum att
visentligheter sllas ut frin ovisentligheter och att bockerna disku-
teras 1 ett offentligt samtal ir naturligtvis av stort virde. Men det
kan ocksi finnas en tringsyn. Ta poesi, som ju ar en genre dir det
knappt finns nigon lonsamhet alls, ens bland de mest kinda
poeternal! Dir har jag sett exempel pa att lysande invandrarpoeter
inte kommit fram for att de inte skriver pa det sitt som man
forvintar sig i Sverige.

MOSSBERG: Men f0r att dtervinda till hur det borjade. Den dir artikeln...

CURMAN: Jo, men nir man skriver sina artiklar... folk liser och siger att det
var ju trevligt. S3 dr det borta. Jag borjar mer och mer tycka att man
skall gora sina debattinligg i verkligheten. Jag har varit med om att dra
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4, som egentligen har

igdng de hir stora litterira fartygskryssningarna®
varit debattinligg... ja, jag har till och med kallat dem f6r “verklig-
hetsdikter” och tagit upp dem i min verksforteckning under beteck-
ningen ~havspoem”. Hur som helst: ett debattinligg som genomfors i
verkligheten far en helt annan genomslagskraft. Plotsligt hinder det!

MOsSBERG: Hinder vad?! Jag dterkommer med en dsnas envishet till hur det
hela borjade. Mera konkret och i praktiken?

cURMAN: Efter min artikel ringde Jurek Waldfogel frin Arkitektkopia och
fragade om jag trodde att det fanns forfattare som var intresserade av
att sjalva ge ut bocker 1 sma upplagor. Han tyckte det var egendomligt
att forlagen inte brydde sig om att tjina pengar iven pa bocker i
mycket smi upplagor, utan var s inriktade pa bestsellerkonceptet.
Han lyckades sd sminingom vicka mitt intresse bide for de ekono-
miska aspekterna och sjilva tekniken. Med kunskap om mojlig-
heterna att forena Internet med Print on Demand sig jag for mig hur
man pa ett nytt sitt skulle kunna 6ppna den svenska marknaden
exempelvis for utlindsk litteratur.

MOSSBERG: Och sedan?

CURMAN: Vi tryckte ett antal bocker och bjéd in pressen for att se hur det
gick till. Det var Jan Myrdal, Lars Forssell och jag. Myrdal behévde
bland annat ett antal exemplar av sin bok Barndom som skulle anvindas
som kurslitteratur, men som hans forlag inte var intresserat av att ge ut
1 sd liten upplaga. Forssell ville ge ut en diktsamling. Arkitektkopia
stillde upp med tekniken och si var det iging. Sedan dess har
Arkitektkopia tryckt omkring sextusen bocker —skonlitteratur, fack-
bocker och annat — och allt pekar pa att det hir 4r en teknik som
kommer att utnyttjas mer och mer.

MOssBERG: Och du sjilv?

CURMAN: Sammanlagt gav jag ut sju bocker som inte lingre fanns i
handeln. P3 sa sitt kan jag hilla mina bocker kuranta f6r dem som ir
intresserade. Och det gor inget om det inte 4r sd manga.

MOSSBERG: Efter vad jag forstitt vickte ert experiment stort massmedialt
intresse. Mer dn ni vintat er?

CURMAN: Visst. Men det intressanta ir att detta ar en internationell rorelse.
Intresset 4r nistan storre utomlands. Dir finns ett sug att veta mera. Jag
skall till Columbia University i New York om ett par veckor for att tala
om kombinationen Internet och PoD. Jag medverkar vid mingder av

34 Under 1992 och 1994 arrangerades tva veckolanga havskryssningar dir forfattare ur
majoritets- och minoritetsbefolkningar frin linderna kring Svarta Havet respektive
Ostersjon maottes omkring gemensamma frigor och delgav varandra sina erfarenhe-
ter av skrivandets villkor och ansvar.

34 NAGRA FORFATTARPERSPEKTIV



seminarier, bland annat skall jag snart till Bulgarien. Allt beror p4 att vi
ligger ute med vir information pa nitet. D3 blir det internationellt.

MOSsSBERG: En av dina PoD-diktsamlingar 4r rentav oversatt till turkiska.

CURMAN: Ja, och den har lustigt nog efterfrigats! Verkligheten 4r ju den att
det bor uppemot trettiotusen turkar hir i landet och nigra av dem ir
alltsa uppkopplade till Internet. Det ror sig bara om nigot tjugotal
sdlda exemplar, men i alla fall.

MOSSBERG: Forra gangen vi pratades vid var det bara sex.

CURMAN: Dir ser dul!

MOssBERG: Hur minga bocker har du salt? All som allt?

CURMAN: Inte sd manga. Folket 1 Bild/Kulturfront skéter om det praktiska,
sd jag har ingen ordentlig redovisning 4n. Jag skulle tro att det gitt runt,
men inte mycket mer.

MOssBERG: S3 FIB/Kulturfront har fungerat som din PoD-forlaggare”?

CURMAN: Det kan man siga, men nu kommer vi att starta en egen
utgivning for att visa upp vad man kan gora.

MOSSBERG: Syftar du pa det forsoksprojekt som ni i dagarna fitt pengar till
frin Framtidens Kultur??®

CURMAN: Just det. Men vi saknar idnnu si linge forlagskompetens i den
arbetsgrupp som bildats. Det behéver vi fa in.

MOssBERG: Hm. Det har ju klankats pa formgivningen av era bocker.

CURMAN: Vir avsikt var inte att stalla upp 1 en skonhetstivling, utan att visa
att man kan anvinda sig av den hir tekniken och gora det digitalt rakt
igenom. Men det gir utmirkt att gora vackra bocker ocksd med Print
on Demand. Givetvis ir forarbetet lika viktigt for sidana bockerna
som for alla andra.

MOsSBERG: Hur som helst 4r det alltsd det hir nya “Print on Demand-for-
laget” —eller vad det nu kan komma att kallas —som skall borja bygga
upp ett sd stort lager av titlar att det hela sd sminingom kan bli en
faktor att rikna med pd den svenska bokmarknaden?

CURMAN: Ja, men man behéver ju inte uppfinna cykeln tva ginger, si om
det finns ett existerande forlag som vi kan samarbeta med sd gor vi det.
Forhandlingar pagir och den hir PoD-funktionen kan rentav komma
att innebira ett lyft for den ordinarie verksamheten pa det inblandade
forlaget, eftersom det nog kommer att dyka upp bocker som byter
omloppsbana. Blir de efterfrigade i storre skala liggs produktionen
om till traditionellt offsettryck.

35 Framtidens Kultur ir en statlig stipendiefond. For igdngsittning av ett tredrigt pro-
jekt som syftar till att utveckla nya former for utgivning och spridning av litteratur
har Forfattarcentrum Ost (som huvudman) tilldelats 700 000 kronor hésten 1997.
Se vidare avsnittet "PODIUM ett samverkansprojekt”.
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MOsSBERG: Nir fir du tid att skriva?

CURMAN: Det 4r mycket nu. Jag ir ju ocksd ordforande i KLYS och vi skall
under kulturhuvudstadsiret pa uppdrag av svenska regeringen och
UNESCO-radet arrangera en virldskonferens for kulturarbetare
kring tre frigor. Ett tema 4r den nya tekniken. Hela konferensen ligger
vi ut som referat pa Internet. Sedan kan delegaternas kolleger 6ver
hela virlden sitta och f6lja med.

MOSSBERG: Ja, men nir fir du tid att skriva bocker?

CURMAN: D3 drar jag mig tillbaka for ett tag.

MOsSBERG: Och nir kommer du ut med nigot nytt?

CURMAN: Detkommer en roman. Den har en forhistoria som kan passa in hir.
Av en eller annan orsak kom jag pa kant med min forlaggare sedan alla ir.
D3 lade jag ut ett avsnitt ur min kommande roman pa nitet. Det var for
ett slag sedan och jag hade alltsd ingen svensk forlaggare, utan tinkte ge ut
den pa Print on Demand. Nu kommer den kanske ut i Amerika.

MOSSBERG: Det menar du inte!

CURMAN: Jo, det var en professionell amerikansk 6versittare som hade list
det dir lilla avsnittet. Hon skrev till mig. Nu har hon gjort en
oversittning. Den kommer ocksa ut 1 Ryssland.

MOsSBERG: Och i Sverige?

CURMAN: Hir har jag en ny forliggare som gitt med pa att boken ges ut i
tva upplagor, en Print on Demand som siljs pa nitet och en 1 vanlig
offsettryck. Boken skall ha samma pris, oavsett utgivningsform. Det
hela dr kanske inte strikt affirsmissigt, men nu vill jag prova hela
konceptet.

MOSSBERG: Annu ett verklighetspoem?

curMAN: Kanske det. Faktum 4r att en fjardedel av landets kommuner inte
har nigon ordentlig bokhandel. Dir skall man kunna f3 tag pd min
roman pa Internet, till samma pris som i den vanliga bokhandeln. Jag
vill ocksa prova olika betalningsrutiner. Kunderna fir forst betala, sedan
fir de boken. De kan betala bade via nitet och via bank- eller postgiro
och s fort betalningen ir registrerad ger jag en signal till Arkitektkopia
som trycker upp och distribuerar boken. Den hir processen skall skall
jag skota sjalv. Man maste prova sig fram, ingenting ar fardigt.

MOsSBERG: Och hur gér man for att hitta din roman pa nitet?

CURMAN: Det ir ingen konst. Man gir in pd min hemsida med adressen
hitetepekolonslashslashvevevepunktmarebalticampunktesseslashcur
man®.

MOSSBERG: Hm. D3 sa.

(23 september 97)

36 http://www.marebalticum.com/curman.
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Att hilla full kontroll har aldrig varit mojligt

Den upphovsrittsliga juridiken har alltid anpassats till teknikens ut-
veckling. Numera befinner den sig ocksd mitt inne i en snabb och
svaroverskadlig internationaliserings- och digitaliseringsprocess, niagot
som pa lite sikt sannolikt kommer att paverka utformningen av regelver-
ken. Vem som egentligen har ritten att publicera bocker pa digitala media
ar en av de aktuella tvistefrigorna i Sverige —en friga som bidragit till att
det sedan flera ar rdder ett avtalslost tillstind mellan forfattarnas och
forliggarnas organisationer. Ur mitt samtal med Sara Pers-Krause, for-
bundsjurist pa Sveriges Forfattarforbund:

MOSSBERG: Jag ir medveten om att de upphovsrittsliga frigorna ir lingt
ifrin 16sta. Anda vill jag friga dig om vad du tror kan komma att hinda
1 ensituation nir bocker distribueras digitalt for framstillning via Print
on Demand —exempelvis hos en tryckare eller i en bokhandel —och
nir delar av dem eller kanhidnda hela verk flyter omkring pa Internet
for vem som helst att lisa eller kopiera. Tror du att juridiken maste
forindras?

PERS-KRAUSE: Nej, jag tror inte det finns anledning att dndra grundstom-
men i regelverket pa grund av detta. Man kommer att kunna anvinda
de kriterier vi redan har. Daremot maste man, och det har man alltid
behovt gora, vartefter tekniken gatt framdt, analysera de principer och
begrepp som har med det upphovsrittsliga forfogandet att géra och
komma fram till hur de skall de tolkas i relation till nya medier och ny
teknik. Vad star till exempel det upphovsrittsliga begreppet exemplar-
framstillning f6r? Den typen av frigor avhandlades forra dret vid en
diplomatkonferens, utan att man kom fram till nigra slutgiltiga
stallningstaganden.

MOSSBERG: S3 det hela befinner sig i nigot av en griazon?

PERS-KRAUSE: VAr lagstiftning giller. Men man madste vara realist och skilja
pa vad som kan vara angeldget rent principiellt och vad som ir av mera
praktiskt virde. Vad det exempelvis gar att ta betalt for. Om man tinker
sig att ett universitetsbibliotek koper ett enda exemplar av en lirobok
och gor den tillginglig, si att alla kan ldsa den p4 sin skidrm, hemma...
da har man ryckt undan det ekonomiska fundamentet for den boken.
Forfattare och forlag fir ersittning for ett enda exemplar, som sedan
ldses gratis av tusentals studenter. Det dr naturligtvis ohdllbart att se den
typen av tillhandahillande som fritt.

MOSSBERG: Men hur tar man betalt?

PERS-KRAUSE: Du kan se det som en uthyrning och ta betalt for den. Eller
konstruera en form av anvindarlicens, dir kostnaden antingen utgar
frin en berikning av hur minga som har tillging till materialet eller av
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hur minga ginger materialet kan tinkas komma att utnyttjas. Det tror
jag blir ritt vanligt.

MOSSBERG: Vem gor upp sidana avtal?

PERS-KRAUSE: Lampligen olika upphovsrittsliga organisationer, exempelvis
ALIS* som sedan terredovisar till forfattaren.

MOssBERG: Och hur kan efterlevnaden kontrolleras?

PERS-KRAUSE: Det ir fOrstds ett problem. Man arbetar med att utveckla
tekniska hjalpmedel, men det 4r klart att man kan mygla. Det kan man
med det allra mesta.

MOSSBERG: Hur som helst talar du nu om mera slutna nitverk, sidana som
exempelvis byggts upp inom universitet och bibliotek, foretag och
organisationer, dar ndgon ansvarar for innehéllet och dir det finns ett
nigorlunda Gverblickbart antal anvindare. Men pa Internet ir det ju
annorlunda. Dir kan var och en som sd onskar skriva eller scanna in
upphovsrittsligt skyddat material. Och vem som helst kan sedan ta del
av det.

PERS-KRAUSE: Om ndgon ligger utsin egen text exempelvis pa sin hemsida,
sd 4r det upp till den personen om han eller hon vill hivda upp-
hovsritten eller inte. Men om nagon kontaktar oss och vill anvinda en
dikt av Tomas Transtromer, si 4r det inte fritt. Det kan exempelvis
regleras med en avgift per manad.

MOssBERG: Ringer folk verkligen om sidant?! Vet de flesta ens om att
varenda liten dikt 4r upphovsrittsligt skyddad?

PERS-KRAUSE: Nej, och det ir ett pedagogiskt problem, men ingen nyhet!
Inte unikt for digitala medier. Det finns massor av tryckt material som
piffas upp med dikter. Minga hetsar upp sig 6ver tekniken och tror att
det idr forsta gingen i virldshistorien som ett otillitet forfogande
grasserar, men si ar det ju inte. Det finns en enorm piratkopiering! En
del kan man komma tillritta med genom stickprover. Det finns redan
organisationer, exempelvis Bonus, som skickar ut folk till hogskolor
och andra anvindare for att kontrollera omfattningen pa deras kopier-
ing. Stim skickar ut folk till caféer, restauranger och butiker for att
reglera utnyttjandet av musik. Alis gor stickprover pa Internet. Men att
halla full kontroll pa det olovliga utnyttjandet har aldrig varit méjligt.

MOSSBERG: Sa frin kontrollsynpunkt ir det hir omradet ritt darrigt?

PERS-KRAUSE: A andra sidan kan man komma ritt lingt for att forhindra det
digitala missbruket genom kryptering. Det skulle kunna fungera si att
varje anvindning registreras dels pa verket och dess upphovsman, dels
pé anvindaren som dirpa debiteras. Som anvindare kan du da inte

37 ALIS (Administration av litterdra rittigheter i Sverige) tillvaratar och bevakar enskil-
da litterira upphovsmins intressen.
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komma 3t det aktuella verket utan att din organisation har gjort upp
avtal eller du sjilv har tillging till en kod. Det ir tanken. Men det
hinger pa tekniken. Inom det hir omridet bedrivs ett intensivt
forsknings- och utvecklingsarbete, och si linge det tekniska inte ir
16st har de flesta forfattare inget kommersiellt intresse av att ligga ut
sina verk pa nitet. Det forsdmrar bland annat deras mojligheter att £a
betalt i andra medier. I det hir fallet kommer nog marknadskrafterna
att gOra sitt, sd att pa lite sikt si gott som alla mer omfingsrika litterira
alster blir krypterade. Aven pa Internet. Jag tror for Gvrigt att det
ganska snart utvecklas bittre betalningsmekanismer som gor det Lite
att ta betalt per titt.

MOsSBERG: Men det handlar inte bara om den ekonomiska upphovsritten
utan ocksd om den ideella. Om ett litterirt verk utnyttjas for syften
och i sammanhang som upphovsmannen aldrig avsett och inte for sitt
liv kan acceptera? Kan man i dagens lige gora nigot it ett sidant
missbruk?

PERS-KRAUSE: Ja, om det uppticks. Sa har det alltid varit.

MOsSBERG: En helt annan friga ir vad som kan tinkas hinda rent avtals-
missigt om Print on Demand blir ett mera vedertaget sitt att
producera bocker 1 smi och mycket sma upplagor?

PERS-KRAUSE: Det kommer att uppstd minga olika situationer. Jag kan
mycket vil tinka mig att Print on Demand kan vara ett bra kom-
plement till exempel nir det giller den kategori bocker som ir
utgingna frin forlagen och dir forlagen inte 4r intresserade av att ge ut
nigon ny upplaga eller dir rittigheterna har gitt tillbaka till forfatta-
ren, liksom nir det giller klassiker och den kategori bocker som
annars inte skulle komma ut. Vi har ocksa diskuterat att Print on
Demand kan komma att bli anvindbart 1 borjan och/eller pa slutet av
en boks karridr. Hur det 4n blir med den saken 4r det nog viktigt att se
Print on Demand som ett komplement till den traditionella utgiv-
ningen si att det inte utvecklas till en teknik som undergriver den si
att siga tunga forlagsutgivning som gor att yrkesforfattare kan 6verleva
pa sitt skrivande.

MOSSBERG: Ja, man kan friga sig vad som hinder ekonomiskt nir publicist
och upphovsman inte lingre kan utgi frin en forutsebar upplaga och
det bara trycks nigra enstaka exemplar it gingen?

PERS-KRAUSE: For den som har tid och rad och kunskaper tillrickligt for att
fungera som sin egen forliggare — och forsiljare — kan man nog
komma fram till vettiga avtalsformer till exempel mellan forfattare,
och tryckeri och mellan forfattare och formgivare. Men om de
etablerade bokforlagen verkligen skulle borja anvinda sig av tek-
niken ...

MOSSBERG: Det 4r vil inte otinkbart?
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PERS-KRAUSE: Inte alls. Det kan komma att ligga i forlagens intresse att

anvinda Print on Demand for forfattare vars bocker de inte tror
kommer att silja i flera tusen exemplar. I si fall maste man vara mycket
observant pa forlagens insatser och skyldigheter. Ror det sig om ett
forlag som 1 stort sett bara atar sig att lagra manuskriptet digitalt och
sedan spotta ut enstaka exemplar pd begiran, det vill siga utan att de
gOr sig besvir med att marknadsfora och distribuera den aktuella
boken, sd dr det inte rimligt att forfattaren ndjer sig med den andel av
intdkten han eller hon tidigare hatft.

MOSSBERG: Helt andra royaltysatser?
PERS-KRAUSE: Ja, vir instillning 4r att forfattaren har tagit en stor ekono-

40

misk risk bara genom att skriva boken, utan att veta om den kommer
att ges ut. Blir boken antagen ir det forlagets tur att ata sig vissa saker.
Om inte kan det bli 53 att den ekonomiska risken i samband med en
Print on Demand-utgivning ir minimal for forlaget, medan forfatta-
ren forvintas 6verleva pd att det nigon ging ibland dimper ner tjugo
kronor i brevlidan. For att undvika den utvecklingen tror jag det blir
viktigt att halla isir de olika produktionssitten och etablera sidana
villkor nir det giller Print on Demand som innebir en rimlig
kompensation for vad forfattare och forlaggare de facto gor. Annars
kan tekniken komma att fungera som ursikt for forlagen att gora annu
mindre vad giller distribution och marknadsforing for de forfattare
som inte skriver bestsellers... och for att sinka upplagorna dnnu mer!
Men ocksa 1 det hir fallet 4r du en smula tidigt ute. Kom igen om ett
halvar eller kanske tva, sd har det antagligen klarnat.

(24 september 97)
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Liten upphovsrittslig lathund

*  Det dr (med vissa undantag) tilldtet att tor enskilt bruk framstilla
enstaka kopia av upphovsrittsligt skyddade litterdra verk. Det dr ocksa
tillitet att 1 egna texter anvinda kortare citat ur upphovsrittsligt
skyddade verk, under forutsittning att citatet anvinds som hjilpmedel
1den egna framstillningen samt att killan och upphovsmannens namn
anges.

*  Det dr inte tilldtet att utan upphovsrittsinnehavarens tillstind gora ett
upphovsrittsligt skyddat litterirt verk tillgangligt for allminheten, vari
inbegripes spridning av exemplar till allminheten samt offentligt
framférande och visning av verket, exempelvis vid upplisningar for
publik, inom utbildningsvisendet (dir speciella villkor dock oftast
avtalats) eller pa bildskdrm.

*  Vid anvindning av upphovsrittsligt skyddade litterdra texter skall
upphovsmannens namn anges. Vidare fir texterna inte anvindas i sidan
form eller 1 ett sidant sammanhang som krianker upphovsmannens
litterdra anseende eller egenart.

*  Upphovsritten giller till och med det sjuttionde aret efter det ar da
upphovsmannen avlidit.
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NAGRA FORLAGSPERSPEKTIV

Ett sitt att anpassa sig till att man inte siljer

Syftet med att skriva bocker idr att nd ut till en offentlighet. Om den
offentligheten blir minimal upphor en visentlig del av meningen med
skrivandet och forliggarverksamheten. Sett frin den synpunkten betyder
en teknik som Print on Demand inte mycket mera in en maojlighet for foga
efterfrigade fOrfattare att anpassa sig till det faktum att de inte siljer, menar
Dan Israel, som bland annat forligger facklitteratur och biografier pa anrika
Norstedts Forlag. “Det 4r i varje fall min uppfattning just nu”, tilligger han
under virt samtal, som foregitts av en livlig diskussion kolleger emellan om
priset for att ligga 6ver en tidigare publicerad fackbok till produktion via
Print on Demand. Ur samtalet:

ISRAEL: Det som ir intressant for oss ir inte att ge ut bocker i tvihundra
exemplar, oavsett om de gar att trycka i en sa liten upplaga eller inte.
Hela den kommersiella idén med ett bokforlag ir att ge ut storre
upplagor dn sd, att kunnaleva pa verksamheten. Vad giller nyutgivning
anser jag att Print on Demand ir ointressant. Atminstone for ett stort
forlag. Vad giller tidigare utgivna titlar har jag just gjort ett experiment,
beroende pa att jag blev kontaktad av en person som ville ha sjuttio
exemplar av en viss bok f6r en studiecirkel. Det visar sig att jag kanske
kan producera den for nigot under hundralappen.

MOSSBERG: Det later vil inte s3 farligt?

1SRAEL: Kanske inte. Men skulle vi ligga pd vira egna omkostnader och
dessutom f3 en vinst och sedan lita det hela gi via bokhandeln, si
hamnar man litt pd det tredubbla med moms och allt. Si rent
prismissigt ar det inte intressant, ifall man inte gar forbi bokhandeln
som ju 4r var viktigaste avnamare. Det kan man mojligen gora med en
sadan hir liten studiecirkelbok, men frigan 4r om Print on Demand
skulle vara av nigot storre affirsmissigt intresse ens 1 det fallet.
Kanhinda skulle man kunna se det hela som en sorts service till
forfattarna och eventuellt ocksd —och 1 s3 fall p3 lite sikt —som en
moijlighet att snabbt kunna f3 fram en bok utan att halla den 1 lager.

MOSSBERG: Nigon sorts lisarservice? For bocker som inte lingre gir att {3
tag pa, utan att stilla sig 1 ko pa biblioteket?

ISRAEL: Varfor skulle man inte kunna stilla sig 1 ko pa biblioteket? Tank dig
att du bara behdver nigra enstaka exemplar. D3 blir kostnaderna
skyhoga. Kanske kan du fi fram en mediokert tryckt bok for fem,
sexhundra kronor. Och dven om startkostnaden med Print on De-
mand blir ligre, sd maste du till det ligga olika hanteringskostnader. Sa
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sméiningom, nir allt flera bocker lagras digitalt, kanske det blir mer
intressant.

MOSSBERG: Men lagras inte alla nyutgivna bocker digitalt?

ISRAEL: Numera gor de det. Men storre delen av den litteratur som kan
komma pa tal maste trots allt l4sas in pa nytt och kodas. Friga mig inte
hur det gir till.

MOSSBERG: Du menar att det kostar mera 4n det smakar. Och det i en
situation nir kraven p3 avkastning vil stegrats?

ISRAEL: Att lonsamhetskraven Okat under de sista drtiondena giller nog
generellt for bokbranschen. Det hinger bitvis thop med en ny
dgargeneration och en ny idgarstruktur. Bokforliggeriet omgavs tidi-
gare av en hogre kulturell status, en annan nimbus, 4n vad det gor idag.
Agarna vill ha utdelning p4 sina pengar oavsett vad de valt att satsa pA.
De sitter inte kulturella ambitioner frimst.

MOsSBERG: En bestsellerkultur har vuxit fram.

1SRAEL: Uppmirksamheten koncentreras numera till ett firre antal forfat-
tare. Utvecklingen 4r for 6gonblicket vildigt tydlig pd Ordfront forlag
som ger ut Henning Mankell. Jag sig hur det gick till pa nira hall. Har
kunnat folja hans forfattarskap frin upplagor pd tvitusen till den
situation som rader nu, dir forstaupplagan trycks 1 hundrafemtiotusen
exemplar. Men detta ir ingen utveckling forlagen skapat. Jag menar att
den hirrdr sig mera till massmedias sitt att fungera, dn till att
bokforlagen efterstrivar den. Det gor dem bara mera sirbara och
skapar allvarliga problem, sirskilt nir det giller skonlitteratur, dir det
kan tinkas komma mainga bra fOrfattare som aldrig nir ut till sin
publik.

MOSSBERG: Det ir forstds den andra sidan av saken; sjunkande upplagor for
allt fler forfattare, ocksi de som betraktas som etablerade. Rea-
lisationer. Makuleringar.

1SRAEL: Det giller framf0r allt ett mellanskikt. Tidigare silde man ett antal
titlar 1 upplagor pad mellan tio och femtontusen exemplar. Det ir
betydligt mera sillsynt nu.

MOSSBERG: Det dr mot den bakgrunden intresset for Print on Demand har
vuxit fram inom forfattarkiren.

ISRAEL: Men deras problem kommer att kvarstd. Jag kan for all del tinka
mig att om en forfattare vill ge ut dikter och forlagen inte ir
intresserade, sa ar det klart att han kan trycka upp en mindre upplaga
in vad som var mojligt tidigare. Och pa det sittet kan det forstis
komma ut fler bocker. S& om man nojer sig med att skriva for
trehundra personer...

MOSSBERG: ... det kan man forstds inte leva pa ...

ISRAEL: ... och det kan ju inte heller vara meningen med skrivandet. Jag
menar att Print on Demand ir ett sitt att anpassa sig till att man inte
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saljer. Men syftet med att skriva 4r att nd ut till en offentlighet. Om den
offentligheten forsvinner eller blir minimal, di upphor en stor del av
meningen med skrivandet. Det dr en allvarlig utveckling for utan
respons och feedback riskerar minga forfattarskap att gd 1 std. Att bli
publicerad dr alltsd inte problemet. Problemet dr att nd ut till sina lisare.
Dirtor 4r Print on Demand ingen 16sning. Jag tror att det finns en
massa orealistiska forvintningar pd den tekniken. Och vad giller
forlagen, si finns det inte under Sverskadlig tid, eller i varje fall for
nirvarande, ndgra héllbara ekonomiska incitament for att halla pA med
detta. Men kom igen om nigot ar s far vi se.

(5 september 97)
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Det hor till saken att vi inte makulerar

Anamma Bocker 1 Goteborg hor till de sma forlag som numera svarar for
en aktningsvird del av utgivningen av sddana titlar som bara undantagsvis
brukar vixa till fem- eller sexsiffriga bestsellers —men dir man inte sillan
triffar pd inhemska debutanter och nobelpristagarkandidater. Forlaget
startades 1991 av tva bokilskare; juristen Kerstin Aronsson och forskaren
Annika Persson. Det sysselsitter tva personer pa heltid och ger numera ut
ett tiotal nya titlar per ar i upplagor som ofta ligger mellan femtonhundra
och tretusen exemplar. Det ror sig i huvudsak om skonlitteratur och
fackbocker, med tyngdpunkt pi humaniora. Atskilliga titlar ges efter nigot
ar ocksd ut som pocket i upplagor som kretsat mellan tre- och trettiotusen.

MOSSBERG: Jag har fitt for mig att intresset for Print on Demand ir storre
bland de sma forlagen 4n hos de stora. Ligger det nigot 1 det?

ARONSSON: Det 4r mojligt. Som litet forlag kan man vara snabb med att
haka pa det nya. Min f6rsta tanke var att hir kommer det ett helt nytt
satt att trycka. Vi diskuterade en hel del omkring detta med smi
upplagor, men hamnade i en rad frigor. Hur skall man exempelvis
hantera forfattarnas forvintningar pa att nd ut till ldsarna?

MOSSBERG: Ar det si mycket bittre att fi sina bécker makulerade?

ARONSSON: Det hor till saken att vi inte makulerar. Vira bocker gar att {3 tag
pd dnda tills upplagan ir slut. Det handlar ocksi om kvaliteten.
Visserligen fuskas det lite med inbundna bocker nu £6r tiden, eftersom
de sallan ar tridbundna, utan limbundna, och det kan man forstis
diskutera frin kvalitetssynpunkt. Men vara bocker har 4dndi hirda
parmar och ett formgivet omslag. Att nd upp till den graden av kvalitet
pa en Print on Demand-bok ir svart. Samtidigt 4r min erfarenhet att
de allra flesta forfattare 4r vildigt mana om att ge ut en “riktig bok™.
Ser man till vara viktigaste forsiljningskanaler, tror jag dessutom inte
att det skulle g3 att introducera en skonlitterdr Print on Demand-ut-
giva som en “riktig bok” vare sig i bokhandeln eller bokklubbarna.

MOSSBERG: Det sensuella i en vacker bok ar viktigt for dig?

ARONSSON: Det handlar inte bara om det. Jag har ofta diskuterat det
tekniska utforandet med vira forsiljare. Vi har provat att ge ut nya
bocker, oinbundna och i lite mindre format. Det var ingen god idé .
Till detta kommer fragan: hur fa ekonomi i sd sma upplagor? Jag ir
sjalv fortjust 1 tanken pa att gdra bocker tillgingligare, sd att mianniskor
vagar sig pa att prova nya forfattarskap av ren och skir nyfikenhet. Som
det nu ir skall det mycket till innan man ligger upp flera hundra
kronor for en bok man inte vet nigonting om. Sjilvklart skulle lasarna
viga testa mera om priset pa bocker sjunker... och jag hoppades linge
att Print on Demand skulle f6ra med sig en sidan mojlighet. Men hur
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jag dn vinder och vrider pa det, blir det forfirligt dyrt. Skall man
trycka en upplaga pi det sittet —exempelvis en liten testupplaga och
sedan nigra fital exemplar at gdngen —s3 blir priset absurt. Man maste
ocksa friga sig hur sma forfattarnas inkomster kan £ lov att bli? Redan
som det nu ir hor det till sillsyntheterna att nigon kommer Sver
minimiroyalty®®, det vill siga kanske femton, jugotusen for en roman
som siljs i cirka tusen exemplar.

MOssBERG: Skall du ha hirda pirmar och ett designat omslag blir det ritt

dyrt med Print on Demand. Men en enkel pocket i ett par hundra
exemplar kan du nog fi t6r omkring femtio kronor styck.

ARONSSON: Men redan det ir vildigt mycket. Tar man den kostnaden. Plus

royalty till forfattaren. Plus marknadsforingspengarna. Distributionen.
Vad vira siljare skall ha. D4 kommer man upp i ett F-pris pd mer 4n
hundra kronor, innan vi som forlag har fitt ett enda ore for det
redaktionella. D4 kostar den enkla pocket du talar om, med moms och
allt, uppemot tvihundrafemtio kronor ute i handeln. Det ir fullkom-
ligt otiankbart.

MOsSBERG: Det redaktionella... fir ni in minga obestillda manuskript?
ARONSSON: Jag skulle gissa omkring fyrahundra varje ar. Mest svensk

skonlitteratur. Det tar sin tid. Skulle man ge var och en av de forfattare
vi tackar nej till ett konstruktivt utlitande skulle det inte rymmas
inom hela vir arbetstid.

MOSSBERG: Hur manga manuskript brukar ni fastna for?
ARONSSON: En eller ett par procent. 1997 hade vi visserligen fyra skon-

litterdra debutanter. Men det 4r extremt. Normalt ger vi ut en eller
kanske tva nya forfattare. Ser man till tidsaspekten jobbar vi med det
redaktionella mellan sex och tolv manader tillsammans med for-
fattaren, som kanske dessforinnan arbetat ett eller ett par dr med sin
roman. Vi anlitar formgivare for omslagen och en och annan inlaga,
men det mesta klarar vi av sjalva. Det ingdr i redaktorsarbetet och var
en av forutsittningarna for att vi skulle kunna dra igdng forlaget. Till
detta kommer att vi ligger ner oerhort mycket energi och tid —
dtminstone ett halvar! —pé lanseringen av sddana bocker och upplagor
som de stora forlagen inte lingre satsar pa, knappt ens bryr sig om att
marknadsfora.

MOSSBERG: Att efter en sidan investering i tid och kraft ga ut med nigon

sorts lite forsiktig testupplaga dr inget alternativ?

38
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Enligt det oftast anvinda normalkontraktet utgir royalty normalt med 27,5 % av
forsiljningspriset till bokhandeln. Royaltyunderlaget (F-priset) reduceras vid forsilj-
ning till bokklubbar och realisation.
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ARONSSON: Det 4r inte bara ekonomiskt utan ocksd mentalt otinkbart. Det
skulle vara att ifragasitta var egen kompetens nir det giller att sovra
fram bra bocker. Sammanfattningsvis menar jag att det, rent eko-
nomiskt, inte 4r ndgon idé att ge ut en bok om man inte ar ritt siker
pa att kunna silja sju, atta, niohundra exemplar. Det 4r forst dd den
borjar gd ihop. Visst forekommer det att man ger ut bocker man redan
fran borjan vet kommer att bli en dalig affir. Det kan rora sig om en
forfattare man introducerar och girna vill satsa pa. Eller ett angeliget
amnesomrade vars lisekrets 4r begransad. Men idven i de fallen vill vi
ha ett tekniskt utforande som accepteras i vira siljkanaler. Allt detta
betyder inte att jag ir negativ till Print on Demand i sig. Allting
forindras snabbt och varje ny teknik tillfér ny kompetens. Och visst!
Har man en upplaga som silts slut kan det vara bra att kunna lagra
boken si att man snabbt kan trycka upp ett fital exemplar. Print on
Demand m&jliggor ju ocksa t6r manga flera att gora sig horda och det
befrimjar yttrandefriheten. Det dr bara det att Print on Demand blivit
sd fokuserat under det senaste aret. Nir en teknik blir sd uppmirk-
sammad giller det att vara noga med vad som sigs utit. Man maste vara
ridd om minskors sjalar. Man maste gora klart for forfattare och andra
att det dr lingt ifrin givet att de ndr ut till lisare, bara de satsar sina
tusenlappar. Print on Demand ir inget saliggérande. Det 4r pa tok for
tidigt att stimma in i ndgon hallelujakor.

(16 januari 98)
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En stilla strom av klassiker

Bakom forlaget Pontes i Lysekil stir den fore detta bibliotekarien Marga-
reta Marin, som p4 stadsbiblioteket 1 Goteborg kunde konstatera hur vissa
efterfrigade klassiker foll i trasor och inte kunde kopas in och lanas ut pa
nytt, medan andra inte ens fanns utgivna pa svenska. For fjorton ar sedan
sadlade hon om till forliggare med inriktning pa klassisk oversittnings-
litteratur. Hon hor dirmed till den skara av sma forldggare som inte sillan
stir bide for dversittandet och redaktdrsarbetet. Ar efter ir sipprar en strom
av utlindska titlar ut pi marknaden fran det lilla bostads- och forlagshuset
med utsikt 6ver havet och boklidor som tringt sig in i minsta vra.

MOSSBERG: Jag har fitt for mig att intresset for Print on Demand ir storre
bland de sma forlagen 4n hos de stora. Ligger det ndgot i det?

MARIN: Jag vet inte hur andra forlag ser pa det hir, men sjilv tycker jag att
det ir mycket intressant. Jag ir entusiastisk infor mojligheten att kunna
satsa pa en osiker titel utan att dra p mig alltfor stora tryckerikostna-
der. Det ir en mojlighet som har med tryckfrihet att géra. Som ger
sadana forfattarskap som ingen tidigare vigat satsa pa en bittre chans,
eftersom riskvilligheten 6kar hos forlagen.

MOSSBERG: Du har just givit ut en bok i femtio exemplar.

MARIN: Ja, det rikar vara en ny roman av en spansk forfattare, bosatt 1
Sverige. Den hade vi aldrig vigat ge ut traditionellt. T just det hir fallet
har vi varit tvd forlag inblandade. Vi har samarbetat med Invandrarfor-
laget som bland annat svarat {6r korrekturlisningen och en stor del av
marknadsforingen. Boken ir alltsd utgiven pa spanska och kostar
omkring hundra kronor styck att trycka.

MOSSBERG: Blir inte det forskrackligt dyrt?

MARIN: Det ir en tjock roman. Det skulle ha rort sig om en minga ginger
storre kostnad med traditionell teknik. Och skulle det snabbt vixa
fram en efterfrigan, si ir det ingenting som hindrar att vi genast
overgir till offsettryck.

MOSSBERG: Vad anser du om det tekniska utférandet?

MARIN: Jag dr n6jd. Balansen mellan sidhuvud och sidfot kunde for all del
vara lite bittre, men sidant kan intrifta oavsett tekniken och det har jag
mojlighet att ritta till redan 1 nista vinda.

MOSSBERG: Som lekman ser jag ingen skillnad mellan den hir och andra
limbundna bocker. Men hur tinker du fi ut den till l4sarna?

MARIN: Jag har med den 1 min katalog och kommer sd sminingom ocksa att
gora en hemsida for forlaget pa Internet. Dessutom 4r den redan med
pa en hemsida f6r Immigrantinstitutet. Det giller ocksa att forsoka fa
den uppmirksammad i spansksprikig invandrarpress. Fi ut den till
bibliotek med manga spansktalande besokare. Kanske kan vi fa den
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recenserad 1 spansk press utomlands och se ifall det vixer fram en
marknad dir.

MOsSBERG: Eftersom du brukar ge ut idldre klassiker som ir fria for vem som
helst att publicera har du normalt inga problem med royalties till
forfattaren eller de efterlevande. Men den hir spanske forfattaren? Vad
fir han for sina femtio exemplar?

MARIN: Han har fitt bocker motsvarande mer in tjugo procent av for-
saljningsvirdet. Det hir med avtalsformer och Print on Demand ir
emellertid nigot som snabbt behover bli reglerat. For jag tror verkligen
pa den nya tekniken och hoppas kunna kidnna av marknaden pa
liknande sitt med andra bocker. Men man fir naturligtvis tinka sig for
bade en och tva ginger med tanke p4 allt arbete man ligger ner, oavsett
tryckteknik. Man mdste ocksd hitta en del nya sitt att stotta sina
bocker. For dven om man med hjilp av en liten testupplaga skulle fa
mycket positiva tidningsrecensioner, si har detta inte lingre nigon
avgorande betydelse. Diremot kan det komma en enorm rusch om
boken visas upp i nigot soffprogram i teve. For nigra ar sedan hyllades
en av mina titlar i Laslustan som en erotisk roman, helt utan runda ord.
Bokhandlare frin alla horn av landet ringde som galna redan morgo-
nen dirpa.

MOSSBERG: Men mestadels gir det inte riktigt till pa det viset?

MARIN: Nej. Ta en av mina allra forsta bocker. Berdmda rendissanskonstndrers
liv av Giorgio Vasari. Det ir en klassiker inom konstvetenskapen som
jag lade mirke till att folk frigade mycket efter, nir jag arbetade pi
biblioteket. Den hade kommit ut pa trettiotalet och jag insdg att nir
vart enda exemplar inte lingre hingde ihop, si skulle ingen lingre
kunna fi tag i den. Den behdvde ges ut pa nytt och blev en av de bocker
som gjorde att jag borjade som forliggare. Apropa den minskande
betydelsen av recensioner kan jag beritta att jag fick in bestillningar pa
fyra, fem exemplar efter en positiv understreckare i Svenska Dagbla-
det. Allt som allt. Men sedan har det forstds visat sig att den siljs anda.
Nu har jag sdlt av den i fjorton ar.

MOSSBERG: Du levererar bockerna hir hemifran?

MARIN: Ja. Och jag har 1 och {or sig ingenting emot att ha bocker 1 lager.
Boklidor 6versvimmar huset. Men visst vore det bekvimare att lagra
digitalt. Antagligen billigare ocksd. Det 4r ju inte gratis att ha bockerna
ilager, ens om man skoter det sjilv. De behover till exempel forvaras i
uppviarmda utrymmen. Och som jag burit bocker! Jag skall siga dig att
det kommer snart en dag nir jag inte lingre orkar slipa runt pa
tjugokilos bokkartonger.

(26 januari 98)
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Print on demand 1 praktiken

Universitetsforlaget 1 Oslo 4r Norges storsta liromedelsforlag med en
utgivning som ticker alla utbildningsnivier —fran grundskola till universi-
tet — och dirutover en mera marginell utgivning av allminlitteratur.
Produktionschef Oddvar Fless berittar att intresset for Print on Demand —
eller Publishing on Demand som ir det begrepp man anvinder sig av —har
stegrats kraftigt, inte minst pd grund av de erfarenheter som vunnits sedan
man for omkring fyra dr sedan inrittade dotterbolaget, Pensumtjeneste AS,
som producerar specialkomponerade kompendier for anvindning inom
hogre utbildning.

PUBLISHING ON DEMAND

For Universitetsforlagets och en rad andra norska forlags rakning ligger
Pensumtjeneste in artiklar, kapitel eller andra typer av utdrag ur tidigare
publicerad litteratur pa en databas och sammanstiller dem till ”skriddar-
sydda liromedel” pa begiran av lirare vid universitet och andra hogre
laroanstalter. Studenterna, som tidigare, fullt befogat, brukat klaga p3 den
dyrbara undervisningslitteraturen, kommer nu billigare undan, samtidigt
som deras liromedel kan uppdateras eller pd annat sitt forindras frin
termin till termin och fran ldrare till lirare.

BEHOVET AV SMAUPPLAGOR

P3a liromedelstorlag 1 allminhet och norska liromedelstorlag i synnerhet

finns emellertid ocksa andra behov av trycktekniker, limpade for smaupp-

lagor. Ettliromedel (huvudboken) i ett eller annat amne 4tf0ljs ofta av olika

“resursenheter”’, exempelvis lirarhandledningar, facit eller 6vningshiften,

som det 4r en fordel att kunna framstilla 1 takt med efterfrigan. I Norge ir

det dessutom lag pa att alla liromedel pa grundskole- och gymnasieniva
skall produceras pd de bida officiella spriken; bokmal och nynorsk.

Behovet av att tillgodose savil storre som mindre malgrupper —bara cirka

en elev pd tio har nynorsk som forsta sprik — har lett till att Print on

Demand numera uppmirksammas dven inom moderforetaget. Ur mitt

samtal med Oddvar Fless:

MOssBERG: Hur tolkar du begreppet Publishing on Demand?

FLESS: Bidde som den digitala produktion av bocker och andra publika-
tioner, dir upplagan pa virt eget initiativ bittre in tidigare anpassas till
det beriknade behovet, och som den produktion som sker pa speciell
begiran.

MOSSBERG: Har jag uppfattat dig ritt om jag siger att ni for nirvarande
urskiljer tre separata anvindningsomriden for Publishing on Demand;
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for det forsta kompendierna for den hogre utbildningen, dir inte bara
upplagestorleken, utan ocksd innehallet styrs av bestillarens 6nskemal.
For det andra olika typer av bredvidmaterial till liromedel, lirarhand-
ledningar och liknande, vars upplaga kan vara svir att berikna, men
som regel bara uppgir till en brikdel av huvudbokens. For det tredje
miste ni tillgodose behoven hos de elever som har nynorsk som forsta
sprak?

FLESS: Det dr riktigt. Hittills har vi framfor allt anvint tekniken inom
Pensumtjeneste, men frin och med 1998 kommer vi att anvinda oss
av den ocksi vid produktion av andra liromedel.

MOssBERG: Hailler ni er med egna maskiner?

FLESS: Nej, det dr vi som har databasen eller pa annat sitt har tillgdng till de
digitala originalen, men sjilva tryckningen limnar vi ut.

MOssBERG: Till foretag som tidigare arbetat med lingt drivna kopierings-
tekniker eller till traditionella tryckerier som skaftat ny teknik?

FLESS: Bigge delarna. Kanske med en &vervikt for kopieringsforetagen,
men det hiller nog pa att dndra sig. Det kommer fram foretag som
arbetar med vad de kallar ”banelaser”. Det kan knappast kallas for en
kopieringsteknik, utan ror sig om en sorts laserskrivare som matas
med papper pa rullbana.

MOSSBERG: Vem framstiller de digitala originalen?

FLESS: Det kan vi hir 1 huset. Det hinder ocks3 att vi bestiller dem frin
leverantoren.

MOSSBERG: Anser du att det 4r svarare att framstilla ett original for en Print
on Demand-producerad bok, in for en bok som framstills med
traditionell offsetteknik?

FLESS: ROr det sig bara om text 4r det ingen nimnvird skillnad. Men sd
snart illustrationer kommer in i bilden maste man ta vissa hinsyn.

MOSSBERG: Men det framstir dndi som l6nsamt med Print on Demand?

ELESS: Ja,1upplagor pa upp till fem, sexhundra exemplar. R6r det sig om sex
till sjuhundra kan du lika girna trycka pd vanligt sitt.

MOSSBERG: Men priserna mdste vil anda bli ritt hoga, ifall du bara tar fram
13t siga hundra exemplar?

FLESS: Skulle vi anvinda konventionell teknik skulle de bli hogre.

MOSSBERG: Hur sma upplagor kan ni i extremfallet tinkas ha behov av?

FLESS: Nir det giller Pensums universitetslitteratur ir upplagorna som
regel mindre 4n hundra exemplar. Ocksa hir pd Universitetstorlaget
forekommer mycket smi upplagor. Exempelvis detta supplement till
en lirarhandling! Det bestdr av ett stort antal overheadbilder 1 firg,
samlade 1 en ringparm. Det 4r ett material vi producerar sjilva, hir 1
huset. Hittills har vi bara gjort tio eller jugo exemplar 3t gingen.

MOsSBERG: Riknar du med att ni i framtiden kommer att vixla mellan
olika tekniker? Exempelvis ifall en bok, som till att borja med
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framstillts som Print on Demand, fir ovintat stor efterfrigan? Eller
om ni bestimmer er for att producera ett eller annat liromedel med
traditionell teknik, men i en mindre forstaupplaga 4n normalt, for att
ga over till Print on Demand vid eventuella efterleveranser?

FLEsS: Annu s3 linge har vi inte varit med om det. Men sidana situationer
kan mycket vil uppstd. Jag kan inte tinka mig annat in att vi ibland
kommer att gi frin den ena tekniken till den andra.

MOsSBERG: Hinder det att ni anvinder er av digitala transporter, det vill
siga distribuerar originalen till Print on Demand-leverantdrer nigon
annanstans i landet eller till leverantorer utomlands och sedan trycker
upp bockerna dir?

FLESS: Inte sivitt mig 4r bekant. Men jag kidnner bara till den produktion jag
svarar for och den sker hir i Oslo.

MOsSBERG: Ni bide framstiller och forfogar over de digitala originalen.
Hur ser man pi forfattarnas ersittning i en situation nir forlagen
kanske bara producerar ett fital pappersbocker at gingen?

FLESS: Forfattare och andra rittighetsinnehavare honoreras per sida och
antal silda exemplar enligt avtal mellan Pensumtjeneste och Norsk
Faglitterer Forfatterforening. Individuella avtal med enskilda forfatta-
re forekommer ocksa.

MOSSBERG: Hur stor del av er totala utgivning bestir for nirvarande av
Publishing on Demand?

FLESS: Inte si mycket hittills. Merparten av den produktionen har Pen-
sumtjenester statt for. Men 1998 blir det mera. Det beror bland annat
pa den utveckling som skett pa sista tiden. Antalet Print on Demand-
leverantorer har okat. Sjilva tekniken —inte minst mojligheterna att
med maximal exakthet scanna in sidor ur tidigare utgivna bocker —
har forbittrats. Och priserna har sinkts. Var strategi 4r darfor att det vi
tidigare tryckt for mycket av 1 fortsittningen skall tryckas upp efter
behov. Jagkan tinka migatt vir Publishing on Demand-utgivning kan
komma att uppga till femtio, sextio, kanske sjuttio nya titlar redan nista
ar. Av en totalutgivning pd omkring trehundrasjuttio titlar.

MOssBERG: Alltsd femton till tjugo procent?

FLESS: Nigonting ditit. Till det kommer ett antal tilltryck av tidigare
utgivna titlar. Om man bortser frin den problematik som uppstatt
kring de digitala rittigheterna, si finns det enligt min mening bara tvd
faktorer att ta hinsyn till. Teknologin och ekonomin. Och det ir
uppenbart att vi med de nya teknikerna fitt ett bittre ekonomiskt
fundament vid framstillning av smaupplagor 4n vad vi hade for bara
ndgot ar sedan.

(5 december 97)
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Tryckfirdigt eller tryckvirdigt?

“Det ir trist och forvanande hur littvindigt annars bildade och nyanserade
humanister ger sig den nya tekniken i vild och sviljer dess begrinsningar
lika villigt som dess fordelar, som om bristerna vore nédvindiga” skriver
Christer Hellmark, grafisk formgivare och forlagsredaktor, som nyligen
utkommit med boken Bokstaven, ordet, texten pd Ordfront forlag. Under
rubriken Boken, typografin och I'T-samhdllet publicerade han viren 1997 —
och med anledning av den stora uppmirksamhet som de tre forfattarnas®
”Print on Demand-utspel” tilldrog sig — nedanstiende tinkvirda inligg

som vi har fitt tillitelse att aterge.

”Minniskor som ilskar idéer miste dlska ordet och det betyder att de
[...] maste vara livligt intresserade av de klider orden bir. Ju mer de
tinker, desto mer chockerade bor de bli 6ver motsittningen mellan en
klar idé och en oredig typografi” sa Beatrice Warde, klok amerikansk
typografivetare pa trettiotalet.

Hur fel hade hon inte! tinker jag nir jag bladdrar i ett par av de
skrifter som trion Curman, Forssell och Myrdal under stolta filtrop
tor hundratjugo spinn later xeroxkopiera it allminheten.

Vad ir det forsta man tinker p3 nir man stills infor en uselt
korrekturlist text, uppstilld efter skrivmaskinsprinciper, med for sma
indrag vid nya stycken, satt med petiga niopunktersbokstiver pa rader
som dr nittio tecken linga (lagom ir sextio)? Radavstindet ir for snilt.
Sidorna som saknar paginering innehiller en bra bit 6ver fyratusen
tecken (lagom ir tvitusen)? Jag talar hir om Jan Myrdals I de svartare
fanornas tid.

Vad tinker man? Jo, att boken ropar efter editering! Hir behovs
en bokforliggare som infor ldsaren kan skydda forfattaren mot sig sjilv.
Hir behovs en forlagsredaktor som med formaga, inlevelse och rodpen-
na kan hjilpa forfattaren att ge struktur at textmassan. Hir behovs en
korrekturlisare som kan uppritta konsekvens, kolla namnstavningar
och ritta datorns avstavningsfel. Och hir beh6vs en formgivare som kan
ge texten bekvim lisbarhet, med utgdngspunkten att den ir till for
ldsaren, inte en ort for slutforvaring av forfattarens tankar.

Forliggaretoreningen behdver nog inte bli si uppskramd av detta
utspel: det forklarar bittre dn de sjilva varfor bokforlagen behdvs.

39 Curman, Forsell, Myrdal; se avsnittet ”Print on Demand gor ordet friare”.
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Samuel Columbus, 1600-talsskalden, skrev i sin Svensk ordskitsel
angdende bokstdfver, ord och ordesdtt att bokstiverna med sina streck,
prickar och linjer “liksom afcopiera tanckan och dess tolk, spraket”.
Typografins uppgift 4r nimligen att gora tankar synliga for 6gat. Det
hela 4r en kinslig process och det intima samrore som pagir mellan
ldsare och forfattare pa boksidan nyttjar subtila verkningsmedel.

Barnets lasinlirning frin 5-6-4rsildern stravar hela tiden bort
frin medvetenheten om sjilva lisprocessens mekanismer. Malet 4r nitt
nir vi som vana lisare fullstindigt tringt in under textens formmissiga
yta och kan gi direkt pa innehallet. Vi river byggnadsstillningen och
gir in 1 huset. Lisandet har blivit si sjalvklart att vi inte tinker pd det,
trots att vi oupphorligen sysslar med det.

Ivar Lo-Johansson dromde om en bok som man kunde lisa pd
flera tidsplan, i flera berittelseskikt samtidigt. Som genom ett hil skulle
man kunna skida in i romanens framtid, eller bakit med nigot annat
mystiskt hjalpmedel 4n det egna minnet av det redan lasta. Det finns
likheter, men jag tror att han forestillde sig ndgot vida mer virtuellt 4n
hypertextlinkade informationssjok pa Internet. Det mest fantasi-
eggande med Ivar Lo:s spekulationer —det tyckte han nog sjilv ocksa
—ligger i omgjligheten att fysiskt forverkliga en sadan bok.

Det riktar uppmirksamheten mot det som Lars Gustafsson 1 en
understreckare 1 Svenskan for en tid sedan kallade ”’den immateriella
boken”. Boken jag hiller i handen, bliddrar i, ldser ur, 4r inte den
verkliga boken, utan bara en tillfillig avbildning av den immateriella
boken. Tanckan kan afcopieras 1 vixlande former, i olika materiella
medier.

Att boken ser ut som den gor just nu, betyder inte att den alltid
kommer att gora det. Codexformen —bliadderboken, till skillnad frin
bokrullen eller lerplattan —ir ungefir lika gammal som vir tiderak-
ning. Det ir ingen slump att den &verlevt; boken ir helt enkelt en
utmirkt uppfinning for att forvara och himta fram information —pa
manga sitt fortfarande och framgent 6verligsen datorer, CD-ROM
och Internet.

Typografihistoriens vagor ir langa; vi trycker fortfarande vira
bocker med rak hogerkant pa texten, bara for att munkarna printade
medeltidens bocker i rita kolumner —kanske ville de spegla tillvarons
strikta gudomliga ordning.

Samma sak med bokstavsformerna — de smd kuvert i vilka
typografin postar innehdll till ldsarna. Vi dterkommer stindigt till
samma gamla typsnitt eller till nytolkningar av de gamla formerna:
Garamond, Bodoni, Century, Bembo, Berling, Sabon, Galliard.
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Den digitala revolutionen har inte i grunden 4dndrat pa detta, bara
packat de gamla typsnitten i resviskan och dragit vidare, precis som
vid alla tidigare teknikskiften.

Det ir pifallande med vilken troghet forindringar sker pa det
tryckta, det visuella, ordets omrade —och det finns ingen som har visat
att det skulle g3 till pd nigot annat sitt den hir gingen.

Den digitalt burna informationen har stora fordelar, som pa
manga, dven innu okinda sitt kommer att fordndra vart sitt att tinka
och kommunicera. Men det 4r trist och forvinande hur littvindigt
annars bildade och nyanserade humanister ger sig den nya tekniken 1
vald och sviljer dess begrinsningar lika villigt som dess fordelar, som
om bristerna vore nodvindiga. Deras iver att inte framsti som
gammalmodiga gor dem okritiska.

De typografiska begrinsningarna pa Internet dikteras sanner-
ligen inte av omsorg om lisaren. Enbart tekniknissar kan vara néjda
med att bokstiverna kan ha 3tta olika storlekar, inte fler, och att texten
1 normalfallet rinner ut pa skirmens fulla bredd, satt med obestimda
standardtypsnitt som styrs inte av en formgivare eller ndgon annan
med kunskaper om ldsbarhet, utan av mottagaren sjilv.

Nir nu kvaliteten pa minga webplatser har borjat 6ka dr det mest
for att traditionella lisbarhetsregler vinner insteg —1 biasta fall kom-
pletterade med funktionell anpassning till datorskdrmens alldeles
speciella villkor. Ibland blir det nistan komiskt; ett nytt sitt att behalla
textens design pa Internet ir att 1 ett speciellt program helt enkelt
avbilda till exempel sidorna i en bok och ligga ut dem pa nitet.

Boken 6verlever ett tag till —var si siker. Inte pd nigot bibliofilt
Skansen, utan mitt ibland oss. Mitt i samhaillet, mitt i kulturen, dar den
befunnit sig de senaste tvatusen aren.

(ur Ordfront Magasin nr 2/97)
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Print on demand gor ordet friare

Det ir ingen tillfallighet att just Arkitektkopia tidigt engagerade sigi Print
on Demand. Anda sedan foretagets tillkomst har man drivit en verksamhet
dir produkten kinnetecknats av korta och till varje mottagare anpassade
serier samt hogt utvecklad distributionsteknik: olika byggnadsritningar
behovde inte bara mingfaldigas utan ocksa, snabbt och med hog grad av
palitlighet, spridas till mingder av aktorer, frin byggherrar och entre-
prendrer till byggnadsnimnder och andra myndigheter. Sjilva logistiken —
numera ocksa formdigan att ta emot, lagra,leverera och uppdatera digitalt —
har alltsd alltid spelat en framtridande roll inom foretaget, bekriftar Jurek
Waldfogel, anstilld pd Arkitektkopia och medlem i den projektarbetsgrupp
som bildats for att utveckla nya former for utgivning och spridning av
bocker®.

MOSSBERG: Jag 4r intresserad av hur en hindelse borjar hinda, eller 1 varje
fall tar fart. Som detta genombrott for Print on Demand som vil fir
sigas ha dgt rum 1 4r.

WALDFOGEL: Ja, vi hade haft utrustningen sedan 1992 och dessutom
forsokt lansera Print on Demand inom forlagsvirlden vid ett antal
bokmiissor 1 Goteborg, utan att ndgot namnvirt skedde. Det var forst
hosten 96, sedan jag last en artikel av Peter Curman som det rullade
igdng. Uppmuntrad av att ndgon gick omkring med samma funder-
ingar som vi, tog jag kontakt med Peter. Vi borjade diskutera hur vi
skulle processa det hir vidare. Det hela resulterade 1 den presskonfe-
rens vi anordnade 1 borjan av detta ir och dir en konstellation av tre
ganska namnkunniga forfattare demonstrerade mojligheten att sjilva
framstilla och sprida sina bocker. Vi hade riknat med kanske ett
tjugotal journalister. Det kom 6ver hundra. I princip forekom Print
on Demand i media varenda dag under minst en manads tid. Diarefter
har vi fram till semestern producerat omkring tusen bocker 1 mina-
den. I upplagor som varierat frin ett enda exemplar och upp till
tvahundra.

MOSSBERG: Hur var det forra aret?

WALDFOGEL: Inte en enda bok.

MOSSBERG: Vad har det rort sig om for genrer?

40 Se avsnittet "PODIUM - ett samverkansprojekt”.
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WALDFOGEL: Allt frin skonlitteratur till belysningsteknik. En forfattare
bestillde sin forsta bok, som handlar om en man i San Fransisco, i
trettio exemplar. Nu ger han ut en till. Den hir gingen i femtio
exemplar. Tillsammans med Sveriges Dramatikerforbund driver vi ett
projekt for utgivning av ett sjuttiotal svenska teaterpjiser. Vi trycker
dem bade som pocketbocker och som pjishiften. For Institutionen
for klassiska sprak vid Stockholms Universitet har vi digitaliserat
kurslitteraturen i latin; lektorn i dmnet behover varken ligga pa
litteratur som inte anvinds eller kassera nigot.

MOssBERG: Och hur gor ni med upphovsritten?

WALDFOGEL: Det skoter han. Vi ir inget forlag. Ingen bokhandel heller for
den delen. Men for att dterga till universiteten si diskuterar vi ocksa
moijligheten for forskarna att lagga ut sina egna rapporter pa nitet i
form av firdiga printerfiler, eller bestilla hem material frin andra
forskare virlden 6ver och lita printa ut dem hir.

MOSSBERG: Ar allt detta en bra affir?

WALDFOGEL: Tjaaa... Ser man till vad som hint for oss det sista halvaret kan
man for det forsta konstatera att det faktiskt foreligger ett behov av
smd och mycket sma upplagor. For det andra kan man friga sig hur
manga av de bécker som vi hittills tryckt, som skulle publicerats ifall vi
arbetat med traditionell teknik? Men det har onekligen varit vildigt
mycket introduktionsarbete.

MOSSBERG: Inte sd l6nsamt alltsa?

WALDFOGEL: Sjalvklart miste det finnas Ionsamhet om vi skall jobba med
det. Forlagen borde nog ta sig en funderare 6ver de affirer som de inte
gor. Print on Demand 4r ju inte en tillverkning som ir i stdllet t6r den
traditionella, utan ett komplement — en affirsmojlighet som kanske
passar in pa nigra procent av deras titlar och som de inte borde slippa
frin sig. Metoden kan anvindas for att ta fram sma testupplagor av nya
bocker, gora tilltryck av sidana som dr utgingna och hilla klassiker vid
liv. En Print on Demand-bok tar ju aldrig slut! Och om de etablerade
aktorerna upplever allt detta mera som ett hot 4n som en mojlighet, sd
dyker det nog upp nya aktdrer som inte gor det.

MOSSBERG: Du tror allts3 pd pappersbokens framtid?

WALDFOGEL: Det 4r riktigt. Men jag tror ocksa att forlagen maste ta vara pa
de nya mojligheterna om de vill behalla sina lisare och fylla pa med ny
publik. G6r man inte det riskerar nog den boklisande skaran att
krympa. Idag vixer det upp en Internet-generation som tar till sig
omvirlden pa helt nya sitt. Hur fir man den att hitta till bokhandeln?
Hur fir man den att borja ldsa bocker?

MOSSBERG: Du ser den digitala spridningen som viktig?

WALDFOGEL: Ja, tillgingligheten till Internet 4r hog 1 Sverige. Men det ir
inda inte frigan om att alla maste vara uppkopplade till nitet. Vixer det
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fram en utgivning, tillginglig via Internet, kommer distributionen av
firdiga bocker att ske pa olika sitt. Nir det kommer fram billigare
maskiner ir det till och med mojligt att bokhandel, bibliotek och
andra verksamheter skaffar sig egen utrustning. Eller si utvecklas
lokala printershoppar som producerar bécker fran alla hérn av virlden
medan du vintar.

MOssSBERG: I sd fall kan du ha bidragit till att sitta fart pd nigot som ni

kanske inte fir s stor glidje av sjilva.

WALDFOGEL: Det har aldrig varit meningen att vi skall ha nigon sorts

ensamritt. Det har vi inte heller. Ju fler aktorer som jobbar med det
hir, ju bittre dr det.

MOSSBERG: Vad tycker du sjilv dr det basta med Print on Demand?
WALDFOGEL: Svirt att siga. Det rymmer sd manga mojligheter. Detta med
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att kunna halla information hdgaktuell 4r bara ett exempel. Vi trycker
en miljorapport for Industriférbundet. Den har de lagt ut pé sin
hemsida. Diar uppdateras den hela tiden. Vill deras medlemsforetag ha
rapporten i form av en bok, si klickar de bara i en ruta. D3 gir
bestillningen till oss. Vi trycker upp och skickar dem den allra senaste
versionen. Ser man till det mera traditionella bokmarknaden s
mojliggdr Print on Demand f6r individer att sjilva ge ut en bok, utan
nigon censurerande instans. Vi har, kanske en smula pretentiost,
myntat begreppet "Print on Demand gor ordet friare”.

(22 september 97)
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Man borde forstis standardisera

Novum Grafiska i G6teborg startade for tolv dr sedan som ett traditionellt
tryckeri med en modern offsetpress och malsittningen att endast och
allenast 4gna sig at industritryck och forlagsproduktion i svartvitt. Att vid
den tidpunkten starta en ny verksamhet med stod av gedigen branschkun-
skap, men utan att belastas av tidigare investeringar i dldre teknik, visade sig
emellertid inbjuda till ytterligare satsningar. Foretaget —idag moderbolag i
en grafisk koncern —bedriver numera verksambhet pa fyra platser, haller sig
med tio offsetpressar och fyra digitala tryckpressar*
som gor att man kan leverera savil 1 svartvitt som 1 fullfirgstryck, savil 1

!'samt den 6vriga teknik

jatteupplagor som i mycket sma upplagor, savil pd papper som pa olika
digitala media, savil till till den stora kunden i huset strax intill som —1i
svindlande hastighet — till kunder och samarbetspartners pa andra sidan
jordklotet. Ur ett samtal med marknadschefen Lars-Goran Rundquvist:

MOSSBERG: Nir vi fOr nistan ett halvar sedan talades vid hade ni nyligen
skickat en liten broschyr med titeln En smal bok till medlemmarna i
Forfattarforbundet. Den hade vickt intresse, inte bara hos mig. Dirpa
sdgs vi pd bokmissan dir ni demonstrerade en digital press som pa
nigra minuter spottade fram eleganta Strindberg-faksimiler, tjocka
akademiska avhandlingar och ett tidigare opublicerat manuskript av
Vilgot Sjéman. Vad har hint mera? Hur utvecklade sig aret 1997 sett i
ett Print on Demand-perspektiv?

RUNDQUVIST: Det viktigaste for oss var det samarbete vi inledde med SIS*2.
Det fortroende vi da fick och den teknik vi anvinder oss av ir vi
mycket stolta 6ver. SIS forlag sinder med hjilp av RadioLan tryckori-
ginalen till sina standarder — det kan rora sig om allt frin tekniska
informationsblad och mera utforliga broschyrer till tjocka handbock-
er —fran ett av sina fonster pa S:t Eriksgatan i Stockholm och till ett av
vdra fonster pa Hilsingegatan mitt emot .

MOSSBERG: RadioLan???

RUNDQVIST: Man kan likna det vid en liten parabol. Det ror sig om tva
plattor, sma som en pocketbok. Nir en redaktor pa SIS dr klar med sitt
originalarbete skickar han det frin deras RadioLan direkt till virt.
Dirifrdn gir det ritt in i den digitala pressens server. Vad det handlar
om 4r att vi haller pd att eliminera hela deras trycksakslager, femtontu-
sen olika standarder som ofta uppdateras. Dessa kommer nu att lagras
i en databas och tryckas upp i den takt de efterfrigas, det vill siga som

41 —varav den mest avancerade, Xerox Docutech 6180, trycker 180 sidor/minut —
42 SIS; Standardiseringen 1 Sverige, Swedish Standards Institution.
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Print on Demand. Samtidigt parallellpubliceras materialet, om kun-
derna s 6nskar, pd andra media. De kan fi det online, det vill siga hem
till den egna datorn, eller via Internet. De kan f3 det via andra typer av
nitverk, pd CD-ROM med mera. Men inte nog med det! Vi har ocksd
blivit representerade i IPN*®, ett globalt nitverk for tryckerier. Det
innebir att vi har tillging till produktionsenheter over i stort sett hela
virlden. De anslutna foretagen erbjuder sina kunder likartade tjinster
och produkter och hiller sig med kompatibla maskinparker, vilket
betyder att kunderna fir samma utseende och kvalitet pa sina tryck-
saker, oavsett var 1 virlden de produceras. Sjilva kommer vi till
exempel att framstilla omkring fem miljoner sidor text for Scania hos
var kollega i Sao Paulo vilket innebir stora inbesparingar vad giller
ledtider, lagerkostnader och transporter.

MOSSBERG: Ni ligger ritt lingt framme, inte sant?

RUNDQUVIST: Ja, det vill jag nog pasta.

MOssBERG: Och hur gir det med den mera litterdra produktionen?
RUNDQUVIST: Dir har det inte hint si mycket. Aven om det i grund och

botten inte ir nigon skillnad pa att gora en handbok for industrin och
en vanlig bok, si har vi pd sista tiden inte sokt oss it det héllet. Var
forlagsproduktion ligger redan som det 4r pd omkring tjugofem
procent av omsittningen. I Stockholm 4r vi inhyrda hos Liber och har
anfortrotts deras interna printning, liksom en och annan bokproduk-
tion, bdde i offset och digitalt.

MOSSBERG: Har ni 1 det sammanhanget givit ut nigon kursspecifik littera-

tur? Jag talar om kompendier som tas fram i smaupplagor och dir
ldraren, inte forlaget, fattar beslut om vad just de eleverna skall lisa just
den terminen?

RUNDQVIST: Nej, det onskemalet har vi inte stillt infor. Men si skulle man

mycket vil kunna gora. Det dr smalt. Det idr precist. Och skulle det
sedan visa sig att en sidan bok blir efterfragad i storre skala, s byter vi
teknik. Det 4r var styrka hir 1 huset att vi enkelt vixlar mellan olika
tekniker. Man kan trycka upp en liten testutgiva digitalt fOr att ta reda
pd om just den boken hiller pd marknaden. Visar den sig vara
framgangsrik gir man Gver till offset.

MOSSBERG: Kan man 13 fall anvinda samma tryckunderlag?

RUNDQVIST: Sjilvfallet.

MOSSBERG: Har ndgon litit gora nigon sidan testutgiva?

RUNDQVIST: Inte hittills. Men det pratas mycket om det. Diremot har vi

producerat en och annan titel 1 mycket sma forstaupplagor, anda ner
till tolv exemplar. Men med s3 sma upplagor ir det vildigt svart bade

43 International Printers Network.
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att ge kunderna ett bra pris och att na 16nsamhet. Det beror framfor
allt pd de manga diskussioner — om papperskvalitet, format, margi-
naler, typografi och jag vet inte allt — som uppstir omkring varje
original nir uppdragsgivaren inte ir professionell nog. D4 handlar det
sdllan om att bara ta emot disketten. Man borde f6rstis standardisera
valdigt mycket.

MOSSBERG: Konstruera nigra mallar att vilja bland?

RUNDQVIST: Just det. Men det har vi inte hunnit. Av resursskal.

MOSSBERG: Du ir mindre entusiastisk nu 4n for ett halvar sedan?

RUNDQVIST: Ja, vi fick ju minga kontakter, bade genom virt utskick En
smal bok och pa bokmissan. Men som det for nirvarande ser ut ir jag
mera reserverad. Att halla pd och producera en bok it gingen och
sedan skicka den hit och dit kostar nog mera in det smakar. Detblir en
annan sak om forlagen borjar tinka mera som industrin, nir de ir
osikra pd en titel. Borjar dra ner rejilt p3 sina lager. Undvika
kassationer. Forse sig med en litet plocklager genom att exempelvis
utga frin en upplaga pa 1at siga tvahundra exemplar, och sedan fylla pa
1 takt med efterfrigan. Da blir det intressant ocksa for var del. Men allt
gar nu sd fort att det 4r nistan kusligt. S8 min uppfattning kan mycket
vil ha forandrats om ett halvar igen, beroende pa vart tekniken leder
0ss.

(19 februari 98)

NAGRA PRODUCENTPERSPEKTIV 61



Det finns inga print on demand-maskiner

Mats Bellander, teknisk ridgivare for grafiska branschen och utlinad pa
halvtid till Tekniska Hogskolan for forskning om produktionstyrning av
tryckerier, hjilpte tilmodigt till med att bringa en smula storre reda i den
vokabulir som borjat vixa fram. Samtidigt gav han en liten skymt av

bakgrunden samt nigra glimtar av vad som ir pa ging och vad som kanske

komma skall. Har nigra utdrag ur virt samtal:

OM PRINT ON DEMAND:

BELLANDER: Print on Demand ir ingen maskin. Ingen teknik. Det 4r en

affirsstrategi. Man kan ocksa siga att Print on Demand ir en applika-
tion av Non Impact Printing. En tillimpning som innebir att du
trycker upp vad du behover for stunden. Som tryckare eller forliggare
hiller du dig med ett ytterst litet lager, exempelvis max tjugo exemplar
pa hyllan. Sa trycker du upp tjugo till nar lagret ir nere pa fem. Eller sa
har du inget lager alls. Som bokhandlare kan du bestimma att den hir
boken kan jag ha hemma i nigra exemplar, den hir i ett enda
blidderexemplar och den hir bara i katalogen. Du far fordelar 1 form
av att kunna leverera snabbt, trots minskad lagerhdllning och mindre
bundet kapital.

OM NON IMPACT PRINTING

BELLANDER: Att tala om digitala tryckmetoder dr inte rittvisande. D3 ir det

battre att anvinda benimningen elektroniskt tryck, eftersom de
kopieringstekniker som kan anvindas for Print on Demand inte
nodvindigtvis dr digitala, men alltid elektroniska. Elektroniskt tryck dr
alltsd ett bredare och mera anvindbart begrepp. Annu tydligare —innu
mer avgransande och beskrivande —ir Non Impact Printing*.

MOSSBERG: Du menar tryckpressar, som varken trycker eller pressar?
BELLANDER: Ja, det begreppet avslojar att det inte handlar om tryck i

vedertagen mening. Men man skall definitivt inte haka upp sig alltfor
mycket pd maskinerna eller tekniken. Det finns redan nu en ling rad
varianter, frin blackstrileskrivare till hghastighetsprinters i firg —och
det kommer hela tiden nya varianter, som du kan beordra att skriva ut
hundratals sidor i tur och ordning. Sedan behover du bara lite
efterbehandling for att £ fram en bok.

44 Impact; stot, sammanstotning, pressa in, sammanpressa.
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MOsSBERG: Nu 4r Print on Demand redan s etablerat att jag tilliter mig att
anvinda det begreppet. Men vill man vara tydlig borde man alltsa
hellre tala om Non Impact Printing vad giller sjilva tryckfor-
farandet, Publishing on Demand — det vill siga efter behov —1
forlagssammanhang och Book on Demand, eller varfor inte Bok pa
Begiran, nir tekniken moter konsumenterna exempelvis i bokhan-
deln eller pa biblioteket.

LITE OM BAKGRUNDEN OCH VAD SOM AR PA GANG

MOSSBERG: Som du vet talar jag 1 det hir sammanhanget i forsta hand om
riatt enkla pocketbocker 1 enfirgstryck.

BELLANDER: D3 ir vi tillbaks 1 borjan av dttiotalet som teknisk utveckling
betraktat. Redan da stotte jag pd hoghastighetskrivare 1 svartvitt. De
kunde gora smaupplagor av tjocka dokument pa mycket kort tid. Sa
borjade det. Det som ar mest aktuellt inom grafiska branschen av idag
ar emellertid digitalt tryck i firg. Det ror sig om en sorts firgskrivare,
hoghastighetsprinters, med stor produktionskapacitet.

MOSSBERG: Betyder det att vi snart kan fi barn- och faktabocker i fullfirg
via Print on Demand?

BELLANDER: Det finns nog redan ett och annat framme i den vigen. Men
minst lika intressant 4r den teknik med digitalt tryck i ena dndan och
traditionell offset i den andra, som ocksa ir pa ging och nog kommer
att bli dominerande i branschen. Du skickar alltsd in ettor och nollor 1
tryckpressen och gor pa sa sitt pliten. Sen kor du ut det hela som i en
vanlig offsetpress, men med den skillnaden att du kan gora dndringar
for varje cylindervarv. Hir har du en hybrid som klarar av att gora ett
unikt exemplar i taget. Dir du tidigare behovt trycka, sig tusen
exemplar for att fi lonsamhet kommer du nu ner i upplagor pa
femhundra, kanhinda mindre. Med en kvalitet pa firgtrycket som
ligger mycket nira vanlig offset.

GLIMTAR AV FRAMTIDEN

BELLANDER: Utvecklingen ir pa vig mot allt mindre upplagor och Print on
Demand kan vara ett steg pd den vigen.I ett laingre perspektiv tror jag
det stir printers Overallt i hemmen, eller i varje fall mycket lokalt. Si
du koper inte lingre en tjock bok om ellira, ifall du bara ir intresserad
av transformatorer. Istillet bestiller du fram texter om transformatorer
pa Internet, plockar ithop din egen bok, himtar hem den 6ver nitet
och printar ut den. Med skonlitteraturen blir det méjligen annorlun-
da. Det kan komma att finnas elektroniska bocker i form av hoprull-
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bara dataskdrmar, tunna som ett lite grovre papper och batteridrivna.
Du tankar hel enkelt in den bok du 6nskar.

MOssBERG: Och bokhandeln?

BELLANDER: Den, liksom forlagen, kan fi nya funktioner och till exempel
specialisera sig pa olika genrer. Vara en sorts kvalitetsgaranti genom att
std for urvalet. Ta hand om betalningen och administrera det upphovs-
rittsliga.

MOsSBERG: Finns det nigot som oroar dig i en sa specialiserad och tekniskt
sofistikerad framtid?

BELLANDER: Det skulle vara arkiveringsmojligheterna. Vad kommer vi att
limna efter oss? Ett bra papper med bra tryck hiller dtminstone i nigra
hundra ar. En diskett kanhinda tjugo.

MOSSBERG: Men du tror uppenbarligen att i stort sett alla — inom en
ndgorlunda &verblickbar framtid —kommer att anvinda disketter och
datorer, allt bittre och billigare skrivare och ett starkare, mer utvecklat
Internet?

BELLANDER: Det behover inte vara alla. Det riacker om det blir tillrickligt
manga. Normalt ir det s3 att du inte behdver ticka in hela befolk-
ningen fOr att sld om till ett nytt system. For man kommer forr eller
senare till den punkt nir det inte lingre l6nar sig att anvinda gammal
teknik. D4 maste de som inte har hingt med antingen inforliva sigi det
nya eller std utanfor. Och kom ihag att det jag pratat om inte 4r sirskilt
visionirt. Det gir att dstadkomma redan nu.

(22 september 97)
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NAGRA
BOKHANDLARPERSPEKTIV

Skall vi ha kvar en svensk detaljhandel med bocker?

Nir forfattarna far ligre royalty for bocker som siljs via bokklubbar 4n for
dem som siljs 1 bokhandeln... nir nya prispressande internetbokhandlar
vixer som svampar ur jorden och de utlindska kan leverera bocker som
slipper undan jugofem procent i moms... nir ett stort svenskt forlag visar
sadant ointresse for detaljhandel av bocker att de erbjuder samma priser till
bokhandeln som till internetkonsumenten... nir mer in var fjarde svensk
kommun saknar allmidnbokhandel — och beslutsfattarna i de kommuner
som bevarat en egen bokhandel virderar dess service, kompetens och
leveransformaga sd lagt, att de dventyrar sin bokhandels hela existens
genom en allt njuggare instillning till lokala inkop... da 4r det inte konstigt
om en och annan frigar sig ifall vi alls skall ha kvar en svensk detaljhandel
vard namnet, menar Thomas Ronstrom, VD i Svenska Bokhandlare-
foreningen och engagerad i ”Print-on-Demand-projektet”*.

MOSSBERG: Du lever i en stindig turbulens?

RONSTROM: Ja. Ett annat exempel pd sddana frigor som drabbar oss inom
detaljhandeln ir att det sprids en forestillning om att vi ir hutlost dyra.
Det ir lika orittvist som okunnigt. Med hjilp av littkopta, populis-
tiska, helt absurda rikneexempel —dir man utgir frin ett inkOpspris
utan moms och bortser frin att det kan kosta nagot att hilla sig med
butikslokaler och personal —kommer man fram till att vi gér enorma
paligg. Nir stills motsvarande fragor till andra branscher? Till for-
lagen? Nir fick vi ta del av liknande utrikningar av de paligg de gor
pa sina tryckkostnader? Nej, sidant forekommer inte. Men sjilva har
vi i decennier tvingats brottas med den hir demagogin —ndigot varenda
handlare fir std till svars for, eftersom fordomarna sprids ocksa till
allminheten. Till sist kan man friga sig: Ska vi ha nigon detaljhandel
med bocker? Hur skall den i sd fall finansieras? Ska vi ha statliga
butiker?

MOSSBERG: Menar du att det var bittre forr i tiden, innan marknaden
avreglerades och de fasta bokpriserna forsvann?

RONSTROM: Det vill jag inte pastad. Fram till 1970 hade vi en situation som
var kolossalt reglerad. Forlagen dgde bockerna och bokhandeln hade
den exklusiva ritten att silja dem. Vi hade drygt femhundra bokhand-

45 Se dven avsnittet "PODIUM — ett samverkansprojekt”.

NAGRA BOKHANDLARPERSPEKTIV 65



lare indelade i ett A-lag och ett B-lag. Idag har vi mer 4n trehundra
vilsorterade allminbokhandlar och ett sjuttiotal storre specialbok-
handlar. Dirutéver ett antal servicebokhandlar med ganska blandat
sortiment samt mingder av andra stillen dar man kan képa bocker. Vi
har en av virldens mest avreglerade bokmarknader som man i mianga
linder avundas oss —och har lirt oss att leva med fri konkurrens. Men
det bor vara konkurrens pa lika villkor. Och visst tycker jag att ”den
riktiga bokhandeln” utsatts for onddigt hard konkurrens. Det forsta
som drabbade oss var forlagens bokklubbar som lyckades gi frin
nistan ingenting och till en fjardedel av marknaden for allminlitte-
ratur, bland annat med hjilp av den prisdiskriminering som blev
resultat av att forfattarna accepterade ligre royalty for bokklubbsboc-
ker, nigot vi nu med stod av den nya lagen anmilt till konkur-
rensverket.

MOsSBERG: Och priserna i detaljhandeln? Blev de ligre?

RONSTROM: Bocker har alltid betraktats som ritt dyra. Men vi har fitt ett
stort utbud av billiga pockets och —tack vare priskonkurrensen —en
kraftig dampning av priserna pa de mest littsilda bockerna; det kan
rora sig om allt frin ett jugotal och upp till ndgot hundratal titlar per
dr. For det stora antalet titlar har bokpriserna emellertid {0ljt den
allminna prisutvecklingen ganska s vil.

MOSSBERG: Borde man inte vintat sig att de skulle sjunka? Bade med tanke
pa den frislippta konkurrensen och de sinkta tryckkostnader som
blivit f6ljden av datoriseringen inom den grafiska branschen?

RONSTROM: Det dr mojligt. Ser man till bokmarknaden som helhet kan
man konstatera en betydande ekonomisk tillvixt under de senaste
decennierna. I stort sett hela tillvixten har tillfallit f6rlagen. Bokhan-
deln har nitt och jamnt héllit stallningarna. Flera bokhandlar slis ut 4n
det tillkommer nya, nigot som drabbar framfor allt de sma kommu-
nerna. Att forlagens direkttorsiljning via bokklubbarna skulle ha natt
helt nya lisargrupper, som det ofta hivdats, 4r dessutom rent nonsens.
De har bidragit till utslagningen inom detaljhandeln, utgjort ett
alternativ for de redan ldsvana och bara mycket marginellt natt ut till
andra lasargrupper.

MOSSBERG: Hur ser du mot denna bakgrund pd boklasandets framtid?

RONSTROM: Boklidsandet bland vuxna har 6kat och det ir glidjande att vi —
bland annat annat tack vare ett lasfrimjande samhillsarbete — har fatt
ett antal lisglada generationer. A andra sidan visar bokutredningen att
barn och ungdomar liser mindre idn forut. Fortsitter resurserna att
minska for bibliotek och skola kan man ha anledning att oroa sig.

MOSSBERG: For bokens framtid?

RONSTROM: Nej, jag ar overtygad om att det skrivna ordet, utgivet i
bokform, harling tid framfdr sig. De méanga hotbilder mot boken som
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manats fram 1 samband med teknikens utveckling har aldrig infriats.
Ny teknik skall man inte vara radd for. Den skall man anvinda sig av.
Det som eskalerat under de senaste dren ir information om bocker.
Datoriseringen har medfort en formlig explosion och inom handeln
fick vi den forsta generationen katalogdatorer for ungefir fem ar
sedan. Den generationen datorer hiller nu p3 att avlosas av nista, dar
tillgingen till information ir mindre sirbar, eftersom den inte ir
beroende av stindig uppkoppling till Seelig*. Handlarna fir en
CD-romskiva, CDBOK, som de ldgger in pa sina harddiskar och dir
informationen uppdateras varje natt. CDBOK rymmer for ndrvaran-
de nirmare en miljon tillgingliga titlar. Utdver det svenska utbudet
finns ett stort antal engelska och amerikanska bocker, den norska
bokhandelns databas och inom kort ocksi den danska och den finska.
Dessutom har varje bokhandel som kopplar upp sig pa Internet gratis
tillgdng till bibliografisk information om allt som utgivits pa svenska
under de senaste mer 4n hundra dren via Libris, Kungliga Bibliotekets
fantastiska databas.

MOSSBERG: Samtidigt som bokhandlarna —i varje fall de stora —kan erbjuda
alla dessa virtuella titlar, si tvingas jag i realiteten att forcera trave efter
trave med bestsellers, innan jag kommer fram till hyllorna med andra
bocker. Dir hinder det allt oftare att jag inte fir tag pa den bok jag
soker. Trots att jag badar 1 bocker saknar jag alltsd mojlighet att std en
stund och bliddra i den jag vill fundera lite &ver.

RONSTROM: Fran att forr 1 tiden ha kunnat visa alla nya bocker rent fysiskt
maste man —med det utbud som finns idag —jobba med ett begrinsat
sortiment och gora resten tillgingligt pd basta sitt. Det 4r man bra pa
inom bokhandeln. Medierna blindas av alla dessa oprofessionella
Internetbokhandlar som vixer som svampar ur jorden och erbjuder
miljoner titlar till pressade priser. Men kan de leverera? De erbjuder ju
titlar som inte finns i sinnesvirlden.

MOSSBERG: P4 sitt och vis dr det ju det ni dmnar gora. Erbjuda bécker som
annu inte finns i verkligheten. Via Print on Demand.

RONSTROM: Ja. Men vi kommer att kunna leverera. Print on Demand, det
vill siga bocker som framstills pa kundernas begiran, blir ett intressant
tillskott till den service bokhandeln redan ger. Det finns ju mingder av
titlar som 4r utgdngna fran forlagen och som vara kunder fir sti och
koa for pa biblioteken. Ifall de ens finns dr.

MossBERG: Hur skulle det gi till rent praktiskt?

46 AB Seelig & Co; den svenska bokhandelns informations- grossist och distributions-
foretag.
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RONSTROM: Det ir lite fOr tidigt att uttala sig om. Massor av fragor aterstir

att 18sa. Men ser man till sjilva projektarbetet maste vi forst av allt fa
fram ett sortiment. Ser man till bokhandeln si maste de handlare som
vill vara med vara datoriserade och uppkopplade till Internet. For
bokk&parna 4r det fortfarande viktigt att vi finns pa plats rent fysiskt
och inte bara upptrider som ett flimmer pa skirmen for den begrin-
sade del av svenska folket som har tid och mojlighet att anvinda
Internet.

MOSSBERG: Vad tror du att Print on Demand kan komma att betyda for

bokhandeln lite framit i tiden?

RONSTROM: Vi har inga orealistiska forvintningar. Det siger sig sjalvt att det

inte kan bli en jittesak, rent ekonomiskt, att trycka upp enstaka titlar
pa begiran. Det handlar om helt andra virden. Det intressanta ir
mojligheten att erbjuda vira kunder bocker som annars inte skulle
vara tillgangliga. Det hela blir dubbelt intressant nir bokhandeln, som
jag ju foretrider, for en gings skull kan vara med i hela utvecklings-
processen.

(8 september 97)

MOsSBERG: Du kan nu se tillbaka pa det dr som gatt. Hur har PoD-projek-

tet, som numera gar under namnet PODIUM, avancerat?

RONSTROM: Vad som har hint sedan vi sdgs 1 hostas 4r att manga PoD-pro-

jekt dragits iging. Det skulle till exempel f6rvina mig mycket om man
inte inom de flesta forlag sitter och funderar pa hur man skall kunna
anvinda sig av tekniken f0r att trycka upp osikra titlar i sma upplagor.

MOSSBERG: Men ni har andra utgingspunkter?
RONSTROM: Vi kommer inte att anvinda begreppet Print on Demand

68

annat in for bocker som trycks pa begiran, det vill siga bocker som
framstills forst nir nigon frigat efter dem. Arbetet 4r nu inne 1 ett
intensivt skede och det forsta vi mdste gora dr att bygga upp ett
sortiment. Det blir till att borja med ritt sd begrinsat och fir vixa till
sig efter hand som behoven synliggors. Viarbetar inte efter genrer,utan
diskuterar ett antal segment. Hir maste jag vara lite hemlighetstull,
men en del kan du ju sjilv lista ut. Ett naturligt segment ar backlist-
bocker, dir vi med hjilp av bokhandel och bibliotek sparar upp titlar
som efterfrigas av och till, men inte gir att kdpa frin forlagen. Nir
detta vil dr gjort dterstir en hel del arbete med varje enskild titel.
Rittighetsfrigorna maste 16sas och digitala tryckunderlag tas fram. Ett
annat segment ir invandrarlitteraturen, som vinder sig till medborgare
som har stora svirigheter bide med att fa sin litteratur utgiven och att
torvirva litteratur pa sina hemsprak. For att ta dnnu nagra exempel pd
de segment vi diskuterar kan jag nimna sidan ny litteratur pa svenska
som kan ha svirt att leta sig ut pd marknaden. Dit hor bland annat den
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finlandssvenska skonlitteraturen; flera mycket namnkunniga forfattare
kommer inte lingre ut i delupplagor hir i Sverige.

MOSSBERG: Det innebir samarbete med de finska bokforlagen?

RONSTROM: Ja, finns det en forliggare med en titel som man bedomer ha
sddana marknadsforutsittningarna att den med fordel kan erbjudas
vart projekt, si kommer vi sjilvfallet att vara 6ppna for det. Vi kommer
att kunna samarbeta med manga olika forlag.

MOsSBERG: Ocksi de svenska?

RONSTROM: Givetvis. En annan stor friga vi brottas med ir prisbilden. Det
hir ir bocker som kommer att siljas pa begaran i bokhandeln, men
ocksa via Internet. Meningen ir att kunden skall fa betala samma pris,
oavsett distributionssitt. Redan detta forhallande gor det svart att hitta
en prisbild. Till det kommer att det finns en smirtgrins for vad en Print
on Demand-bok kan fi lov att kosta med tanke pd att utforandet dr
ganska enkelt. PoDIUM har visserligen forlagskompetens, men skulle vi
betrakta oss som ett forlag med sedvanliga kostnader och paligg, si
kommer det aldrig att Iyckas. Nej, vi maste se det hir som skilda virldar.
PODIUM ir inget forlag, utan en unik Print on Demand-foreteelse som
arbetar utifrin helt nya normer. Det ir vi alla 6verens om.

MOsSBERG: Nir raknar ni med att nigot hinder ute 1 bokhandeln?

RONSTROM: Jag hoppas pa att vi skall kunna ha nigra bokhandlar iging
under forsommaren och pa lite sikt raknar jag med att alla med
datorisering kommer att gd med. Innan dess maste vi ha fitt fram nigra
bra sidor pd Internet, dir var lista — till att borja med kanske ett
tjugofemtal titlar — presenteras och ha 16st en rad tekniska problem,
bland annat vad giller bestillningsfunktioner och transporter. Sedan ir
marknadsforingen ute 1 butiken viktig; dekaler, Internethérna och
blidderexemplar. Den information vi hittills har gitt ut med tyder pa
att handlarna 4r entusiastiska infor grundtanken att gora efterfrigade,
men utgingna, bocker mera tillgingliga. De uppfattar det ocksd som
virdefullt att bokmarknadens alla intressenter 4r engagerade i PODIUM.

MOSSBERG: Ja, och det ror sig ju inte bara om de professionella. Aven
lasarna ir aktivt inblandade, eftersom det ar de som med sina onskemal
satter igang processen.

RONSTROM: Kundorienteringen ir alltid viktig. Men det enligt min me-
ning mest unika ir indd att marknadens hela kedja av aktorer —frin
upphovsmin och publicister, till tryckare, speditorer och handlare —1i
detta samarbete maste vara si Oppna mot varandra, si beredda att
forhandla, jimka, till exempel om prisnivin. Detta 4r oerhort span-
nande och har aldrig forut forekommit inom vara branscher. Vi fir
ocksd signaler om att det ute i virlden redan har uppstatt ett starkt

intresse for den har modellen.
(29 januari 98)
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En hirlig vision

Wettergrens Bokhandel med sammanlagt sju allmidnbokhandlar varav fem
i Goteborg och tva 1 dvriga vistsverige samt egen nitbokhandel ir ett av
Sveriges ildsta och mest viletablerade familjeforetag 1 branschen — ett
foretag som varken upplever sig som vidare hotat eller anser sig ha
forindrats sarskilt dramatiskt genom aren. Konkurrensen frin bokklub-
barna lagger visserligen sin tunga hand 6ver oss alla, medger Carl Wetter-
gren, bokhandlare i fjirde generationen, och berittar att detta bland annat
fick till f6ljd att man for en period kanhinda satsade lite vil hirt pa
presentartiklar. Den tiden ir forbi. Trots att man ir, och alltid varit, ytterst
energisk nir det giller att erbjuda kunderna ett full6digt sortiment hinder
det emellertid pad tok for ofta att kunder limnar ocksi Wettergrens
boklador med of6rrittat drende, eftersom den bok de soker inte lingre gir
att f3 tag pa.

MOSSBERG: Med er storlek, era butiksligen och ert mer in hundrairiga
renommé behover ni inte kimpa med nibbar och klor for att alls
overleva?

WETTERGREN: Det kan man siga. Men man madste vara medveten om att
tillvixtpotentialen for bocker ir betydligt simre 4n den for kontors-
och pappersvaror. Bokklubbarna ligger sin tryckande hand &ver oss.
Och visst 4r det irriterande fOr att inte siga osunt, nir forlagen virvar
medlemmar genom att strax efter jul erbjuda folk samma bocker t6r
mindre 4n en tia som vi bara nigra veckor tidigare tvingats silja for
tva- trehundra kronor styck.

MOSSBERG: Ni har sjilva 6ppnat nitbokhandel.

WETTERGREN: Ja. Och redan fitt lnsamhet pa den. Min uppfattning ir att
vi kommer att silja via nitet till foretagskunderna. Frimst kontors-
varor; littvalda, standardiserade produkter. Men vanliga bokkopare. ..
jag betvivlar att de flesta kommer att sitta hemma och knippa pa sin
dator. Fast visst kommer Internethandeln att ta nigra procent av
bokforsiljningen. Och visst skall vi vara med och ta si stor andel som
mojligt, men jag tror 4nda det blir marginellt, 1 varje fall for skon-
litteraturen. Diremot kan Internet bli viktig pa liromedelssidan, ett
omride vi numera arbetar vildigt lite med. Vi dr ett lokalt foretag som
aldrig kommer att bli formogna pa undervisningglitteratur eller pa att
skicka bocker till Japan och Arjeplog. Vad vi diremot funderar 6ver dr
att bilda ett kulturellt nitverk 1 Goteborg. Tanken ir att vira Inter-
netbesokare skulle kunna linka sig 4n hit 4n dit; till biblioteken,
teatrarna eller muséerna.

MOsSBERG: Och priserna? Siljer ni bockerna billigare 1 er nitbokhandel?
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WETTERGREN: Faktiskt inte, aven om det kan se s3 ut. Medlemmarna i vir
Internetbokhandel fir tjugo procents rabatt pa butikspriset via ett sa
kallat jugokort. Vira butikskunder erbjuds att kdpa samma tjugokort
for attio kronor. Det Ionar sig mycket snabbt. P4 sd sitt har vi 19st
problemet just nu.

MOSSBERG: Det gavs ut mer in hundra kok- och matbocker i hostas. Ar inte
det ett exempel pd ett sortiment som kan vara en smal sak att erbjuda
via Internet, men dir det vil knappast gir att halla full sortering ute 1
butikerna?

WETTERGREN: Ar bockerna nyutgivna har vi dem nog i butiken. Men visst
ar det hela lite befingt. Och nista sisong. .. ja da skall kanske alla forlag
ge ut dlska-dig-sjilv-bocker. Letar du 4 andra sidan efter batbocker, sa
finns det nistan ingenting just nu. Vi lever i en tid av trender och,
utover det som hirdlanseras, avgdrs bokhandelns sortiment av den
enskilde handlarens ambitionsniva. Vill man 4gna sig dt bestsellerism,
sa gar det bra. Sjilv anser jag att det 4r bide trakigt och meningslost att
driva en bokhandel utan ett brett urval. Vi har en ambition att halla
bockerna pa hyllan och ligger ner atskillig tid pa att besluta om vért
sortiment. Vara anstillda 4r mycket lyhorda for kundernas 6nskemal.
Bocker fran de stora forlagen véllar oss inga problem. D4 kan det vara
besvirligare med vissa smiforlag, som inte lagt in sig pa Seeligs databas.

MOSSBERG: N1 dr forstds datoriserade. Hur ser du pa det?

WETTERGREN: Vi ir inte lingre hinvisade till att sld i lagerkataloger som ir
inaktuella redan innan de kommer ut. Nu fir vi dagsfirsk information,
men 4nnu sd linge bara pa titelniva. Vi vill girna ha mera, exempelvis
information om vad den eller den forfattaren har skrivit tidigare. Och
varfor inte recensioner?

MOSSBERG: Vad tror du om bokens framtid?

WETTERGREN: Jag tror till exempel inte att vi fir se nigon ny upplaga av
Nationalencyklopedin. I varje fall inte utan statliga subventioner. Det
blir for dyrt. Men nir det giller fackbocker och handbocker for
gemene man, liksom skonlitteratur... dir tror jag bockerna blir kvar.
Jag ser inget alternativ till pappersboken, ndgon innovation som skulle
gora att man borjar konsumera bocker pa nytt sitt.

MOSSBERG: Det talas om hoprullbara datorer, tunna som papper, dir man
enkelt —om in inte gratis —kan ladda in roman efter roman.

WETTERGREN: Ja, mycket dr mojligt redan idag och tekniken utvecklas
oerhort snabbt, men 1 dagsliget tror jag mera pa Print on Demand.

MOsSBERG: Ni kommer att delta i det planerade projektet?

WETTERGREN: Vi tycker det 4r fascinerande. Det viktigaste f6r bokhandeln
arju att kunna erbjuda en mangtald bra bocker. Det dr alarmerande att
vira stora forlag, som jag for ovrigt tycker blir allt fegare i sina
satsningar, gir samman. A andra sidan blir de smi forlagen allt mer
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viktiga. Men ta vara klassiker. Att ett land som vart inte har en
klassikerutgivning vird namnet ir minst sagt beklimmande. Genant.
Print on Demand kan bli ett sitt att 16sa det problemet. Att via en
databas g in och himta fram den klassiker som en person,som kanske
vill fordjupa sig 1 ett speciellt forfattarskap, ar ute efter... eller en lite
nyare bok som ir utgingen frin forlaget... och kanske till och med
trycka upp den hir i butiken! Det 4r en hirlig vision! Vi har ju vildigt
manga forfrigningar. Men hur det hela skall fungera mera i detalj, med
rittigheter, databaser och maskiner... det har jag 4nnu s linge inget

grepp oml.

MOsSBERG: Och som affir betraktat?
WETTERGREN: Uppemot ittio, dttiofem procent av vira kunder klarar sig

sjalva fram till kassan. De Gvriga behover assistens. Redan idag gor vi
mycket bestillningsarbete. Det ror sig om mianga moment for varje
titel och det siger sig sjalvt att det ar svart att rakna hem fortjanst pa
siddana transaktioner.

MOSSBERG: Speciellt om det visar sig att boken inte gir att i tag pa.
WETTERGREN: Javisst. Men nista ging hor just den kunden kanske till den
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majoritet som klarar sig sjilv. Med Print on Demand blir det nog
likadant; det kan bli svart att fi varje enstaka affir att bli speciellt
16nsam. Andi kinns det hela vildigt lockande. Det ir en ny idé som
ger oss inom handeln méjligheter att bli duktigare pa det vi haller pa
med.

(9 februari 1998)
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Allt annat ir en halvmesyr

Bokhandeln Bocker och Blad ligger i ytterkanten av kopcentrat i Hendn
med fyratusen invanare. Skyltfonstren 4r sma, men vilfyllda, och kunderna
gOr sin entré via en trapphall dir en monter, laddad med pocketbocker
skvallrar om vad som komma skall. Till vinster bokhandeln, till hoger
banken. Rakt fram en trappa till sommarens travar med reabocker; langt
mer in en tredjedel av drsomsittningen hinfor sig till de veckor di Orust
oversvammas av batfolk och sommargister. P4 ovanplanet ryms ocksd
administrationen for de bdda innehavarnas — Gunnel och Reinhold
Hedenblad — 6vriga verksamheter; hans familjeforetag, hennes konsult-
verksamhet samt kansliet for bokhandelskedjan Ugglan med lokala bok-
handlare 6ver hela landet. De kallar sig entreprendrer, driver sin bokhandel
’tor att det dr s roligt”, har nyligen 6ppnat innu en boklada i ett kdpcenter
utanfor Uddevalla —och hyser stort intresse for utvecklingen av PoD.

MOssBERG: Ni driver en s kallad servicebokhandel. Vad betyder det?

R.HEDENBLAD: For att uttrycka det enkelt ror det sig om en mindre
bokhandel med ritt till statligt sortimentsstod*’. Man kompenseras i
nigon man for sidana formaner som storre bokhandlare forhandlar sig
till frin forlagen. For att fi stodet maste man forbinda sig att kopa in ett
visst antal nyutgivna bocker.

MOssBERG: Hade ni kunnat dra iging affiren utan andra inkomstkillor?

R.HEDENBLAD: Knappast. Folk sa att jag var galen som startade en bok-
handel pd Hendn. Det ir ju en ritt speciell verklighet vi lever i. Saljer
bocker som kan kosta flera hundra kronor —men som folk lika girna
kan ldna gratis tvirs dver torget. Vi har uppemot tretusen olika bocker,
ofta bara i ett enda exemplar, och kunder av alla de sorter. Barn.
Pensiondrer. Studerande och foretag. Frain kommunen ir det bara
biblioteket, som brukar kdpa av oss. Foretag vill girna ha en langsiktig
relation till sina leverantdrer, men kommuner fungerar annorlunda.
De ir si pressade att de inte reflekterar over lingsiktiga effekter. For
om kommunerna —genom att alltid ta det anbud pa kursbocker och
kontorsvaror som verkar billigast vid forsta 6gonkastet — lyckas med
att sld ut all lokal verksambhet, sa ir risken stor att de efter ett slag far
betala dyrt for det kalaset. Man maste odla konkurrensen.

47 Ur Bokutredningen SOU 1997:141: Syftet med stodet ir att underlitta for service-
bokhandeln att lagerhailla ett 1 férhillande till bokhandelns storlek bra urval av god
och efterfrigad litteratur. [--] De enkiter som BFI har litit genomfGra visar att st6-
det dr ett 6verlevnadsvillkor for mianga bokhandlar. (BFI; Bokhandelns Finansie-
ringsinstitut, min anm.)
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MOSSBERG: Ni fir slita ritt hart?

G.HEDENBLAD: Inte sd farligt. Vi stir inte sjilva 1 butiken. Men visst har jag
jobbat mycket gratis under dessa sjutton ar.

MOSSBERG: N1 har mycket bestallningar?

G.HEDENBLAD: Det blir en del.

MOSSBERG: Skoter ni bestillningarna med hjilp av dator?

R.HEDENBLAD: Ja, vi har katalogdator, men abonnerar inte pA CDBOK.

MOsSBERG: Hinder det ofta att en bok som efterfragas ir slut pa forlaget?

G.HEDENBLAD: Det hinder.

R.HEDENBLAD: Ritt s3 ofta.

MOSSBERG: S4 ni foljer utvecklingen av Print on Demand med intresse?

R.HEDENBLAD: Jag tror pi Print on Demand for lokala forsiljningsstillen.
Men efter vad jag hort*™ ir tanken att vi skulle bestilla bocker via
Internet och dirpa fi fram dem med hjilp av nigot tryckeri. Min
vision ser annorlunda ut. For kan man fi en firdig bok i handen efter
en kvart, vore det absurt och minst sagt tungrott om man skulle
behova dka ivig nagonstans, for var del flera mil, for att himta den!
Nej, Print on Demand kan aldrig bli ekonomiskt intressant for var del
om det skall gd omvigen via ett tryckeri. Min vision ir att man —
kanske om nigra ir, d@ man kan kopa nigon typ av utvecklad
laserskrivare till 6verkomligt pris —skall kunna erbjuda den servicen
pé samma sitt som vi for nirvarande erbjuder faxning och kopiering.
Kunden kommer alltsd in och frigar efter en titel vi inte har inne. Vi
gar di in 1 ndgon databas och ser efter om den boken finns som Print
on Demand. S3 fir man fram den, till exempel pd dess ISBN-nummer.
Dirpa frigar man kanske vilken storlek kunden vill ha pa texten, visar
stilprover, talar om hur mainga sidor boken blir i den eller den
stilgraden och vad den kostar 1 det ena eller andra utforandet. Jag
forestiller mig att de skall kunna vilja ocksd mellan olika typer av
bindning.

MOSSBERG: Din vision tycks handla om en parallell utgivningsform? Att
forlagen redan frin borjan erbjuder sig att leverera antingen i pappers-
form eller digitalt? Aven nir det giller nyutgivningen?

R.HEDENBLAD: Varfor inte? Nir det giller vissa bocker.

G.HEDENBLAD: Enklare faktabocker. Olika typer av utbildningslitteratur.
Lite udda romaner.

R.HEDENBLAD: Utlindsk litteratur... man kan verkligen friga sig om det 4r
vettigt att skicka en bok frin USA till Sverige? Eller ta diktsamlingar.
Istallet for att ge ut en titel i ndgra hundra exemplar, kunde forlagen ge
ut flera och leverera dem digitalt forst nir de efterfrigas. Bortsett frin

48 Se dven avsnittet "PODIUM — ett samverkansprojekt”.
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diktsamlingar, som ju ofta ir ritt tunna, blir det hir inga billiga bocker.
Det ir jag medveten om. Man kan jamfora med vad vi tar for att
kopiera: en krona sidan. Si kostnaden for en roman blir nog, med
tanke pa utrustning och arbetstid, ungefir densamma som for en
nyutgiven bok. Men jag tror faktiskt vira kunder ir villiga att betala
vad det kostar for att fa just den bok de vill ha. Och fi den direkt.

MOSSBERG: Det ligger nigot i det. Det ror sig ju om bocker kunderna
verkligen ir ute efter. Men ni tva 4r de fOrsta jag triffat pd som verkar
overtygade om att det hir kanske kan bli en god affir!

R.HEDENBLAD: Detkan bero pa att vii distributionsledet inte haller oss med
ndgra mera fantasifulla vinstmarginaler och forvintningar. Men visst!
Vi tror det kan bli intressant ocksi affirsmissigt. Bara det kommer
billigare maskiner. Bara man gor det sjilv.

G.HEDENBLAD: Allt annat 4r en halvmesyr.

(18 februari 98)
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Okar man tillgingligheten kar hela kakan

Skapar teknikutvecklingen nya mojligheter maste man ocksi utnyttja dem
sa mycket som maojligt. Dels for att gora bra affirer, men ocksa for att 6ka
tillgingligheten vad giller bocker, menar Soren Wahlund, tidigare mark-
nadsdirektor pa Seelig och VD 1 Bokia-kedjan, sedan ett knappt dr VD 1
Akademibokhandeln Butiks AB med ett drygt tjugotal allminbokhandlar

9 »

och ett tiotal campusbutiker®. Erfarenheterna visar dessutom” tillfogar
han “att intresset och dirmed ocks3 forsiljningen 6kar i takt med tillging-
ligheten. Det man tillfor i ena kanten av kakan forsvinner inte frin den
andra. Det resonemanget tror jag giller bade for Internetbokhandeln och

Print on Demand.”

MOSSBERG: Ni dr Sveriges till volymen storsta bokhandelsforetag.

WAHLUND: Ja. Vi har flera av landets mest vilsorterade butiker med
Citybutiken hir 1 Stockholm som flaggskepp. Dir har vi mer in
hundratusen titlar i fysiskt lager. Ocksd nigra av vira mest traditions-
rika butiker — fore detta Lundeqvistska 1 Uppsala och Gumperts i
Goteborg — med tiotusentals titlar pa hyllorna ir synnerligen vil-
forsedda for att vara i sa litet sprakomrade som virt.

MOSSBERG: D4 4r ni stora nog att kopa in och silja bocker pallvis. Hur ser
du pd den utvecklingen i relation till den litteratur som vinder sig till
en mera sparsmakad lisekrets?

WAHLUND: Jag ser inte motsittningen. Anledningen till att man har stora
upplagor pa vissa bocker ir att de har stor efterfrigan. Det dr inget
negativt i att se till att den tillgodoses. S nir jag ldser 1 tidningarna om
hur bedrovligt allting dr, hur utgivningen urvattnas och bokhandeln
tunnas ut sa tycker jag att det ir mera myt 4n verklighet. Man kan
komplettera bilden med ett annat perspektiv: det har aldrig nigonsin
salts mera bocker! Vi star mitt i en expansion. I USA vixer det fram
otroliga megabokhandlar. Hundratals boklador 1 nya ligen, 1 gigantis-
ka shoppingcentra och pi andra stillen dir folk ror sig. Overallt
bocker! Boklidor med en titelbredd som inte sillan nar upp till var
Citybutiks. Och den ir inda Skandinaviens storstal

MOssSBERG: Nu talar du om USA. Inte precis om Nissjo eller Haparanda.

WAHLUND: Visst. Men det visar 4ndd pi en fantastisk utveckling for en
traditionell produkt som ideligen blivit d6dsdomd. Nir filmen kom.
Nir radion kom. Nir teven kom. Niar videon kom. Nir Internet kom.
Och si vidare. Andi har boklisandet bara 6kat.

49 —specialaffirer for kurslitteratur, ofta lokaliserade till universitetsomraden.
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MOssBERG: Och vad siger du om den ridande trendkinsligheten? Att det
ges ut uppemot tvahundra matbocker under ett ar, samtidigt som det
knappt gir att {3 tag pa nigonting alls om till exempel fritidsbatar eller
fruketrad?

WAHLUND: Branschen ir levande. Den svinger. Man maste vara lyhord for
allt som kan tinkas hamna pa toppen av intresset ndgot ar framover.
Men visst kan det sla s tokigt. Att alla kastar sig Gver samma sak. Desto
bittre om ny teknik kan ge oss mojlighet att tippa till luckorna, s att
de dir sjutton personerna som vill ha en bok i ett visst imne ocksa har
chans att f3 det.

MOSSBERG: Nu ir du inne pa Print on Demand.

WAHLUND: Ja, ser man det hela frin det andra hallet 4r det klart att det 4r
jattebra om ny teknik gor det mojligt att fa fram bocker som det annars
inte skulle ga att fi fram. Det dr emellertid ritt svart att forutse hur stor
del av sortimentet som kan komma att beroras, eftersom vi varken vet
hur fort utvecklingen gir, hur snabbt man kan komma ner i kostnad
eller hur minga som ir intresserade av att exploatera denna nya
mojlighet. For nirvarande utgdr nog de flesta frin att det under ett
antal 4r kommer att kosta mera in det smakar och att Print on
Demand inte blir av intresse for vad vi definierar som ~’commercial
books”, dir den industriella produktionen leder till priser som de
mycket sma upplagorna aldrig kan konkurrera med, ens i en kostnads-
spiral nerit. And3 ir jag ganska si 6vertygad om att detta med att lagra
bocker digitalt och trycka pa knappen och fi ut dem just nir man
behover dem, har framtiden for sig.

MOsSBERG: Med tanke p3 ert utbud av kurslitteratur och liknande?

wWAHLUND: [ de flesta campusbutiker erbjuder vi redan olika former av
kompendieservice. D34 ror det sig vil inte riktigt om det du kallar Print
on Demand utan om lite enklare I6sningar. Men inom det anvind-
ningsomradet kan man nog rikna med att Print on Demand kommer
att utvecklas och vixa. Sedan har vi det andra omradet, nimligen
tidigare utgivna bocker, som man frin forlagens sida inte lingre vill
ligga pa ilager. Ocksa dir tror jag att Print on Demand kan komma att
forverkligas inom Overskidlig tid, liksom nir det giller vissa typer av
mera svartillgingliga bocker som det redan frdn borjan blir for dyrt att
ta fram i korta serier. Kanske kan man pa sikt ha produktionsan-
laggningar utplacerade. Kanske att kunderna ar villiga att betala extra,
speciellt nir det ror sig om professionell anvindning, dd kostnaden
ofta inte ir sd avgorande.

MOSSBERG: Man kan ju ocksd vara lite visionir och — 1 likhet med en
bokhandlare jag tidigare intervjuat —friga sig varfor en natbokhandel
1 USA skall lata skicka en bestilld bok 6ver hela virlden, ifall képaren
skulle kunna fi fram den direkt, genom att gd in till er, varpi ni

NAGRA BOKHANDLARPERSPEKTIV 77



kontaktar det aktuella forlaget som distribuerar originalet digitalt via
en telefonledning, sd att ni pd ndgra minuter kan fa fram en firdig bok.

WAHLUND: Det dir ar komplicerat eftersom det far konsekvenseriflera led.

Hela utgivningsstrukturen kommer att paverkas, exempelvis storle-
ken pid grundupplagan. Men frigar du mig om jag, utifrdn ett
bokhandlarperspektiv, skulle vilja ha mojlighet att vilja mellan att
bestilla en bok i fysisk form eller per lina —1i en situation nir kunden
star framfor mig och boken inte rikar finnas hemma —s3i skulle jag
sjalvklart vilja ha den valmgjligheten. Kunna erbjuda mina kunder
moijligheten att vilja mellan att vinta nigra dagar eller att for en extra
kostnad fi boken direkt. Men frigan 4r allts inte si enkel utifrin ett
branschperspektiv. Den illustrerar emellertid vikten av att vi foljer
utvecklingen s3 noga som majligt. Sjalvklart vill vi vara med sa snart
det borjar hinda saker.

MOSSBERG: Ni har startat egen Internetbokhandel. Trots att alla verkar vara

Overens om att nitbokhandeln inte gir thop?

WAHLUND: Det stimmer. Ta till exempel den ledande nitbokhandeln,

Amazon,som varit igdng tre ar i USA, som erbjuder mer 4n en miljon
titlar och haft en enorm framging vad giller volymen silda bocker,
men fortfarande gir med stora forluster. Samtidigt 4r hela den hir
utvecklingen vildigt spinnande; tekniken 1 sig gor att postorderverk-
sambhet eftektiviseras. For egentligen ir det ju ingenting annat in en
form av avancerad postorder det ror sig om. For oss inom Akademi-
bokhandeln ir nitbokhandeln framfor allt ett komplement till var
huvudverksamhet. Den ger oss en majlighet att visa upp oss pa
marknaden, presentera virt utbud och vara butiker och utgdr en
naturlig del av marknadsforingen. Vi okar tillgingligheten och siljer
en del bocker till dem som s3 vill. Dessutom kan man nog utga frin att
det blir littare for oss som har en fungerande huvudverksamhet att fa
det hela att gd ihop, 4n vad det 4r f6r den som maste bygga upp det hela
frin scratch®.

MOSSBERG: Samtidigt gor ni ert utbud tillgingligt pa sidana platser dir man

inte har tillging till en vilsorterad bokhandel.

WAHLUND: Ja, men tittar man pa vilka som koper s ligger tyngdpunkten

inte pa glesbyed, utan pa storstad eller fororter till storstad.
pa glesbyg p

MOsSBERG: Och priserna? Konkurrerar ni med er sjalva?

50 Utover Akademibokhandelns egen nitbokhandel har KF Media, Akademibokhan-
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delns dgare, sedan intervjun genomftordes kopt 45 % av Sveriges storsta virtuella nit-
bokhandel, Bokus. (Virtuell bokhandel; bokhandelstoretag utan eget fysiskt lager,
men med tillging till stora databaser och —via Internet —snabba bestillnings- och
distributionsrutiner.)
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wAHLUND: Hittills har vi inte varit prisaggressiva pa det viset.

MOsSBERG: P4 sikt? Tror du 4ndi inte att den rent virtuella bokhandeln
kommer att innebira ett allvarligt hot mot den traditionella?

wAHLUND: Ocksi den bista nya tekniken har en grins for hur mycket den
formar ta dver. Var den grinsen gir avgors bland annat av de stora
plusvirden som finns i en butik. Som kund kan du komma in, skafta
dig overblick och fi kontakt med personal som ir kvalificerad. Som
kan ta fram bra alternativ och ge den radgivning som du och ingen
annan kan behova. Du kan ta i boken, bladdra i den, kopa den, g3 hem
och lisa den. Omedelbart. Det ir trots allt en vildsam skillnad mellan
att kopa bocker pa det viset och att sitta och fingra pi en dator.
Erfarenheterna visar dessutom att intresset och darmed ocksa forsilj-
ningen okar 1 takt med tillgingligheten. Det man tillfor 1 ena kanten
av kakan forsvinner inte frin den andra. Det resonemanget tror jag
giller bade f6r Internetbokhandeln och Print on Demand. Sa skapar
teknikutvecklingen nya mojligheter maste man ocksad utnyttja dem si
mycket som mojligt.

(6 mars 1998)
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Lugn 1 stormen

Man kinner sig forflyttad till ett annat tempo och en annan mera
stillsam tid —eller en sedan linge inarbetad boklida i nigot annat land —
nir man tassar mellan de hoga hyllorna i blankt morkt trd och orienterar
sig med hjilp av gavlarnas handtextade genreskyltar. Bocker, bocker,
bocker! Hur manga titlar som lockar hir eller kan himtas upp frin
husets killarlager kan de bida dgarna inte lingre hilla rikning pi. De
oppnade Partille Bokhandel utanfér Géteborg under en period nir
minga andra tvingades att ligga ner och med ett butikslige som fick
olyckskorparna att kraxa. De fore detta lirarkollegerna Margareta von
Geijer och Gunilla Ericsson forvaltar och formedlar sivil den svenska
nyutgivningen som en imponerande mingd utlindsk litteratur och
backlisttitlar utan annat datorstod dn det som fanns att tillgd redan for
tretton ar sedan.

MOsSBERG: Ni har ett vildigt sortiment!

VON GEIJER: Nir vi startade fanns krav pi att en allminbokhandel skulle ha
minst fyratusen titlar. D3 hade vi en mindre lokal. Nir vi flyttade in i
det hir huset hade vi med oss sex, sju tusen bocker. Skulle jag tro. Hir
ir det mer 4n tre gdnger sd stort.

MOsSBERG: Har du ofta forfrigningar om bocker som inte gir att fa tag i?

VON GEIJER: Nej. Det kan rora sig om en eller annan klassiker. Men annars?
Nej, det dr inte vanligt. Och alla bocker kan ju faktiskt inte finnas.
Problemet 4r snarare att det ges ut for mycket. Jag tycker inte alls det
kinns som om vi behovde mera.

MOSSBERG: Det var ritt svart att f3 till stind ett sammantriffanden med dig
och vi har inte ling stund pa oss. Ni maste slita hirt?

VON GEIJER: Vijobbar mycket. Kunderna ramlar inte bara in. Och det dr
linga oppettider. Nio till arton. Efterat 4r det mycket kvar;allt frin
dammsugning till bestillningar av de bocker som vi sdlt under
dagen. Man maiste hela tiden vara pipasslig, hilla sitt lager upp-
daterat. Sd ir det vara litterdra lordagar med upplisningar och
forfattarmoten. Minst sextio, sjuttio gister —ibland 6ver hundra —
brukar tringas 1 butiken.

MOssBERG: Och ny teknik? Anvinder ni katalogdator? CDBOK? Inter-
net?

VON GEIJER: Vi har ingenting sidant. Vi anser inte att vi behdver det. Dels
har vi vira kataloger. De kommer regelbundet och fungerar mycket
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bra. Dels skoter vi vira dagliga kompletteringar med hjilp av en
micronic®'. Enklare kan det inte bli.

MOssBERG: Och Print on Demand? Har du bildat dig en uppfattning?

VvON GEIJER: Egentligen inte. Vi har visserligen 1atit trycka upp en dikt-
samling av Lars Forssell>® pi kundernas forfrigan. Vi fick den pa nigra
dagar, s3 det fungerade utmarke.

MOssBERG: Ni bestillde via Internet?

VON GEIJER: Jag vet inte riktigt hur vi gjorde. Men det hade varit enklare
om den givits ut pa ett forlag. Uppriktigt sagt anser jag inte att Print
on Demand ir nigot som skulle gynna vir bokhandelsvardag. Men

det kan forstas Andra sig med tiden.
(11 mars 1998)

51 Ide bocker som levereras frin Seelig finns sd kallade SR O-kort (SRO; Seelig Re-
order System). Bokhandlaren 4r utrustad med en lispenna som hor ithop med ett
modem som i sin tur kan kopplas till Seeligs via telenitet. Bokhandlare med denna
utrustning brukar ga igenom dagens skord av SR O-kort, besluta vilka titlar som
skall ombestillas, koppla upp sig till Seeligs, dra med lispennan 6ver SR O-kortets
streckkod, varefter bestillningen 4r genomford. Den effektueras nista dag och
bockerna levereras som regel pafoljande morgon direkt till butikerna.

52 Se avsnittet "Print on Demand som verklighetspoem”.
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ETT SAMVERKANSPROJEKT

Podium — ett samverkansprojekt

Print on Demand-projektet pobpIUM ir en direkt f0ljd av det samarbete
mellan ett antal forfattare och foretaget Arkitektkopia, som ledde till den
uppmirksammade presskonferensen i januari 1997%. Projektet startade
varen 1997 i form av en arbetsgrupp. Dess huvudman, Forfattarcentrum
Ost, ansckte om och erhdll i september samma ir ekonomiskt bidrag frin
den statliga stipendiefonden Framtidens Kultur ”for igingsittning av ett
tredrigt projekt som syftar till att utveckla nya former for utgivning och
spridning av litteratur”. I januari 1998 anstilldes en projektledare och den
mera konkreta verksamheten inleddes dirpd under namnet PODIUM.
Projektet presenterade sig pd Internet®® i januari 1998 och avgav di
toljande avsiktstorklaring: Att 1 en bred kulturpolitisk samverkan bredda
utbudet av svensk och utlindsk kvalitetslitteratur.

SAMVERKANSPARTNERS

Foljande parter ingir i den projektgrupp som redovisas: Forfattarcentrum
Ost, Stockholms Stadsbibliotek, Svenska Bokhandlareforeningen, Tid-
skriftsverkstaden 1 Stockholm, Forfattares Bokmaskin, Arkitektkopia Co-
lorcenter AB samt bokforlaget En bok for alla®®. I den ursprungliga
arbetsgruppen ingick dven representanter for Kulturrddet och Kungliga
Biblioteket, vilka numera intar en observatorsroll.

PODIUMS BOCKER

Den grundliggande tanken bakom popIum ir att med hjilp av jimforel-
sevis nny teknik (Non Impact Printing och Internet) tillgingliggora sidana
bocker som av en eller annan orsak inte gar att fa tag pa 1 handeln, annat 4n

53 Se bland annat avsnittet ”"Print on Demand gor ordet friare”.

54 Internetadress: http://www.swepod.com

55 Forfattarcentrumverksamheterna (en riksorganisation och fyra lokalorganisationer) ar
ideella foreningar som har till uppgift att vidga kontakterna mellan forfattare och all-
minhet och fora ut litteraturen i samhaillet. Forfattares Bokmaskin ir en okommersi-
ell enhet f6r produktion av bocker av “skonlitterir och innovativ karaktir”, dppen
for var och en som ir beredd att satsa eget arbete, pengar och tid. Tidskriftverkstider-
na som finns 1 sex svenska stider tillhandahaller tekniska kunskaper och teknisk ut-
rustning, bland annat for framstillning av digitala original. (Killa: Kulturkatalogen
1997, Statens Kulturrad)
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mojligen antikvariskt. Det kommer —med tanke pa resursknappheten, den
kartliggning som krivs for att fa fram ett limpligt urval titlar, arbetet med
att forvirva rittigheter och triffa olika typer av avtal, digitalisering av
manuskript, presentation av bockerna med mera —att ta sin tid att bygga
upp ett digitalt bestind av popTUM-bGcker. Inledningsvis har man inhdmtat
information om ofta efterfragade, men svirtillgangliga eller inte tillgingli-
ga titlar via de forfrigningar och vintelistor som forekommer i bokhandeln
och pé biblioteken. Man kommer ocksi att uppmana alla kunder som —via
bokhandel, bibliotek och Internet —kommer i kontakt med poDIUM att ge
sina 6nskemal till kinna. pOD1IUMS sortiment kan —i varje fall pd detta tidiga
stadium —sdgas vara indelat i tvd olika omriden och ett antal segment:

PODIUMS EGEN LISTA:

Projektet kommer att arbeta pa ett forlagsliknande vis (eller 1 samar-
bete med befintliga forlag) vad giller tidigare utgivna titlar, si kallade
backlistbicker, inklusive svenska klassiker. Detta segment avses omfatta
alla typer av allminlitteratur, det vill siga tidigare utgiven, men inte
lingre dtkomlig skonlitteratur, barn- och ungdomslitteratur och
facklitteratur. Ett viktigt segment utgors dessutom av litteratur pd andra
sprak dn svenska. I detta ssmmanhang kan nyskriven litteratur av svenska
medborgare som skriver pa sitt ursprungssprak, eller i Sverige bosatta
utlindska forfattare, komma att tillgingliggoras, liksom litteratur pa
originalsprak frin olika linder. Ett tredje segment, som redan nu kan
urskiljas, ar finlandssvensk litteratur; manga dven i Sverige viletablerade
finlandssvenska forfattare ges inte lingre ut hir. I dessa fall kan det —1
samarbete med de finlandssvenska forlagen —antingen bli frigan om
Non Impact Printing eller formedling av traditionellt framstillda

bocker.

PODIUMS FRIA DEL:

Inom detta omride erbjuds debutanter och andra forfattare som
onskar ge ut nya bicker —och samtidigt fungerar som egenforldaggare —att
lagra sina tryckfirdiga manuskript i PoD1UMS databas, att presentera sig
och sina verk pa pobp1ums hemsidor pa Internet samt att dra fordel av
det system for produktion, distribution och forsiljning som ropIUM
successivt bygger upp. PODIUM har nir det giller ”den fria delen” inte
for avsikt att genomfora for ndgon typ av sovring. Man ir visserligen
inte frimmande for att problem kan uppsta i detta ssammanhang men
riknar med att ta itu med dem forst om de skulle dyka upp.
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ATT KOPA PODIUMS BOCKER

S4 som planeringen just nu ser ut kommer pop1uMs med tiden framvax-
ande bestand av bocker att kunna inhandlas pa fljande sitt: (Alt A) Via
till poprum anslutna bokhandlare, som kommer att marknadsfora
konceptet 1 sina butiker, tillhandahilla blidderexemplar och vara upp-
kopplade till Internet —dir information om PODIUMs titlar kommer att
dterfinnas, liksom prisuppgifter och enkla bestallningsrutiner (si smai-
ningom ocksad information om forfattarens dvriga produktion, utdrag
ur recensioner och liknande). Kunden kan vilja mellan att himta boken
i butiken eller fi den hemskickad per post. (Alt B) Via de bibliotek som
onskar formedla denna typ av service. Kunden kan vilja mellan att fa
boken hemsind mot postforskott efter ett fital dagar eller att himta den
i en till Pop1UM ansluten bokhandel. (Alt C) Via Internet, dir samma
bestillnings- och betalningsrutiner tillimpas som i biblioteken.

OM PRISET OCH REGLERINGEN AV KOSTNADER

Betriffande kostnaden kommer poprums bocker att ha samma pris, oavsett
bestillningssittet. Samtliga inkop kommer att slussas via nigon till projek-
tet ansluten bokhandel. Bokhandeln faktureras av PODIUM som 1 sin tur
reglerar 6vriga kostnader (framst royalties till upphovsminnen, tryckeri-
kostnader samt den egna driften).

PODIUMS SAMARBETSFORHOPPNINGAR

PODIUM riknar ocksd med att kunna etablera sig som en kvalificerad,
Internetburen informations- och sambandscentral for tidigare svartill-
ginglig eller otillginglig kvalitetslitteratur samt som en radgivande instans
or upphovsmin och andra. Man dmnar bland annat etablera ett nitverk av
kompetenta samverkanspartners till vilka man kan slussa forfattare som
behover rid och hjilp exempelvis med formgivning och framstillning av
digitala original. Man avser ocksa att formedla information om tillganglig
(dven traditionellt framstilld) litteratur pd de nordiska spriken. Man
undersoker mojligheterna till nira samarbete med Sveriges Dramatiker-
torbunds Drama Direkt-projekt inom vars ram en betydande andel av den
svenska dramatiken haller pa att goras tillginglig, bland annat 1 form av
stycktryckta pjishiften eller pocketbocker, jimte mojligheterna till sam-
arbete med det s kallade Runebergs-projektet vid universitetet 1 Linko-

56 Internetadress: http://www.dramadirekt.com
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ping®’, dir ett stort antal svenska klassiker haller pa att digitaliseras och
liggas ut pid Internet. Vidare soker man utveckla limpliga former for
samarbete med svenska och utlindska forlag. Samverkan —frimst i form av
nitverk for erfarenhets- och kunskapsutbyte —har harutover inletts med en
rad, frimst europeiska, forfattarorganisationer som visat stort och aktivt
intresse for projektet.

NAGOT OM NULAGET (MARS 98) OCH FRAMTIDEN

Hedengrens Bokhandel i Stockholm fungerar inledningsvis som pilotbu-
tik for pob1UM-projektet. Under forsommaren 1998 riknar man med att
vidga forsoksverksamheten till att omfatta ett storre antal bokhandlare,
lokaliserade till vist- och mellansverige samt Norrbotten. Malsittningen ir
att pPODIUM innan projekttiden 16pt ut skall ha etablerat samarbete med
intresserade bokhandlare och bibliotek 6ver hela landet samt att projektet
vid den tidpunkten skall kunna 6vergd i en sjilvfinansierad verksamhet,
utan eget vinstintresse.

(15 mars 1998)

57 Internetadress: http://www.liu.se
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EN MELLANLEDSAKTOR

Med vindande post

Medan denna rapport skrivs kommer nya aktorer in i bilden. Den i
sammanhanget kanske mest intressanta ir informationskonsulten Mart
Marend. Med sin yrkesmissiga bakgrund, bland annat som bildredaktor
inom forlagsvirlden, bérjade han redan for tio ir sedan —tillsammans med
foretridare for det di nystartade foretaget Nykopia i Stockholm — att
diskutera mojligheterna att framstilla bocker med Non Impact Printing.
Sommaren 97 bedomde han tekniken vara tillricklig utvecklad och
marknaden mahinda mogen f6r Books-on-Demand. Pd Gotland, dit han
flyttat nigra ar tidigare, startade han diarfor hosten 97 en Internetburen
verksamhet som erbjuder forfattare som sjilva onskar ge ut sina bocker
samt forlag som Onskar ta fram smiupplagor av backlistbocker “tryckning,
distribution och en marknadsplats” samt alla upptinkliga kringtjinster
’som textredigering, formgivning och marknadsforing.”>®

DEN EORMEDLANDE LANKEN

Marends foretag fungerar alltsa som en link mellan det befintliga manu-
skriptet — 1 vilket utskriftsskick det vara md — och den firdiga boken.
Forfattare som kan leverera sina textsidor fardigredigerade pa diskett eller
via elektronisk post kan redan dagen dirpa, med vindande post, rikna med
att fi forsta exemplaret av sin bok® hemsint for granskning. Ovriga
forfattare och upphovsmin erbjuds flexibla 16sningar” med olika typer av
’torlagsnira tjanster” och produktionskalkyler.

I STARTGROPARNA

Verksamheten® befinner sig dnnu si linge i sin begynnelsefas och ndgon
mera malgruppsinriktad marknadsforing har dnnu inte startat. Det viktiga
ar att £3 hela flodet att fungera, menar Mart Marend, sivil vad giller sjilva
produktionen som nir det giller att fi bockerna att na ut. Som exempel pa

58 Marend vinder sig ocksa till andra skribenter, exempelvis forskare och journalister,
samt till skolor, foretag, myndigheter och andra organisationer med behov av att
snabbt och uppdateringsbart fi fram exempelvis rapporter, dokumentationer eller
analyser. Betriffande denna typ av uppgifter —se dven nista avsnitt.

59 —producerad av Nykopia Tryck AB i Stockholm —

60 —vars erbjudanden ir mera detaljerat presenterade pa Internetadressen:
http://www.books-on-demand.com —
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vad som hittills hant kan emellertid ndmnas det dryga tiotal bocker som
producerats eller ir pd gdng —alltifrin omtryck av skonlitterdra backlisttit-
lar, till nyutgivning av romaner, en diktsamling, en diger sliktkronika och
en mastig fackbok i ekonomi. I flertalet fall har originalen krivt nigon
form av foridling/bearbetning. Flera av bockerna har dessutom forsetts
med ett standardiserat omslag, vilket sinkt kostnaden for den firdiga boken.
Det idr ocksa troligt, menar Marend, att han inom en snar framtid kommer
att lata sina uppdragsgivare — om de si Onskar — vilja mellan ett antal
firdigformgivna inlagemallar.

VARJE BOK MASTE GENERERA INKOMSTER

Marends uppdragsgivare — de ansvariga utgivarna — betalar en startkost-
nad®. Till detta kommer utligg for eventuella kringtjanster samt det
avtalade styckpriset for varje producerad bok. Uppdragsgivarna bestimmer
sjalva sina alsters forsiljningspris. De priser som erbjuds via Internet har
hittills varierat mellan 110 och 290 kr inklusive porto och moms. K&parna
erhiller den bestillda boken per post med bifogad faktura, stilld till
Marends foretag som i sin tur reglerar kostnaderna och manatligen
redovisar behillningen till sina uppdragsgivare. Marend betonar vikten av
att ”varje bok som gir genom mitt system madste generera inkomster”. For
uppdragsgivarnas del har de initiala kostnaderna mestadels varit tickta efter
torsaljning av fyrtio till sextio exemplar. Direfter borjar ocksa de f3 betalt
for sitt arbete.

DEN STORSTA UTMANINGEN

Det ir inte prisbilden, menar Marend, som 4r den storsta och mest
intressanta utmaningen, utan fragorna kring hur Books on Demand skall
nd ut till sina ldsare via Internet, bokhandel, bibliotek och skriddarsydda
kanaler.”Samtidigt”, tillfogar han, "kan man, nir man gor upp sina kalkyler,
ju inte undgd att fundera 6ver det kulturpolitiskt vanvettiga i att mer 4n
hilften av en boks pris bestar av olika sorters skatt.”®?

(30 mars 1998)

61 Denna kan, enligt uppgift pa hans Internetsida, uppdaterad 980101, begrinsa sig till
tusen kronor.
62 Sverige har, vid sidan av Danmark, Europas hogsta bokmoms.
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Nagra reflexioner och slutsatser

Allt mera ihillande, allt starkare och frin allt flera hall framhalls att det i var
tids massmediala brus foreligger ett stort behov av sidana publicistiska
verksamheter som garanterar sina lisare mangfald och innehallslig f6rdjup-
ning. Insikten om detta behov bildar utgingspunkt for den studie/rapport
—ELECTRONIC PUBLISHING,; Strategic Developments for the Euro-
pean Publishing Industry towards the Year 2000 (EL-PUB2) — som
publicerades 1996 inom ramen f6r EU-kommissionens program INFO
2000. I forordet konstateras hur betydelsefulla olika former av publicistisk
verksamhet har varit for social och kulturell utveckling och forindring,
inda sedan Gutenbergs dagar —samt hur dessa verksamheter under vir
egen tid har kommit att forlora 1 betydelse®.

SKENHANDELSER OCH ASIKTSMANIPULATION

Det ir latt att hilla med om dessa konstateranden. Ytliga och fragmen-
tariska, ovederhiftiga och hetsande, férdomsbefrimjande och sensationa-
liserande budskap, riktade till stora, piverkbara och snabbt forinderliga
opinioner, har ging pa ging under vart tidevarv och 1 vir egen virldsdel —
framst pa grund av de forhillanden som hatt med makten 6ver medierna
att gora — konkurrerat ut den mera mingsidiga och eftersinnande kun-
skapsformedling som forekomsten av ett stort antal fria upphovsmin och
publicister har forutsittningar att borga for.

63 ”Electronic mass communications (and in particular television) became a much

more effective channel than the printed word for reaching large numbers of peop-
le.”
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INTE ETT SPAR AV PAPPERSBOKEN

Vikten av att bygga upp en innehallsligt stark publicistisk industri som
bygger pia Europas historiska forliggartraditioner® betonas kraftigt i
rapportens forord. I all sin smiskalighet ansluter sig Print on Demand-kon-
ceptet® till dessa tankegingar. Det ar dock svart att i EU-rapporten — trots
att den inriktar sig pa forliggarverksamhet i vid mening och dess tidsper-
spektiv ir kort (1996—2000) — hitta spar vare sig av den traditionella
pappersbokens existens och virde eller av Print on Demand som en av flera
moijligheter att nd fram till den intresseinriktade diversifiering och den
overgang till mera personlig lisarservice som rapporten fOrutser och
foresprakar®.

EU-RAPPORTENS FRAMTIDSPER SPEKTIV

Diremot framhalls under filtropet “from scribe to screen” i en ricka
framtidsperspektiv att informationssambhillets 16ften kommer att ha infriats
dr 20007, att det dr regeringarna som kommer att svara for tillgingligheten
och den innehillsliga kvaliteten i denna utveckling, att det 4r publicisterna
som kommer att svara for takten och mangfalden, att konsumenterna
kommer att vara villiga att betala for att ta del av forlagens och bokhandlar-
nas elektroniska utbud® samt att Svergingen frin det tryckta ordets
’produktorienterade” till bildskdrmarnas “serviceinriktade” forlagsverk-
samhet inom ett fital i&r kommer att gynna ocksi aktiedgarnas intressen

64 ”As we move towards the Information Society, the European Commission has
stressed the importance of development of a strong content industry which builds
on the historical tradition of publishing in Europe.”

65 For enkelhetens skull anvinder jag mig i fortsittningen av begreppt ~’Print on De-
mand-konceptet” bade f6r bocker som stycktrycks pa begiran (Books on Demand)
och for bocker som framstills med Non Impact Printing-tekniker i sma eller myck-
et sma upplagor.

66 Detta kan delvis ursiktas av att rapporten, trots ambitionen att ticka in alla typer av
publicistisk verksamhet, har en viss slagsida mot utgivning av tidningar och tidskrif-
ter, att den fokuserats till multimedia och online-utgivning samt att den behandlar
ett brett filt; ven behoven av tekniska forbittringar, liksom kraven pa europeiska
och nationella myndigheter vad giller exempelvis uppbyggnad av regelverk och in-
frastrukturer, tas upp.

67 By 2000, the promise of the Information Society will be fulfilled because users
and government initiatives will increasingly focus their attention on high quality
content.”

68 “Users will pay for Electronic Publishing if it offers improved content quality, effi-
ciency of use, and personalised service.”
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genom avgiftsbeliggning av anvindningen, intikter frin kommissionirs-
uppdrag samt — framfor allt —reklam®.

BEFINTLIGA RESURSER OCH BEHOV

Jag skall emellertid inte uppehilla mig ytterligare vid de goda intentio-
nerna eller de manga antaganden, framtidsvisioner och rekommendationer

t’ eftersom dessa bara i

som framliggs i Europakommissionens rappor
ringa man ansluter sig till PoD-konceptet. Ett koncept som —till skillnad
frin de lite luftigare strategier som presenteras i EL-PUB2 —har vuxit fram
underifran och utifrin befintliga tekniker. Tekniker som inte, med infor-
mationstekniska matt mitt, kunnat betraktas som nya. Tekniker som, vad
giller framstillning av bocker, nog skulle ha torblivit i skymundan ett bra

slag till, om inte en och annan eldsjil gripit in.

ELDSJALAR OCH MASSMEDIER

Det var alltsi inte sjilva tekniken, utan snarare forfattaren Peter Curmans
agerande —styrt av hans ambitioner att med hjilp av ny teknik virna om
mangfalden, vidga forfattarnas, kritikernas och dven lisarnas inflytande
over bokutgivningen samt tillgingligeora utlindsk litteratur —som utloste
den utveckling av PoD-konceptet som tog fart i bérjan av 1997. Avgorande
for utvecklingen var ocksd Curmans formaga att, i samarbete med foretaget
Arkitektkopia, anvinda verkligheten som experimentell arena pa ett sitt

som tilldrog sig massmediernas intresse’".

ETT MATT AV SENSATIONALISERING

Journalisterna’ rapporterade inte bara om hur firdiga bocker spottades
fram pa nigra fi minuter’®. De nappade ocksa pa uttalanden av en karaktir
som gjorde att de kunde ge sin rapportering ett drag av sensationalisering,
genom att skildra Print on Demand som en konflikt mellan forfattarna och

69 “The profitability of Electronic Publishing will be secured by taking advertising
shares from TV.”

70 Kan bestallas pa Internetadressen http://www.echo.lu/elpub2/en/home.html

71 Betriffande den presskonferens som arrangerades 20 januari 1997 —se avsnittet
”Print on Demand gor ordet friare”.

72 —varav manga rimligen redan bor ha kiint till méjligheten att framstilla tjocka skrif-
ter med hjilp av Non Impact Printing —

73 Mart Marend (se foregiende avsnitt) uppger ett ar senare att den tid som atgar for
att framstilla en cirka 200 sidor tjock bok med anvindande av den just nu mest
avancerade tekniken uppgir till omkring en och en halv minut.
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bokforlagen. Huruvida denna vinkling varit av godo eller ondo ir omaijligt
att avgora. Sannolikt 4r emellertid att den bidrog till att PoD-konceptet
(enligt uppgift frin en av de inblandade) erholl ndstan en timmas uppmark-
sambhet i rikstickande etermedia och dessutom forekom dagligen i pressen
under dtminstone tvd manaders tid.

FRON SOM SATTS

Sannolikt ir ocksa att publiciteten bidragit till att Print on Demand-be-
greppet idag maste betraktas som etablerat inom den svenska bokbran-
schen. En hel del fron har ocks3 sitts bland forfattare och andra intressenter
pd det internationella planet, inte minst 1 sidana hormn av virlden dir
yttrandefriheten sitter trangt till och dir virdet av den nya tekniken med
sina gransoverskridande kvaliteter inte kan Gverskattas.

NULAGET: DEN 31 MARS 1998

I samma Ogonblick som dessa rader skrivs pagir tvd internationella
konferenser i Stockholm. ”The Power of Culture” samlar kulturministrar
och andra delegater frin 130 linder, vilka utifrin UNESCO-rapporten
”Our Creative Diversity” skall forsoka enas om en global kulturpolitisk
handlingsplan. Ocksd i denna vintas begreppet diversity (i betydelsen
mangfald) samt virnandet om yttrandefrihet ges stort utrymme. Samtidigt
pagir "World Conference on Culture 1998” — dir konstnirliga och
litterdra yrkesutdvare fran virldens alla horn har samlats for att bland annat
diskutera den nya teknikens inflytande pa kulturutvecklingen.

ETT PRAKTIKFALL

Igar, konferensernas forsta dag, hade flertalet forelisare vid kulturar-
betarkonferensen limnat in manuskript till arrangorerna i Stockholm. Vid
sin dator i Frojel pa Gotland sammanstillde Mart Marend’ forsta versio-
nen av den vid det laget 164 sidor linga konferensdokumentationen.
Utover sedvanlig information (program, presentation av foreldsarna, del-
tagarlista med mera) innehéller den forslag till ett upprop till ministrarna i
den parallella konferensen samt anforanden och forelisningar. Den redige-
rade texten sandes kI 18.12 via elektronisk post till tryckeriet i Stockholm
och i morse 6verlimnades var sitt exemplar till deltagarna i Virldskulturkon-

ferensen och lite senare dven till ministrarna i den parallella konferensen”.

74 Se dven foregiende avsnitt.
75 Den damp dessutom ner i min goteborgska brevlida for nigon timma sedan.
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I'morgon inleds arbetet med en version, dir den definitiva formuleringen av
uppropet och samtliga forelisningar ir avsedda att finnas med. Gir allt
enligt planerna’® kommer denna snyggt formgivna “konferenspocket”
(vid det laget ocksa illustrerad) att delas ut i samband med att Virldskultur-
konferensen avslutas.

SAMSPELET MELLAN FYSISKA OCH DIGITALA VERKLIGHETER

Genom detta “praktikfall” sprids — p3 ett handgripligt sitt —kunskap om
Print on Demand-konceptet och nigra av dess mera spektakuldra for-
ganster’’ till hundratals kulturarbetare och politiker frin olika horn av
virlden. Kulturarbetare pid minga kontinenter foljer dessutom konferensen
och har via elektronisk post méjlighet att delta i diskussionerna, som liggs
ut pa Internet och uppdateras varje halvtimma. Givetvis kan de som inte
sjalva ir fysiskt nirvarande ocksa passa pa att knappa in en bestillning av

78

dokumentationen’® — varfor inte under filtropet “from scribe to screen

and back again™?

DET UTAN JAMFORELSE VIKTIGASTE

Vad giller andra intressentgrupper finns det nog anledning att formoda att
den kunskap om PoD, som fjolarspubliciteten i bista fall ledde till, har
sjunkit undan. Aven om information redan har bérjat spridas via Internet,
bokhandel och bibliotek” mdste det avgorande for konceptets framtid och
forankring hos den bokldsande allminheten — vara, att man inom branschen,
och inom rimlig tid, lyckas i arbetet med att bygga upp ett ansenligt digitalt
lager av sidana ofta efterfrigade klassiker och backlistbocker som inte
lingre gir att bestilla frin forlagen samt av litteratur fran andra linder. Helst
dven sddana nyutgivna titlar som liter tala om sig.

OVRIGA FRAGOR

Trots att mycket hiant under den tid som jag forsokt beskriva i denna rapport

kvarstir ett otal frigor, varav foljande nog far riknas till de viktigare:

*  Kommer den dppenhet och de samverkansférhoppningar som prig-
lar intentionerna i PoDIUM-projektet att kunna leda till att boklasarna

76 —vilket det gjorde —

77 —den snabba produktionen och méjligheterna att gora dndringar i texten —

78 —en tredje version som dven omfattar avskedstalen och inligg i den elektroniska
debatten. Denna kan bestillas pd Internetadressen
http://www.books-on-demand.com

79 Se avsnitten “PODIUM — ett samverkansprojekt” och "Med vindande post”.
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inom o6verskddlig tid och pd ett enkelt sitt® fir tillging till in-
formation om i stort sett alla bocker som kan framstillas pa begaran?

*  Kommer man inom bokhandeln — givet att tillgingliggorandet av
bocker dr PoD-konceptets viktigaste fortjanst samt att bra bocker inte
ir en firskvara — att sluta upp kring poprum-projektet och dess
externa produktion och traditionella transporter (via posten) eller
vilja att ligga 1gt 1 avvaktan pa egna maskiner och digitala leveranser?

e Hur stiller sig de etablerade forlagen till PoD-konceptet? Ar den
mestadels negativa instillning frin de svenska forlagens sida som jag
redovisat i denna rapport och som daterar sig till hosten 97 representativ
idag och bland majoriteten av forlagen?

*  Kommer for bida parter acceptabla avtal, dir den &verenskomna
upplagan inte lingre utgdr frin antalet firdigtryckta exemplar, att
kunna ingis mellan forfattare och forlag, exempelvis i samband med
overging till Publishing on Demand nir en upplaga salts slut, men
enstaka bocker fortfarande efterfrigas, eller i samband med digital
lagring jimte Publishing on Demand av viss del eller hela upplagan?

*  Kommer kvalitetsbocker som tillverkats i en upplaga pa exempelvis
fyrahundra exemplar, forst sedan de efterfragats, att fi samma forutsite-
ningar att erhdlla statligt produktionsstod som bocker som trycks i
femtonhundra exemplar®! men bara siljs i fyrahundra?

*  Hur finansiera det redaktionella arbetet med och digitaliseringen av icke
tillginglig, men ofta efterfrigad ildre litteratur?

*  Hur kommer sidana viktiga aktorer, framst inom biblioteks- och
utbildningsvdsendet, som jag i denna rapport bara i forbigiende berort
att forhalla sig till PoD-konceptet?

INFOR MILLENIESKIFTET

Forst nir svaren pa dessa och en lang rad andra frigor kan ges, kommer
ocksd min ursprungliga friga — "Kommer Print on Demand att dterupp-
ritta utgivningen och forbittra spridningen av litteratur som varken ar
storsiljande, anpassad efter tillfilliga trender eller skriven pi nigot av de
stora virldsspriken?” —att kunna besvaras. Kanske blir detta mjligt redan
vid ingingen av ar 2000. Jag hoppas i s fall pa att kunna dterkomma med
en uppfoljande beskrivning av den kulturpolitiskt intressanta process som
just har inletts.

(31 mars — 3 april 1998)

80 —via bokhandel, bibliotek eller egen Internetanvindning —
81 —minimiupplagan for att erhalla statligt produktionsstod —
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Nagra aktuella TELDOK:-rapporter

Utkomna rapporter frin 1993 och senare kan bestillas gratis i enstaka exemplar pi telefon

020 23 00 11 och/eller fran http://www.teldok.framfab.se. Ange rapportnummer for

saker leverans!

Den som i fortsittningen Onskar erhilla skrifter frin TELDOK fir automatiskt alla
TELDOK Rapport och alla TELDOK-Info, I6pande, gratis, 1 ett exemplar. Anmil detta,
liksom adressindringar o d, till Anna Karlstedt, FAX: 08-32 65 24. Lis mer pa...

TeLDOK Rapport 121

Elektronisk handel: Status och trender
av Peter Fredholm

Med elektronisk handel 6ppnas dorrarna
mot nya marknader for de foretag som
forstar att elektronisk handel handlar mer
om affirsutveckling och organisations-
forindring 4n om datorer, programvaror
och nitverk. Mest omfattande dr den
handel som sker “’business to business”. I
rapporten beskrivs utvecklingen av den
elektroniska handeln i niringslivet, idag och
tre dr framdt.

TeLDOK Rapport 120
Cybershoppare, intermedidrer och
digitala handelsmin. Elektronisk
handel i ett hushdllsperspektiv

av Lennart Forseback

Rapporten beskriver en verklighet som nu
pa allvar borjar tringa in i de svenska
hushallen. Med flera Internet-anslutna
datorer i vira hem, vixande datamognad
och ett allt stérre utbud av varor och
ganster som bjuds ut dver nitet kan nit-
handeln mycket vil explodera ett stycke in
pa det nya millenniet.

http://www.teldok.framfab.se

TeLDOK Rapport 119

Virdkedjan & informationstekniken.
Erfarenheter av datorstod for
sjukvdrdens informationsfloder

av Jonny Saginger & Mats Utbult
Genom datorstod for att hantera informa-
tion om patienterna, deras tillstind och
behandling kan virden fi mer tid, bittre
vardbeslut, bittre resultatuppfoljning och
kvalitetsutveckling, det berittar likare,
sjukskoterskor, underskoterskor, likarsekre-
terare och datasystemutvecklare i virden.

TeLDOK Rapport 118

Klarar den svenska offentlighets-
principen motet med Cyberrymden?
av Krister Thelin, Anders R Olsson och
Peter Seipel

Hur péaverkar Internet, Cyberrymden och
elektroniken de grundliggande fraigorna
om integritetsskydd, yttrandefrihet och
demokrati? I denna skrift diskuteras detta
mot bakgrund av vir offentlighetsprincip
och den pagiende IT-utvecklingen.

17 [T iarbetsliv och sambille. Ett
rundabordssamtal med minskliga
perspektiv

16 The TELDOK Yearbook 1997.
Telecommunications and Informa-
tion Technology in Sweden from a
User’s Perspective
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TeLDOK Info 17

Smarta kort — den smartaste
losningen?

av Ulla-Karin Héyna

Licttldst dversikt baserad pé intervjuer och
materialinsamling. I Europa — som leder
utvecklingen — siljs arligen hundratals
miljoner smarta telefonkort. Dirutéver
finns det smarta kortet bl a som elektronisk
portmonni, buss- eller flygbiljett, hilsokort
med medicinska uppgifter, elektroniskt ID-
kort, tjansteleg eller kundkort for att samla
lojalitetspoing.

16 Att utnyttja den nya fribeten i tid
och rum — en liten skrift om flexi-
belt arbete

15 Elektroniska marknader — daglig-
vara och vision

ViaTeLDOK 33

Demokratin i det hogfrekventa
sambillet: Fran en ATP-frdga pd tio
ar till tio ATP-frdgor pd ett dr

av Stig-Bjorn Ljunggren

Forfattaren hivdar att demokratin ligger
pyrt till: den dr till sin natur trog och kriver
tid — och 4r dirmed illa ute i en virld som
ir hyperaktiv. Den ideala demokratin
fungerar som en studiecirkel, men i vir tid
ir det snarare reuterskirmen som star i
centrum for politikens uppmirksamhet.

ViaTeLDOK 32

*IT-ism” — Informationstekniken
som vision och verklighet

av Magnus Johansson, Jérgen Nissen &
Lennart Sturesson

Nigonstans mellan stora 16ften om
informationsteknikens betydelse — vad
forfattarna kallar ”IT-ism” — och manga
minniskors egen erfarenhet av att anvinda
tekniken finns en besvirande diskrepans
mellan vision och verklighet. Genom att
forsta diskrepansen och mekanismerna
bakom den kan vi f6rhoppningsvis bittre
tolka samtidens fird in i framtiden. ..

Via T€LDOK 31

Vill du bli nddd? — for och emot art
vara stindigt uppkopplad”

av Per Gustafsson (red)

Rapporten diskuterar vad informations-
tekniken innebir for minniskor och deras
kommunikation. Finns det risk for 6verbe-
lastning av information? Fattar vi bittre
beslut med de nya verktygens hjilp? Ar
verktygen anpassade till mianniskan? Upp-
star det klyftor mellan dem “’som har” och
dem “som inte har” tillging till den nya
tekniken?

ViaTeLDOK 30

Frdn grovarbetare till néitsurfare?

av Bo Carlsson & Rebecka Byron

Vilka krav stiller det framtida IT-samhillet
pa skolan och hur skall det gi for dem som
inte vill eller kan tillgodogora sig 6kade
teoretiska kunskaper? Frigorna bildar
utgingspunkten for denna rapport, som
bygger pi intervjuer och rundabordssamtal
med experter.

29  Informationsteknik — reflexer av
det ménskliga

28  Sd byggdes en véirldsindustri —
entreprendrskapets berydelse for
svensk mobiltelefoni

TeLDOK Referensdokument L

55 rapporter frain TELDOK
1991-1995

av Bengt-Arne Vedin

Korta beskrivningar om innehillet i 55 av
TELDOKS skrifter.
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